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Impacto de los microcréditos en la movilidad social en México:

enfoque en la adquisicion de activos entre 2003 y 2020

Resumen

La movilidad social se refiere a los cambios en las condiciones socioeconémicas que
experimentan los individuos durante su vida o entre generaciones. Es una vertiente de
estudios de la desigualdad de oportunidades, buscando identificar el efecto de las condiciones
de origen sobre el destino de las personas. La ausencia de movilidad social provoca
disminucion en la productividad, pérdida de talentos potenciales, acaparamiento de
oportunidades por las clases mas altas, falta de cohesion social. Un aumento en la movilidad
social rompe el vinculo entre la posicion socioecondmica de los padres y los logros de las
personas, y en términos de pais podria traducirse incluso en aumentos en el Producto Interno
Bruto (PIB).

En México la movilidad social ha sido limitada. Los resultados de la Encuesta de Movilidad
Social (EMOVI) del 2017 muestran que 49% de quienes nacen en el nivel socioeconémico
menos favorecido, permanecen en ese nivel durante toda su vida, mientras que 57% de
quienes nacen en el quintil mas alto, permanecen en él, demostrando un alto nivel de
permanencia en los extremos de la distribucion de ingresos.

La medida comun para la movilidad social econdémica es el nivel de ingreso, pero en regiones
donde esta informacion no esta disponible con la precision requerida para la medicién de los
cambios intergeneracionales, el uso de indices de activos ha crecido como medida alternativa
de la riqueza del hogar. En la literatura de investigacion se ha mostrado que la acumulacion
de activos por parte de los hogares tiene impactos positivos en el desarrollo y potencial de
sus integrantes.

Por otro lado, el acceso al crédito es un mecanismo que favorece la movilidad social, al
promover el incremento en la productividad y el crecimiento en las empresas, lo que beneficia
a las personas que estan vinculadas con estas actividades productivas. En particular los

Ilamados Microcréditos, que son créditos en pequefia escala, generalmente dirigidos hacia



actividades productivas y cuyo objetivo inicial es coadyuvar a la reduccion de la pobreza.
La contribucién que esta investigacion ofrece surge de establecer un vinculo entre la
movilidad social, los activos de los hogares y los microcreditos, relacion que no se ha
encontrado en la literatura. Se propone que es posible impulsar la movilidad social de los
hogares promoviendo la adquisicion de determinados activos, y usando un esquema de
microcréditos para financiar esta compra.

El objetivo principal es medir el impacto sobre la movilidad social de la asignacién de
microcréditos a los hogares, cuando estos recursos se destinan a la adquisicion de activos.
Como objetivos secundarios esta la construccion de un indice de activos para medir lariqueza
de los hogares y elaborar un modelo de microsimulacién que permita evaluar la movilidad
social a partir del acceso a microcréditos para la adquisicion de activos para el hogar.

Las fuentes de informacion usadas son la Encuesta de Ingreso y Gasto de los Hogares
(ENIGH) del 2020 elaborada por el Instituto Nacional de Estadistica y Geografia (INEGI), y
la Encuesta de Movilidad Social (EMOVI) del afio 2017 conducida por el Centro de Estudios
Espinosa Yglesias.

El disefio metodologico comienza con el uso del método de Componentes Principales Mixtas
para la construccién de un indice de activos a partir de la informacién de la ENIGH 2020 y
la distribucion por quintiles de los hogares de acuerdo con dicho indice. Posteriormente, a
través de un modelo de regresion logistica ordenada, se identifican los activos mas relevantes
en la probabilidad de pertenencia de los hogares a cada quintil, y basandose en esa relevancia
se eligen los activos con mayor impacto. Contrastando la informacion entre ENIGH y
EMOVI, se reduce el nimero de activos a un conjunto de cinco que ademas de ser relevantes,
estan incluidos dentro de las variables contenidas en la EMOVI, que por su naturaleza tiene
informacion retrospectiva que permite la medicion de la movilidad social. Estos activos son:
horno de microondas, lavadora, refrigerador, computadora y estufa, y se denominan el “kit
de equipamiento del hogar”.

Un modelo de Diferencias en Diferencias y de Propensity Score Match, se usé para confirmar
que la posesion de los activos que forman el Kit es significativa en la movilidad social de los
hogares, y las cadenas de Markov para estimar las matrices de probabilidades de transicion

de un quintil a otro ante el cambio en la posesion de los activos.



Finalmente se construyd un modelo de microsimulacién que busca representar el
comportamiento de los hogares para estimar los efectos sobre su bienestar de la aplicacion
de una politica, en este caso el microcrédito para la adquisicion de los activos seleccionados.
A partir de una cohorte seleccionada de hogares con un perfil determinado, se proyectaron
sus ingresos y gastos anuales en un horizonte de 14 afios, incluyendo entre los gastos el pago
requerido por el esquema de microcrédito. Para considerar la incertidumbre en el modelo, se
utilizé la Simulacion Montecarlo para generar 5,000 escenarios, y sobre la distribucion
promedio de los hogares se calcularon probabilidades de transicion para determinar el
numero de hogares que podrian ubicarse en quintiles superiores al de origen, al final del
horizonte de tiempo estipulado.

Los resultados confirman que el cambio en la posesion de activos en el hogar empleando
para ello un microcrédito si genera cambios positivos en las condiciones de vida de los
hogares, y por tanto si generan movilidad social ascendente, pues 31.6% de los hogares
seleccionados lograrian colocarse en quintiles superiores.

Un parametro clave en el modelo de microsimulacion es la tasa de interés, dada la naturaleza
de los microcréditos, y la variacion en su nivel genera cambios importantes en los resultados
del modelo de microsimulacion. Por esta razén se recomienda el desarrollo de un esquema
mixto pablico-privado en el que el Estado funja como garante de ultima instancia con el fin
de ofrecer una tasa de interés mas baja y asi aumentar el nimero de hogares que logren

movilidad social.

Palabras clave

Movilidad Social, Desigualdad, Microsimulacion, indice de Activos, Microcréditos,

Propensity Score Match, Diferencias en Diferencias



Impact of microcredits in social mobility in Mexico: a focus on

household assets acquisition between 2003 and 2020

Abstract
Social mobility refers to the changes in socioeconomic conditions that individuals experience
during their lifetime or between generations. It is a branch of studies of inequality of
opportunities, seeking to identify the effect of the conditions of origin on the destiny of
people. The absence of social mobility causes a decrease in productivity, loss of potential
talent, hoarding of opportunities by the higher classes, lack of social cohesion. An increase
in social mobility breaks the link between the parent’s socioeconomic conditions and the
person’s achievements, and at the country level it could even translate into increases in the
Gross Domestic Product (GDP).
In Mexico, social mobility has been limited. The results of the 2017 Social Mobility Survey
(EMOVI) show that 49% of those born in the least favored socioeconomic level remain at
that level throughout their lives, while 57% of those born in the highest quintile remain in it,
which shows a high level of permanence at the extremes of the income distribution.
The common measure for social mobility from the economic perspective is income level,
but in regions where this information is not available with the precision required for the
measurement of intergenerational changes, the use of asset indices has grown as an
alternative measure of household wealth. In the research literature it has been shown that the
accumulation of assets by households has positive impacts on the development and potential
of its members.
On the other hand, access to credit is a mechanism that favors social mobility, by promoting
increased productivity and growth in companies, which benefits the people who are linked
to these productive activities. In particular, the so-called Microcredits, which are small-scale
credits, generally directed towards productive activities and whose initial objective is to help
reduce poverty.
The contribution that this study seeks starts by establishing a link between social mobility,

household assets and microcredits, a relationship that has not been found in the literature. It
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is proposed that it is possible to promote the social mobility of households by promoting the
acquisition of a certain group of assets and using a microcredit scheme to finance this
purchase.

The main objective is to measure the impact on social mobility of the granting of microcredits
to households when these resources are used to acquire assets. The secondary objectives are
the construction of an asset index and the development of a microsimulation model that
allows evaluating social mobility.

The sources of information used are the 2020 Household Income and Expenditure Survey
(ENIGH) prepared by INEGI, and the 2017 EMOVI conducted by the Centro de Estudios
Espinosa Yglesias.

The methodological design begins with the use of the Mixed Principal Components method
for the construction of an asset index based on the information from the ENIGH 2020 and
the distribution by quintiles of the households based on that index. Subsequently, through an
ordered logistic regression model, the importance of each asset for households to belong to
each quintile is estimated, and thus the assets with the greatest impact are chosen. Contrasting
the information between ENIGH and EMOVI, the number of assets is reduced to a set of five
that, in addition to being relevant, are included within the variables contained in the EMOVI,
which by its nature has retrospective information that allows the measurement of mobility
social. These assets are: microwave oven, washing machine, refrigerator, computer and
stove, and are called the “home equipment kit”.

A Differences in Differences and a Propensity Score Match models were used to confirm that
the possession of the assets in the kit is significant in social mobility of households, and the
Markov chains to estimate the transition probability matrices of one quintile to another in
response to the change in asset ownership.

Finally, a microsimulation model was built to represent the behavior of households and
estimate the effects on their well-being of the application of a policy, in this case the
microcredit. From a selected cohort of households with a specific profile, their annual income
and expenses were projected over a 14-year horizon, including the payment required by the
microcredit scheme among the expenses. To include uncertainty in the model, the Monte

Carlo Simulation was used to generate 5,000 scenarios, and transition probabilities were
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calculated based on the average distribution of households to determine the number of
households that could be in quintiles higher than the one of origin, at the end of the time
horizon stipulated.

The results confirm that the change in the possession of assets using a microcredit does
generate positive changes in the living conditions of the households, and therefore they do
generate upward social mobility, since 31.6% of the selected households would be able to
move to upper quintiles.

A key parameter in the microsimulation model is the interest rate, given the nature of these
credit schemes, and therefore the variation in the rates levels produces important changes in
the microsimulation model results. This is the reason why the development of a mixed public-
private scheme is recommended in which the State acts as the guarantor of last resort in order
to offer a lower interest rate and thus increase the number of households that achieve social

mobility.

Keywords

Social Mobility, Inequality, Microsimulation, Asset Index, Microcredit, Propensity Score

Match, Difference-in-Difference
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CAPITULO I. Introduccion

La movilidad social se refiere a los cambios en las condiciones socioecondémicas que
experimentan los individuos durante su vida o entre generaciones. Es una vertiente de
estudios de la desigualdad de oportunidades, buscando identificar el efecto de las condiciones
de origen sobre el destino de las personas. La ausencia de movilidad social provoca
disminucion en la productividad, pérdida de talentos potenciales, acaparamiento de
oportunidades por las clases més altas, falta de cohesién social. En México la movilidad
social ha sido limitada.

La medida comun para la movilidad social econémica es el nivel de ingreso, pero en
regiones donde esta informacion no estd disponible con la precision requerida para la
medicion de los cambios intergeneracionales, el uso de indices de activos ha crecido como
medida alternativa de la riqueza del hogar. En la literatura de investigaciéon se ha mostrado
que la acumulacion de activos por parte de los hogares tiene impactos positivos en el
desarrollo y potencial de sus integrantes.

Por otro lado, el acceso al crédito es un mecanismo que favorece la movilidad social,
al promover el incremento en la productividad y el crecimiento en las empresas, lo que
beneficia a las personas que estan vinculadas con estas actividades productivas. En particular
los Ilamados Microcréditos, que son créditos en pequefa escala, generalmente dirigidos hacia
actividades productivas y cuyo objetivo inicial es coadyuvar a la reduccién de la pobreza.

El presente documento plantea una propuesta de investigacion cuyo objetivo es
determinar el impacto que pueden tener los esquemas de microcrédito sobre la movilidad
social de la poblacién en México, cuando los hogares que tengan acceso a estos créditos los
usen para adquirir activos que incrementen el patrimonio de su hogar. El analisis contempla
tanto un esquema de crédito ofrecido completamente por el sector privado como una posible
participacion mixta publico-privada.

Como objetivos secundarios esta la construccion de un indice de activos para medir
la riqueza de los hogares y elaborar un modelo de microsimulacion que permita evaluar la
movilidad social a partir del acceso a microcréditos para la adquisicion de activos para el

hogar.
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La contribucion que esta investigacion ofrece surge de establecer un vinculo entre la
movilidad social, los activos de los hogares y los microcréditos, relacion que no se ha

encontrado en la literatura.

1.1 Planteamiento del Problema de Investigacion

Entre los objetivos de desarrollo sustentable de la Organizacion de las Naciones
Unidas (ONU) hacia el afio 2030 esté la reduccion de las desigualdades, estableciendo entre
sus metas garantizar la igualdad de oportunidades y la reduccién de la desigualdad de
resultados en los paises (Organizacion de las Naciones Unidas, 2023). Una de las vertientes
de estudio de la desigualdad de oportunidades en una sociedad es la movilidad social,
entendida como el cambio que pueden lograr los individuos en sus condiciones
socioeconomicas, sea para un mismo individuo a través del tiempo o un cambio en la
posicion social con respecto a la de sus padres. Una sociedad que favorece la movilidad
social permite que los individuos mejoren sus condiciones de vida por sus propios méritos,
y no estén predeterminados por sus condiciones de origen.

La medicion de los factores que influyen en la movilidad social es relevante pues
permite identificar politicas que la puedan impulsar. Uno de estos factores puede ser el
incremento en el patrimonio de los hogares, es decir, que al poseer mas activos se pueda
mejorar las condiciones de vida de las generaciones posteriores. El acceso al crédito, por
otro lado, puede ser un vehiculo para la adquisicion de estos activos, y para los sectores
econdmicamente mas vulnerables, una opcion de financiamiento son los esquemas de
Microcréditos.

El anélisis de la movilidad social permite determinar si en una sociedad aspectos
como el esfuerzo y el talento de las personas determinan el logro de objetivos y la mejora
de sus condiciones de vida, independientemente de sus caracteristicas fisicas, personales o
la posicién socioecondmica de sus padres (Vélez-Grajales et al., 2013). En otras palabras,
muestra el nivel de igualdad (o desigualdad) de oportunidades que enfrenta la poblacion.

En México desde el afio 2006 se han llevado a cabo encuestas a nivel nacional cuyo
objetivo es medir la movilidad social de la poblacion. En los resultados de la Encuesta de

Movilidad Social en México 2017 (EMOVI), que es la ultima que se ha realizado con
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cobertura nacional, se muestran tanto el indice socioeconémico del hogar de origen como
el indice socioeconomico del hogar actual que consideran variables como el nivel educativo,
los afios de escolaridad y la tenencia de activos tales como estufa, television, servicio de
internet, tarjeta de crédito, entre otros (Orozco-Corona, et al., 2019). Empleando dichos
indices se analiza la distribucion de los hogares en cuanto a su quintil actual comparado con
el quintil del hogar de origen y de ahi se desprende que 49% de las personas que nacen en
los hogares menos favorecidos permanecen en ese mismo nivel toda su vida, mientras que

en los hogares mas ricos el porcentaje de permanencia es de 57% (ver Figura 1).

Figura 1.

Movilidad socioecondémica en México segun EMOVI 2017
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Fuente: Elaboracién propia con base en informacion de la EMOVI (2017)

La ausencia de movilidad social ascendente en una sociedad da lugar a situaciones
como la pérdida de talentos potenciales que permanecen ocultos, disminucién en los niveles
de productividad o la pérdida de oportunidades de inversion. Ademas, cuando la movilidad
social es limitada, las clases de los quintiles de ingreso més altos pueden beneficiarse a
expensas de las clases de los quintiles mas bajos al acaparar las oportunidades educativas o
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econémicas (OCDE, 2018). Por el contrario, una mayor movilidad social contribuye a
generar una “dinamica de mayor crecimiento econdémico con menor desigualdad de
resultados; es decir, un escenario de crecimiento econémico incluyente” (Delajara et al.,
2018, p. 17).

El Foro Econdémico Mundial (World Economic Forum, 2020) recientemente
desarroll6 el indice Global de Movilidad Social que ofrece una herramienta para identificar
areas de mejora en la movilidad social, evaluando cinco dimensiones: salud, educacion,
tecnologia, trabajo y proteccion social e instituciones. En la primera edicién se comparo a 82
paises con 51 indicadores. Entre los principales resultados, se estima que un incremento de
10 puntos en el indice podria traducirse en un crecimiento adicional en el PIB de 4.41% hacia
2030. De ahi la importancia de que los paises logren identificar e invertir en la mezcla
adecuada de factores determinantes de movilidad social. México se ubico en el lugar 58 de
entre los 82 paises evaluados, siendo las economias nordicas las que muestran mejores
niveles de movilidad social.

La Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Econémico (OCDE, 2018)
destaca que las diferencias en los resultados de la movilidad social entre los paises ponen de
manifiesto la necesidad de generar politicas que aumenten la movilidad. Estas politicas deben
asegurar igualdad de oportunidades en areas como la educacion, salud, oportunidades
laborales y acumulacién de riqueza.

La medicion de la movilidad social desde la perspectiva econémica ha empleado
como variable principal el nivel de ingresos por sueldos y salarios o el nivel de ingresos
familiares que incluye otros elementos como las transferencias o los activos financieros
(Torche, 2020). No obstante, hay estudios que proponen una estimacion alternativa
basandose en el patrimonio de las familias bajo el supuesto de que la acumulacion de activos
constituye una mejor aproximacion a la riqueza del hogar (Behrman y Vélez-Grajales, 2015).

El objetivo de estudios como los realizados por Torche (2020), Vélez-Grajales et al.
(2018) o Behrman y Vélez-Grajales (2015) ha sido la evaluacién de la movilidad social
intergeneracional o relativa usado para ello la riqueza de los hogares medida a traves de
diferentes indices de activos. Sin embargo, ninguno de los estudios citados evalua el

mecanismo empleado por los hogares para hacerse de esos activos, como puede ser el uso
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del financiamiento.

El acceso al crédito es un mecanismo que favorece la movilidad social al promover
el incremento en la productividad y el crecimiento en las empresas, lo que beneficia a las
personas que estan vinculadas con estas actividades productivas. O bien, permitiendo a los
individuos el acceso a bienes o activos que podrian no ser asequibles con el ingreso regular,
pero que son relevantes para mejorar las condiciones socioecondémicas. Tal como lo sefialan
Khan et al. (2019), los microcréditos han cambiado el nivel de ingresos para los pobres,
incrementando su poder econdmico al invertir los créditos en actividades productivas que les
ayudan en la tenencia de activos.

La literatura que relaciona la movilidad social con los microcréditos usados para la
compra de activos es escasa. En un estudio realizado por Cotler y Rodriguez-Oreggia (2010),
se busco determinar si los hogares que tienen acceso a microcréditos logran acumular mas
activos fisicos, sin embargo, el alcance de dicha investigacion no abarca el impacto final que
tal posesion de activos tiene en la movilidad social.

Con base en la revision del estado del arte realizada se identifica un area de
oportunidad para profundizar en la influencia que el uso de microcréditos tiene sobre la
movilidad social, cuando éstos se utilizan para la adquisicién de activos que forman parte de
la riqueza de los hogares. Para lograrlo, se propone realizar un modelo de microsimulacién
empleando informacion de las Encuestas de Movilidad Social y Encuestas Nacionales de

Ingreso y Gasto de los Hogares para México en el periodo 2003-2020.

1.2 Justificacion del Tema

La movilidad social se refiere a los cambios que experimentan los individuos en su
condicion socioecondmica, y que se refleja en una variacion en su posicion relativa, con
relacion a cierto indicador de bienestar. (Delajara et al., 2018; Vélez-Grajales y Monroy-
GoOmez, 2017). Desde una perspectiva intergeneracional, este fendmeno analiza la influencia
que las condiciones de los padres o el hogar de origen pueden tener sobre las oportunidades
y condiciones futuras de los hijos.

De acuerdo con Solis (2018), la movilidad social es una de las vertientes de estudios

en el marco de la desigualdad de oportunidades, en la que se busca determinar el efecto que
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ciertas caracteristicas o circunstancias sociales de origen tienen sobre el destino de las
personas. La OCDE (2018) sefiala a la movilidad social como el vinculo principal entre el
acceso a las oportunidades y la desigualdad en los logros. Factores como el ingreso y las
circunstancias de los padres afectan la salud, la educacion y los ingresos de los hijos. En este
sentido, la reduccion de la desigualdad puede generar estimulos para la movilidad social y
romper el circulo vicioso que se produce cuando la desigualdad de origen reduce la
movilidad, para producir ain mas desigualdad (Programa de las Naciones Unidas para el
Desarrollo (PNUD), 2016).

En México la movilidad social se ha visto afectada por los niveles de desigualdad que
se presentan en diversos ambitos como el nivel de ingreso de los hogares. La Encuesta
Nacional de Ingresos y Gastos de los Hogares (ENIGH) del 2020 elaborada por el Instituto
Nacional de Estadistica y Geografia (INEGI) muestra que el ingreso promedio trimestral por
hogar a nivel nacional fue de $9,938 en el decil I, mientras que para el decil X el ingreso
promedio fue 16.4 veces superior al alcanzar $163,282. La encuesta previa, del afio 2018,
mostrd una situacion similar con un ingreso promedio por hogar de $179,863 en el decil X,
mientras que la suma de los ingresos promedio por hogares de los deciles | a VI fue $155,557

(ver figura 2).

Figura 2.
Ingreso corriente total promedio trimestral por hogar, segln decil de hogares
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Fuente: Elaboracion propia con informacion de ENIGH (INEGI, 2020)
Nota: precios a valores presente 2020.
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A nivel global una medida empleada para evaluar el grado de desigualdad en los
ingresos de la poblacidn es el Coeficiente de Gini, cuyo valor se ubica en un rango entre 0 y
1. Un pais con coeficiente igual a 0 seria aquel en el que todos los habitantes tuvieran el
mismo ingreso, mientras que un coeficiente igual a 1 indicaria que una sola persona tendria
todo el ingreso (OCDE, 2020). Entre los paises miembros de la OCDE, México se encuentra
en los ultimos lugares sélo seguido por Costa Rica como los paises con mayor coeficiente de
Gini en el afo 2018 (Figura 3).

Figura 3.

Coeficiente de Gini entre paises miembros de la OCDE en el afio 2018
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Fuente: Elaboracion propia con informacion de OCDE (2023)

El INEGI presenta el Coeficiente de Gini sobre el ingreso disponible de los hogares
per cépita para México dentro de su banco de indicadores, y al analizar su evolucion se
observa una disminucion gradual al pasar de 0.506 en el afio 2008 a 0.45 en el afio 2020 (ver
Tabla No. 1).
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Tabla 1.
Coeficiente de Gini en México entre 2008 y 2020

Afo Coeficiente Gini
2008 0.506
2010 0.509
2012 0.498
2014 0.503
2016 0.498
2018 0.457
2020 0.450

Fuente: Elaboracion propia con informacion de INEGI (2022)

Recientemente se han realizado esfuerzos para medir la movilidad social a través de
la Encuesta de Movilidad Social (EMOVI) que se ha calculado en forma periodica desde el
afio 2006 por parte del Centro de Estudios Espinosa Yglesias. En el informe que presenta los
resultados de la EMOVI 2017, se sefiala que al menos 7 de cada 10 mexicanos que nacen en
el sector socioecondmico mas bajo no logran superar su condicion de pobreza en toda su
vida, y esta proporcion se ha mantenido constante en las tres encuestas de este tipo que se
han realizado (Orozco-Corona et al., 2019).

Ante estos resultados se destaca la necesidad de contar con mecanismos que permitan
reducir la desigualdad y por ende favorecer la movilidad social. Estos mecanismos estan en
funcién de la dimension de la movilidad que se desea atender, puesto que no so6lo se aborda
desde el enfoque del ingreso, sino también desde las dimensiones educativa, ocupacional o
laboral (Solis, 2018; Vélez-Grajales y Monroy-Gomez, 2017). En el ambito de la sociologia,
los estudios tradicionalmente se enfocan en la movilidad intergeneracional ocupacional,
mientras que la movilidad social en economia se ha centrado en los ingresos y la riqueza
(Solis, 2018).

Uno de los medios que juegan un rol importante en la disminucion de la desigualdad
en los ingresos y la riqueza es el acceso al crédito. Delajara et al. (2018) sefialan que “para

que tenga impactos positivos en la movilidad social de las personas, resulta indispensable
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contar con un sistema financiero incluyente y que acomparfie a las personas durante todo el
ciclo de su vida” (p.62). No obstante, el acceso al crédito formal a través de instituciones de
banca multiple no siempre es sencillo. Segin datos de la Comision Nacional Bancaria y de
Valores, en el afio 2021 s6lo se otorgaron 447,730 creditos a Pymes cuando el nimero de
éstas se estima en 4.9 millones, es decir, s6lo alrededor del 9.14% de estas empresas contaron
con un crédito. En términos de crédito al consumo, el Fondo Monetario Internacional reporto
con datos del 2020 que en Mexico existian 5,370 créditos a hogares de la banca comercial
por cada 10 mil adultos, en comparacion con 29,009 créditos por cada 10 mil adultos en
Brasil (Comision Nacional Bancaria y de Valores, 2022a).

Algunas razones por las que la poblacion no puede acceder al crédito de la banca son
la falta de garantias o la imposibilidad de comprobar ingresos (Delajara et al., 2018), lo que
ha favorecido el crecimiento del microcrédito como opcidon de financiamiento. Los
microcréditos son un esquema de financiamiento cuyo objetivo inicial es coadyuvar a la
reduccion de la pobreza. En palabras de Muhammad Yunus (2007), fundador del Banco
Grameen en Bangladesh, lo que hacia falta para sacar a la gente de la pobreza era crear un
ambiente propicio para ellos, y una vez que ellos pudieran desatar su energia y creatividad,
la pobreza terminaria rapidamente. Esta idea fue la que impulsd el modelo de microcréditos
que actualmente abarca toda la provision de servicios financieros hacia familias
econdémicamente pobres y hacia las actividades con las que generan sus ingresos (Beisland
etal., 2019).

En México, en el periodo comprendido entre el afio 2000 y 2006 se presentd un
crecimiento y evolucion en el sector de las microfinanzas, pasando de ser un grupo pequefio
de empresas las que otorgaban este tipo de créditos, a un mayor nimero de empresas de
diferentes tipos, incluyendo ya no solo organizaciones no gubernamentales (ONG), sino
también instituciones con fines de lucro (Banco Interamericano de Desarrollo, 2011).

El Programa Nacional de Financiamiento al Microempresario (PRONAFIM) report6
que en el periodo entre diciembre de 2012 y octubre de 2018 a través de sus proyectos se
habian canalizado 13,663 millones de pesos beneficiando a mas de 4.2 millones de personas
con microcréditos, de los cuales 92% fueron mujeres. El monto promedio del microcrédito a

nivel nacional fue de 7,982 pesos. Adicionalmente, se reportaron mas de 5.2 millones de
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microcréditos otorgados a la poblacion microempresaria (Programa Nacional de
Financiamiento al Microempresario y a la Mujer Rural, 2018). Prodesarrollo, Finanzas y
Microempresa, A.C. (2020) una organizacion nacional que retine a empresas proveedoras de
servicios financieros que buscan reducir la pobreza, report6 contar con 83 miembros que en
su conjunto atienden a mas de 7.17 millones de personas en el pais, siendo 93% de ellas
mujeres.

No obstante, la evidencia de que los microcréditos han generado beneficios
econdmicos para los grupos sociales que los utilizan no es del todo concluyente. Segun Cotler
y Rodriguez-Oreggia (2010), en la literatura econdmica se puede encontrar un relativo
consenso en que el desarrollo financiero contribuye al crecimiento econdémico, sin embargo,
en términos microecondmicos la evidencia no es muy clara, y menos aun cuando a hogares
de escasos recursos se refiere. El crecimiento en el nimero de instituciones microfinancieras
y la consecuente demanda de sus productos podria interpretarse como prueba del impacto
favorable que los microcréditos tienen, pero se requiere contar con mas evidencia que lo
soporte.

El uso de los microcréditos ha sido tan amplio a nivel mundial que son diversos los
estudios que se han realizado para evaluar su impacto. Banerjee (2013), por ejemplo, busco
dar respuesta a inquietudes como el por qué las inversiones financiadas por microcréditos no
siempre se traducen en crecimiento en el ingreso. Entre sus conclusiones hay datos
contrastantes, pues aun cuando podia percibirse un incremento en la propiedad de activos
duraderos después de haberse abierto el mercado de los microcréditos, no parece haber
evidencia contundente de que estos incrementos se traduzcan en un mayor consumo o
ganancias en ingresos. Aunado a lo anterior, tampoco hay evidencia de mejoras en otras
dimensiones de bienestar, como puede ser la educacion o la salud.

El incremento en la posesion de activos duraderos puede considerarse como un
indicador de bienestar. Wolff (2005) plantea el patrimonio familiar como un indicador de
bienestar alternativo a la medicion del ingreso que tradicionalmente se ha usado en estudios
econdémicos y sociologicos. Entre las razones que ofrece para esto esta que el patrimonio se
puede convertir en una fuente de consumo pues puede venderse para convertirse en efectivo

y usarse para atender necesidades inmediatas de consumo. Sobre la misma idea, Grawe
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(2008) destaca que la riqueza o el patrimonio puede tener un gran efecto en la movilidad
absoluta y relativa entre generaciones, sugiriendo una posible relacion causal entre el
patrimonio (riqueza) y la asociacion de ingreso padre-hijo, a traves de la educacion, el empleo
y la eleccién del vecindario.

Por su parte, Edin (2005) describe la importancia que tienen diferentes tipos de
activos (no necesariamente activos financieros) en el bienestar de los grupos de poblacion
econdémicamente menos favorecidos, como pueden ser los bienes duraderos que ayudan a
incrementar la eficiencia del hogar al ahorrar tiempo y dinero en actividades como traslados.
O los activos que pueden ayudar a los padres a emprender actividades productivas, como
herramientas, equipo e incluso la propia vivienda. En el mismo sentido, Cotler y Rodriguez-
Oreggia (2010) destacan que, si bien se requiere una combinacién de activos humanos,
fisicos, sociales y financieros para mejorar la situacion socioeconémica de las personas, la
acumulacion de activos fisicos puede generar una mayor riqueza, y “en esa medida son un
posible indicador de su potencial para mejorar sus condiciones socio econdmicas’ (p. 65).

En la literatura econdmica se pueden encontrar diferentes investigaciones que utilizan
indices de activos como el indicador de movilidad econdmica, en sustitucion del nivel de
ingresos. Varios estudios toman como referencia el modelo planteado por Filmer y Pritchett
(1998; 2001) quienes realizan una evaluacién de la relacién entre riqueza y la matricula
escolar de nifios en la India, pero también han surgido otros estudios que plantean otras
metodologias para su determinacion. Entre ellos se encuentran Behrman y Vélez-Grajales
(2015) quienes con el objetivo de medir la Movilidad Social Intergeneracional por
escolaridad, ocupacién y riqueza del hogar, realizan un indice basado en las caracteristicas
de los hogares asi como sus posesiones. Por su parte, Vélez-Grajales et al. (2018)
desarrollaron otro indice pero esta vez con la finalidad de evaluar la movilidad social a nivel

estatal (ver tabla 2).
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Tabla 2.

Muestra de estudios que han empleado indicadores de activos en la medicién de la

movilidad social

Autor Afio Indicador de riqueza o Método utilizado Uso del indicador
patrimonio del hogar para construir el
indice
Filmer y 1998 Indice sobre los activos y las Anédlisis de Evaluacién del impacto
Pritchett caracteristicas del hogar: componentes de la riqueza del hogar
aproximacion al estatus principales en el nivel educativo en
econdmico de largo plazo Brasil, India y Kenia.
Filmer y 2001 indice sobre los activos y las Andlisis de Evaluacion de la relacion
Pritchett caracteristicas del hogar componentes entre riqueza y la
principales matricula escolar de
nifios en la India.
Behrman y 2015 indice basado en Analisis de Medicion de la
Vélez-Grajales caracteristicas del hogar y la componentes Movilidad Social
propiedad de bienes principales Intergeneracional por
duraderos y financieros escolaridad, ocupacion y
riqueza del hogar.
Vélez-Grajales 2015 indice de riqueza Método de Medicidn de la
et al. intergeneracional correspondencias movilidad social
maltiples intergeneracional para
dos grupos de edad.
Vélez-Grajales 2018 indice de riqueza basado en Método de Medicidn de la
et al. activos y servicios del hogar ~ correspondencias ~ movilidad relativa entre
multiples dos generaciones en
forma desagregada a
nivel estatal en México.
Torche, F. 2020 indice de bienestar Andlisis de Medicién de la
econdmico: combinacion de componentes Movilidad Social
bienes duraderos y servicios principales Intergeneracional en las

propiedad del hogar

cohortes nacidos entre
1950 y 1980, y la
influencia de la
educacion.

Fuente: Elaboracion propia

De lo anterior se desprende que el uso del nivel de activos de los hogares es ya un
indicador utilizado en diversos estudios. Sin embargo, resalta la escasez de literatura en la

que se establezca el vinculo entre la movilidad social medida a través de la riqueza (activos)
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y los microcréditos como parte de una estrategia para permitir a los segmentos
socioeconomicos menos favorecidos el acceso a dichos activos.

Por tanto, la problematica detectada radica en determinar el beneficio potencial de los
microcréditos como herramienta para impulsar la movilidad social al determinar el impacto
que podrian tener cuando los hogares los emplean para adquirir activos.

Una vez mencionado lo anterior, a continuacion, se presentan las preguntas de

investigacion que marcan el rumbo del estudio.

1.3 Preguntas general y especifica de Investigacion
La pregunta principal de la presente investigacion es la siguiente:
¢Cudl es el impacto de los microcréditos empleados en la adquisicion de activos en la
movilidad social en México en el periodo comprendido entre 2003 y 20207?
Adicionalmente, se plantean las siguientes preguntas secundarias:
e (Qué relacion hay entre el incremento en el nivel de activos propiedad de los
hogares y la movilidad social intergeneracional?
e (El uso de los microcréditos como una politica para el impulso a la movilidad

social genera cambios positivos en las condiciones de vida de los hogares?

1.4  Objetivos de Investigacion

El objetivo general que dirigira la investigacion es el siguiente:

e Medir el impacto sobre la movilidad social de un incremento en el monto de
microcréditos otorgado a los hogares, cuando estos recursos se destinan a la
adquisicioén de activos.

Derivado de este objetivo central, se establecen los siguientes objetivos particulares:

a. Construir un indice de activos propiedad de los hogares, identificando los que
tengan mayor impacto en la movilidad social.

b. Elaborar un modelo de microsimulacién que permita evaluar el impacto que los
microcréditos empleados en la adquisicion de activos tienen sobre la movilidad
social.

Una vez identificada la problematica y con el establecimiento de los objetivos de la
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investigacion, es posible definir las hipétesis que se buscan comprobar, quedando de la

siguiente manera:

1.5 Hipdtesis

La hipdtesis principal relacionada con el objetivo central de esta investigacion es:

H1: Los microcréditos empleados para adquirir activos generan movilidad social
ascendente al permitir a los hogares ubicarse en un quintil mayor relativo a su
ingreso promedio.

Adicionalmente, se establecen dos hipdtesis adicionales vinculadas a los objetivos
particulares, que permiten guiar con mayor precision los métodos empleados para
su comprobacion. Estas hipotesis adicionales son:

H2: El incremento en la posesion de activos en los hogares influye positivamente en
las condiciones socioecondmicas de las generaciones posteriores.

H3: El impulso de los microcréditos como fuente de financiamiento para la
adquisicion de activos es positivo ya que produce un aumento en el nivel de

movilidad social intergeneracional.
Reuniendo la informacion presentada en los puntos anteriores, se presenta a

continuacion un resumen de los elementos que fungen como las directrices de la

investigacion (Tabla 3).
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Tabla 3.

Resumen de elementos guia para la investigacion

Acciones a realizar

Problema de investigacion Hipotesis Objetivo (s .
g P ) ) (Metodologia)
Medir el impacto sobre
¢Cudl es el impacto de los Los microcréditos empleados la movilidad social de
microcréditos empleados  para adquirir activos generan  un incremento en el
en la adquisicion de movilidad social ascendente monto de
. . Ny . i Modelo de
activos en la movilidad al permitir a los hogares microcréditos otorgado L -
. . ) 9 microsimulacion.
social en México en el ubicarse en un quintil mayor  a los hogares, cuando
periodo comprendido relativo a su ingreso estos recursos se
entre 2003 y 2020? promedio. destinan a la
adquisicion de activos.
, L, El incremento en la posesién  Construir un indice de Método de
¢Qué relacion hay entre el - P . .
¢ . de activos en los hogares activos propiedad de componentes
incremento en el nivel de . . . .
. : influye positivamente en las  los hogares, principales Mixtas
activos propiedad de los " . . . o
- condiciones socioecondmicas identificando los que
hogares y la movilidad de las generaciones tengan mayor impacto  Modelo de regresion
social intergeneracional? ) 9 Y/ pac € reg
posteriores en la movilidad social logistica

Elaborar un modelo de
microsimulacion que
permita evaluar el
impacto que los
microcréditos
empleados en la
adquisicion de activos
tienen sobre la
movilidad social.

El impulso de los
microcréditos como fuente de
financiamiento para la
adquisicion de activos es
positivo pues produce un
aumento en el nivel de
movilidad social
intergeneracional

¢El uso de los
microcréditos como una
politica para el impulso a
la movilidad social genera
cambios positivos en las
condiciones de vida de los
hogares?

Modelo de
microsimulacion.

Fuente: Elaboracion propia

1.6 Descripcion de Capitulos

La presente investigacion se desarrollara a lo largo de siete capitulos. En el capitulo
2 se presenta la revision de literatura a través de la cual se profundiza en los conceptos basicos
que conforman el marco conceptual de la investigacion, asi como el estado del arte en las
investigaciones sobre movilidad social, activos y microcréditos.

El capitulo 3 describe la metodologia empleada en este estudio. Se describen las
variables empleadas y la forma en que éstas seran medidas, los diferentes modelos utilizados
detallando el objetivo que se desea obtener con ellos, asi como las pruebas paramétricas y no
parameétricas que se requirieron para robustecer los resultados obtenidos.

En el capitulo 4 se describen los resultados obtenidos en todo el proceso de la
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investigacion, desde la construccién del indice de activos hasta los resultados obtenidos en
el modelo de microsimulacién, pasando por los modelos de diferencias en diferencias y
regresion logistica ordenada.

En el capitulo 5 se presentan las conclusiones y recomendaciones derivadas del
estudio. Las contribuciones que la investigacién hace en los ambitos académico, empresarial
y nacional se describen en el capitulo 6, y finalmente en el capitulo 7 se mencionan las

limitaciones del estudio y las directrices que se sugieren para futuras investigaciones.
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CAPITULO II. Revision de la Literatura

El desarrollo de la presente investigacion esta guiado por tres conceptos principales:
la movilidad social, los activos propiedad de los hogares y los microcréditos. En el capitulo
anterior se presentaron estos elementos para definir el objetivo de la investigacion, sin
embargo, para comprenderlos mejor es importante considerar un marco teérico mas amplio
partiendo de nociones generales como la desigualdad econdmica. En este capitulo se
profundiza sobre estos conceptos, ademas de describir las bases de la economia

computacional sobre la cual se desarrolla el modelo de microsimulacion.

2.1 Desigualdad

La desigualdad econdmica se refiere a la “diferencia que existe en la distribucion de
bienes, ingresos y rentas en el seno de un grupo, una sociedad, un pais o entre paises”
(UNHCR ACNUR, 2018). El bienestar de los seres humanos es un concepto
multidimensional, sin embargo, el analisis de la desigualdad se ha inclinado principalmente
hacia el estudio de la desigualdad material, particularmente en las diferencias en ingreso,
educacion, salud y nutricion. Es relevante el estudio de este fendomeno por el papel principal
que desempefia en las variaciones en el bienestar de las personas.

En el reporte “Humanity Divided: Confronting Inequality in Developing Countries”,
el PNUD destaca que la desigualdad obstaculiza el progreso econdémico, debilita la vida
democratica y amenaza la cohesion social. (2013, p. 3). Dificulta también el logro del
bienestar humano, que abarca tres dimensiones: material, enfocado en los estdndares de vida
practica; relacional, enfocado en relaciones personales y sociales; y subjetivo, que enfatiza
valores y percepciones (McGregor, 2007).

Segun Piketty (2014), después de una disminucion en la desigualdad en el periodo
comprendido entre 1930 y 1960, la tendencia en la concentracién de la riqueza en los paises
desarrollados ha crecido en forma sostenida desde las Gltimas décadas del siglo XX. El
incremento en la concentracion de riqueza ha ido de la mano del incremento en la desigualdad
en el ingreso.

En su analisis, Piketty argumenta que la concentracion de capital relativa al
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crecimiento del ingreso en dichos paises podria incrementarse en el futuro, particularmente
cuando el crecimiento de la economia sea lento. Esto se debe a que los retornos sobre el
capital superan la tasa de crecimiento economico, por lo que la riqueza de los poseedores del
capital crece a mayor velocidad, resultado en una mayor concentracion. Se destaca que
algunas fuerzas de convergencia, es decir, que inciden en la igualdad, se encuentran en la
difusion de conocimiento, politicas educativas, acceso a capacitacion y la adquisicion de las
habilidades necesarias.

Ahora bien, el debate sobre la desigualdad ha identificado dos perspectivas: la
desigualdad distributiva (de condicion o de resultados) y la desigualdad de oportunidades.
La primera se refiere a la desigualdad en la distribucién de activos, recursos o servicios en
determinado momento, mientras que la segunda se refiere a la desigualdad en la distribucion
de oportunidades de vida entre los individuos y entre los grupos sociales (Solis, 2018).

La desigualdad de condicion o de resultados se aborda en la mayoria de los estudios
desde la distribucion del ingreso, utilizando medidas como el coeficiente de Gini. También
se puede abordar desde otras dimensiones, como la educacion, el acceso a la salud o el
trabajo.

La desigualdad de oportunidades, por su parte, analiza el efecto que las
circunstancias, como las define Roemer (2002), tienen sobre los destinos sociales de las
personas. Estas circunstancias, o factores adscriptivos, son aquellos aspectos de su entorno y
acciones que estan mas alld de su control, y por los cuales la sociedad no puede hacerlo
responsable. Algunos ejemplos son las caracteristicas étnicas o raciales, el género o el origen
socioeconomico familiar.

Entender estos efectos es importante no solo porque contravienen el principio del
premio al esfuerzo (meritocracia), sino porque permiten entender la forma en que se
reproduce la desigualdad entre generaciones y dimensionar el grado de (in)movilidad social
(Solis, et al., 2019).

De acuerdo con Ferreira y Gignoux (2011), la distincion entre los dos tipos de
desigualdad (de resultados y de oportunidades) es relevante por tres razones:

1. Siladesigualdad de oportunidades afecta las actitudes hacia la desigualdad de

distribucion, podria entonces afectar las actitudes hacia la redistribucion y las
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creencias sobre la justicia social. Estas creencias podrian afectar el grado de
redistribucion realmente implementado.

2. Existe una concepcion extendida acerca de la relevancia de la desigualdad de
oportunidades en el disefio de politicas publicas, argumentando que sélo las
diferencias de oportunidades deben ser objeto de compensacién por el Estado.

3. Finalmente, la desigualdad de oportunidades es un concepto mas importante
en el andlisis del desempefio econémico agregado en sociedades mas desiguales.
Es probable que algunos tipos de desigualdad que son perjudiciales para el
crecimiento (como la desigualdad en el acceso a la educacién) estén mas
relacionadas con las oportunidades.

La nocion de igualdad de oportunidades tuvo un mayor impulso derivado de los
postulados de John Rawils en su libro Teoria de la Justicia publicado originalmente en 1975,
donde aborda el tema de la desigualdad en el segundo principio de la teoria de la justicia, el
principio de la diferencia. De acuerdo con éste, las personas ubicadas en lo que Rawls
denomina la posicion original, optarian por una distribucion desigual de los bienes primarios
si esta desigualdad incidiera a favor de los mas desfavorecidos, es decir, que les permitiera
un mayor bienestar del que hubieran tenido con una distribucion més equitativa de dichos
bienes (Rawls, 2012). Sin embargo, para que esto se dé, debe existir una justa igualdad de
oportunidades, pues “al prestar gran atencion a las oportunidades de aquellos con menores
posibilidades se les abre un abanico de alternativas mas amplio que el que hubieran tenido
con una distribucion estrictamente igualitaria” (Caballero, 2006, pag. 12).

Para Roemer y Trannoy (2015), la literatura posterior a Rawls cambié el enfoque
hacia la distincion entre la desigualdad moralmente aceptable y la desigualdad moralmente
inaceptable, destacando que hay ciertos tipos de desigualdad éticamente cuestionables y la
necesidad de conocer el grado en el que los individuos se pueden considerar responsables por
los resultados de los que gozan.

Por otro lado, Sen (1980) propone una teoria de las capacidades sobre la que se puede
evaluar el bienestar y la desigualdad al interior de una sociedad, y para la que cambia el
concepto de los bienes primarios de Rawls hacia lo que denomina funcionamientos. Estos se

refieren al conjunto de actividades y acciones que los bienes proveen a las personas (ser capaz
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de moverse, de estar saludable, etc.), por lo tanto, las personas utilizan los factores de
conversion individuales, sociales o ambientales para cambiar sus recursos iniciales
(dotaciones) en funcionamientos. Las capacidades son conjuntos de vectores de
funcionamientos (oportunidades reales disponibles) de entre las cuales la persona elige la
combinacién que le permita llegar de una mejor manera a un tipo de vida o a otro. Una
muestra de desigualdad o de ausencia de bienestar y una mala calidad de vida se da cuando
se deterioran las capacidades individuales (Urquijo Angarita, 2014). Por tanto, para Sen la
libertad de una persona de convertir bienes en funcionamientos depende de las oportunidades
sociales y politicas disponibles (Nambiar, 2013).

La reduccion de la desigualdad se ha convertido en un tema tan relevante a nivel
mundial, que estd considerada entre los Objetivos de Desarrollo Sostenible de la
Organizacion de las Naciones Unidas (ONU). Como muestra de las diferencias en la
distribucidn de recursos econémicos a nivel mundial se tiene que el 10% de la poblacion mas
rica concentra alrededor del 52% del ingreso global, mientras que la mitad inferior de la
poblacion genera alrededor del 8.5%; en términos de riqueza la disparidad es ain mayor pues
la mitad de la poblacion mas desfavorecida posee alrededor del 2% de la riqueza total,
mientas que el 10% mas rico posee el 76% de la riqueza (Chancel, et al., 2022).

Las regiones que presentan mayores niveles de desigualdad en ingreso, de acuerdo
con el Reporte de Desigualdad Mundial (World Inequality Report) del afio 2022, son el
Medio Oriente, el Norte de Africa, Africa Subsahariana, Latinoamérica y el sur y sureste de
Asia (Figura 4). Por otro lado, Europa es la region donde son menores las diferencias en el

ingreso entre el 10% mas alto y el 50% inferior.

32



Figura 4.
Concentracion del ingreso nacional por region (2021)
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Fuente: Elaboracion propia con datos de World Inequality Report, 2022 (wir2022.wid.world/methodology)

La desigualdad de riqueza es ain mas pronunciada que la del ingreso. En este rubro,
Latinoamérica es la region en la que la diferencia entre los mas ricos y los méas desfavorecidos
es mayor, y Europa se mantiene como la region menos desigual (Figura 5). Paises como
Estados Unidos, Rusia y la India han presentado altas tasas de crecimiento en desigualdad a
partir de la década de los ochenta, mientras que el crecimiento en la desigualdad en paises
europeos y China ha sido relativamente menor.

Figura 5:

Concentracion de la riqueza total por region (2021)

100%
£ 80%
'_
N 60%
T
= 40%
o)
S 20%
X

0% || | | — — — J—
Europa Sury Sureste Este de Asia Norteamérica Africa Rusia y Asia Medio Oriente Latinoamérica
de Asia Subsahariana Central y Norte de

W 50% inferior 40% medio W 10% Superior S

Fuente: Elaboracion propia con datos de World Inequality Report, 2022 (wir2022.wid.world/methodology)
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La influencia de programas de desregulacion y liberalizacion aplicadas en diversos
paises lleva a afirmar a Chancel et al. (2022) que la desigualdad no es inevitable, sino que es
una eleccion politica.

La pandemia de COVID-19 tuvo considerables impactos en términos de desigualdad.
Por un lado, la riqueza de las personas ubicadas en la parte superior de la distribucion creci
notablemente, en porcentajes incluso superiores al 50% entre 2019 y 2021 (Chancel, et al.,
2022). Este crecimiento aumento la brecha existente entre quienes se ubican en la cima y el
resto de la poblacién. Las medidas tomadas por algunos paises para enfrentar los efectos del
confinamiento (como los pagos directos o los apoyos por desempleo) permitieron incluso
una reduccioén en los niveles de pobreza en economias desarrolladas, sin embargo en las
economias en vias de desarrollo dichos apoyos fueron insuficientes o incluso inexistentes,
por lo que en esos paises se registré una reduccion en los ingresos familiares, inflacion,
aumentos en los gastos por servicios de salud e incremento en el nivel de deuda (Chancel, et
al., 2022).

2.1.1 Desigualdad en México

En México hay grandes retos en términos de desigualdad. De acuerdo con datos del
Banco Mundial (The World Bank, 2023), México se ubicé en el lugar 46 de una muestra de
50 paises de acuerdo con el valor del coeficiente de Gini sobre el ingreso del afio 2020. El
valor del coeficiente fue de 0.454 cuando el promedio de estos paises fue 0.35.

El reporte “Mexico 2013 Wealth Book: Trends in Millionaire Wealth” (Thoras, 2013)
estimd que el 1% de la poblacion en México concentraba alrededor del 43% de la riqueza del
pais. Por su parte, el INEGI ha mostrado a través de las Encuestas Nacionales de Ingreso y
Gasto de los Hogares la brecha existente en el nivel de ingresos entre los diferentes deciles
en que se agrupan los hogares: con los datos de la encuesta de 2020, los hogares del decil X
(hogares con ingreso mas alto) concentraron el 32.5% del ingreso corriente total, mientras el
decil I solamente represento el 2% del ingreso total.

El crecimiento en la desigualdad en México en las Gltimas décadas ha ido de la mano
con un crecimiento economico estancado, segun Rendon-Morquecho y Marroguin-Arreola

(2020), y esto se ha debido al estancamiento en los salarios, la desaceleracion en el
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crecimiento econdmico, persistencia en el nivel de pobreza y la concentracion de la riqueza
en pocas manos.

Por otro lado, la desigualdad de oportunidades también representa un freno para el
aumento en el nivel de bienestar de la poblacion en México. La OCDE (2021) resalta que la
pandemia de COVID-19 agravo algunas desigualdades persistentes en México desde tiempo
atras, en sectores como los trabajadores informales, las mujeres y los jovenes. Se requieren
esfuerzos adicionales para mejorar la igualdad de oportunidades, particularmente en términos
educativos (reincorporacion de alumnos que abandonaron la escuela), de participacion de las
mujeres en mercado laboral (con establecimiento de guarderias) y con relacién a proteccion
social (con la creacion de un sistema de seguro de desempleo a nivel federal) (OCDE, 2021).

De lo anterior se desprende que es posible abordar el tema de la desigualdad desde la
perspectiva distributiva o desde la perspectiva de las oportunidades. En esta investigacion se
tomard como base tedrica la desigualdad de oportunidades, dentro de la cual se han
desarrollado estudios acerca del impacto de las condiciones de origen en el aumento en la
calidad de vida de las personas ya sea durante el periodo de su propia vida o bien comparando

con otras generaciones.

Hipdtesis
La desigualdad de oportunidades impone restricciones para que los individuos logren

mejorar sus condiciones socioeconémicas.

2.2 Movilidad Social

En palabras de Vélez-Grajales y Monroy-Gomez (2017), lamovilidad social se refiere
a los cambios en la condicion socioeconomica de los individuos, y se puede definir en
términos educativos, laborales o de ingreso, dependiendo del enfoque desde el cual se esté
analizando. También puede analizarse en su modalidad intrageneracional, es decir, la
movilidad entre niveles socioecondmicos que experimenta un mismo individuo durante su
vida, o intergeneracional que se refiere a la movilidad de los individuos con respecto a sus
padres (Banco Interamericano de Desarrollo, 2020). Mas aun, la movilidad social puede ser

absoluta cuando se refiere al ascenso o descenso en una escala absoluta de ingreso, o relativa
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cuando se mide el cambio con relacion a la posicion ocupada en el periodo de referencia
(Velez-Grajales y Monroy-Gomez, 2017).

Los socidlogos estudian la movilidad social como los cambios en la clase y la
configuracién laboral, cominmente trabajando con tablas de contingencia en las que la clase
de “origen” cruza con la clase de “destino” y se considera la ocupacion del padre o jefe de
familia cuando el entrevistado era adolescente y la clase actual del entrevistado (Erikson y
Goldthorpe, 2002). Por otro lado, los economistas evalGan la movilidad social en términos
de un vector de ingresos o alguna otra medida de bienestar (Ferreira et al., 2013).

La movilidad social presenta una relacion con la desigualdad de oportunidades, “en
tanto busca determinar el grado de asociacion o herencia entre las caracteristicas de los padres
y de los hijos en alguna de estas dimensiones (por ejemplo, la escolaridad, la ocupacion o los
ingresos), y a partir de ahi obtener conclusiones sobre los efectos de las circunstancias
sociales de origen en el destino de las personas” (Solis, 2018, p. 9). Vélez-Grajales y Monroy-
Gomez (2017) destacan la relevancia de conocer el grado de influencia que tienen los
origenes sobre los destinos de las personas para entender la relacion entre la desigualdad de
oportunidades y la desigualdad de resultados.

Para Thomas Piketty, cierto grado de desigualdad es necesaria para crecer
econdémicamente, sin embargo, la desigualdad extrema no solo es indtil, sino que reduce la
movilidad social dafiando el crecimiento econémico, y puede conducir a la captura politica
de las instituciones democraticas (Piketty, T. citado en Major y Machin, 2018). Conviene
también mencionar lo observado por Bukodi y Goldthorpe (2022) quienes reconocen que a
pesar de sus circunstancias, los individuos tienen libre albedrio y a través de su propio
esfuerzo pueden dar forma a sus destinos. ContinGan estipulando que la relacion entre
desigualdad y movilidad social no es fija y por tanto no deberian confundirse, puesto que
seria posible reducir la desigualdad sin tener impacto en el aumento de la movilidad social,
0 aumentar la movilidad social sin que esto disminuya la desigualdad (Bukodi y Goldthorpe,
2022). Asimismo, a pesar de que diversos estudios han establecido vinculos entre
desigualdad y movilidad social, no se puede afirmar una relacion causal entre ellas puesto
que un menor grado de desigualdad no lleva implicito mejores condiciones socioeconémicas

para los individuos, tal como puede observarse en algunas regiones regidas por modelos
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socialistas.

La ausencia de movilidad social abona a crear sociedades altamente estratificadas, en
las que tienen mas peso en el destino de las personas sus condiciones de origen que su
esfuerzo para lograr mejores condiciones de vida. En este tipo de sociedades, quienes nacen
en condiciones desventajosas tienen pocas probabilidades de salir de esa situacién, generando
un circulo vicioso que profundiza la desigualdad y afectando principalmente la acumulacion
de capital humano y el crecimiento futuro.

Esto tiene relacion con la teoria de la ventaja acumulada, cuyo principal argumento
es que las ventajas de un individuo o un grupo incrementan conforme pasa el tiempo dada la
posesion de recursos relevantes, como sucede con quienes comienzan en una posicion
socioecondmica alta y tienen una mayor ventaja de acumular riqueza en forma exponencial
comparado con aquellos que comienzan en posiciones inferiores, de esta forma
incrementando la desigualdad (Mendenhall, et al., 2018). La ventaja acumulada forma parte
de la explicacién del crecimiento de la desigualdad cuando existe una relacion causal directa
entre los niveles de acumulacion y sus futuros niveles; asi, esta ventaja es capaz de magnificar
pequefias diferencias en el tiempo y hace muy dificil que un individuo que pertenece a un
grupo con menor ingreso, riqueza, salud, desarrollo educativo, posicion de carrera o incluso
desarrollo cognitivo pueda alcanzar a quienes lideran (DiPrete y Eirich, 2006).

Por tanto, en la medida en que las circunstancias de origen tengan un menor peso y
que los logros sean recompensas al esfuerzo, mayor sera la movilidad social y ese beneficio
no se limita solo a la generacion en curso, sino que ademas se extiende hacia las siguientes
(Orozco-Corona, et al., 2019). De acuerdo con Corak (2013), los paises con mayor
desigualdad experimentan menos movilidad entre generaciones, pues una mayor fraccion de
las ventajas y desventajas economicas pasan de padres a hijos. Esta relacion se representa
con la llamada Curva del Gran Gatsby (Corak, 2013, pag. 81), que se construye utilizando la
desigualdad en el ingreso medida a través del Coeficiente Gini en el eje horizontal, y una
medida de movilidad econdmica intergeneracional en el eje vertical. Esta curva resalta que
la desigualdad de oportunidades es el eslabdon perdido entre la desigualdad de ingresos y la
movilidad social, puesto que distribucion inequitativa de las oportunidades de crecimiento

economico entre los hijos dificulta la movilidad intergeneracional (Corak, 2013).
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No obstante, es importante mencionar que “la igualdad de oportunidades no implica
igualdad de resultados. En ese sentido, las personas deben tomar iniciativa sobre su propio
bienestar: una vez eliminada la desigualdad de oportunidades, el esfuerzo de los individuos
es el que determina la desigualdad de resultados” (Orozco-Corona, et al., 2019, p. 16).

Para impulsar adecuadamente la movilidad social, es importante desarrollar
mecanismos para medirla, identificarla y promoverla. La medicion es importante, como lo
sefialan Conconi et al (2007), tanto para el analisis normativo como para el disefio de politicas
publicas que sean igualadoras de oportunidades y fomenten la movilidad en todos los niveles.
En las palabras de Behrman y Vélez-Grajales (2015), es esencial comprender el proceso por
el que los individuos logran un cierto nivel socioeconémico para disefiar y evaluar el impacto
de politicas econdmicas sostenibles.

Un método comlUnmente utilizado en la literatura econémica para medir la
inmovilidad es la estimacién de la elasticidad intergeneracional sobre una variable, como
puede ser el ingreso (Vélez-Grajales y Monroy-Gomez, 2017). Es Solon (1992) quien
presenta la relacion existente entre el ingreso de los padres y el ingreso de los hijos, a través

de un modelo de regresion lineal descrito en la ecuacion 1.

Yy =a+ pinY, 1+ ¢ 1)

donde Y representa el ingreso permanente de individuos de una familia en particular
indexado por i, a través de dos generaciones, t y t-1. Asi, el coeficiente S es la elasticidad
intergeneracional del ingreso que muestra la diferencia porcentual en el ingreso del hijo
por cada punto porcentual de cambio en el ingreso del padre. Un valor bajo del coeficiente
indica que el nivel del ingreso de padre es un predictor débil del peldafio en el que se ubicara
su hijo. La medida de movilidad se obtiene con el complemento 1-.

No obstante, Corak (2013) resalta que esta medicién de elasticidad no es suficiente
para medir la desigualdad de oportunidades, pues para esto seria necesario separar las
circunstancias de las decisiones personales, siendo las primeras lo que Roemer (2002) define
como las condiciones sobre las que los individuos no tienen control y por las cuales deben

ser compensados, y las segundas aquellas sobre las que los individuos deben hacerse
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responsables. El uso de la elasticidad intergeneracional del ingreso ha sido recurrente en
diversos estudios, como los que menciona Solon (2002) en paises como Canadé, Finlandia,
Alemania, Malasia, Sudéfrica, Suecia y el Reino Unido que siguen este modelo.

Otra metodologia para la estimacion de la movilidad es la desarrollada por Chetty et
al. (2014), quienes a través de una regresion de rango a rango miden la movilidad
intergeneracional de los hijos en relacion con los de su misma cohorte segln su ingreso a la
edad de 29-30, y los padres relativo a otros padres basandose en su ingreso familiar. Sus
resultados muestran una relacion casi lineal, donde la pendiente del modelo representa la
diferencia esperada en percentiles entre los hijos de las familias ricas versus los hijos de las

familias pobres. La ecuacién nimero 2 presenta dicho modelo:

R = a+ pPy +u 2)

Donde P,; es el percentil donde se ubica el padre en su generacién y R;;es el percentil
en el que se ubica el hijo en la generacion siguiente. De acuerdo con Vélez-Grajales y
Monroy-Franco (2017), la ventaja de este segundo modelo por sobre la estimacion de la
elasticidad intergeneracional del ingreso es la posibilidad de estimar tasas de movilidad para

subgrupos con respecto a la distribucién poblacional.

2.2.1 Movilidad social en México

En México, a pesar de que existen estudios relacionados con la movilidad social desde
la década de los setenta, es a partir del 2005 que se presentan de forma sostenida estudios de
esta disciplina, en particular gracias a la informacion generada a través de las Encuestas de
Movilidad Social (EMOVI) que el Centro de Estudios Espinosa Yglesias ha levantado en los
afios 2006, 2011 y 2017.

Algunos de estos estudios se centran en la estimacion de la movilidad ocupacional
como es el caso de Cortés y Escobar-Latapi (2005), o en la dimension educativa como es el
elaborado por Torche (2010). Otro tipo de estudios combinan diferentes enfoques como el
realizado por Torche y Spillerman (2010), que estima el efecto que la riqueza del hogar de

origen tiene sobre el nivel de escolaridad y de riqueza de los hijos.
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También se puede nombrar a Rojas (2012) que buscOd estimar la elasticidad
intergeneracional del ingreso para el caso mexicano; Torche (2015), que estimo la movilidad
intergeneracional por género; Yalonetzky (2017) quien estimdé la movilidad social
intergeneracional en la educacién con énfasis en la relacion padre-hijo y madre-hija;
Behrman y Vélez-Grajales (2015) que estimaron la movilidad intergeneracional en términos
de escolaridad, ocupacion y riqueza del hogar por género, etnia y lugar de residencia, por
mencionar algunos; Monroy-Gomez-Franco y Corak (2020) que identificaron diferencias en
movilidad intergeneracional en diferentes regiones de México; Lopez-Rodriguez (2021) que
analiza la inclusién financiera de las madres como elemento relevante para la movilidad
social; Orozco et al. (2022) que analizaron los lazos entre movilidad social y proteccion social
0 Monroy-Gomez-Franco et al. (2023) que analizaron la movilidad intergeneracional
afectada por el tono de piel y el género.

La informacidn sobre el comportamiento de los ingresos y gastos de los hogares en
México se encuentra disponible a través de las Encuestas Nacionales de Ingresos y Gastos
de los Hogares (ENIGH) que el INEGI lleva a cabo. Adicionalmente, a traves de los
resultados de estas encuestas se conocen las caracteristicas sociodemogréaficas y
ocupacionales de quienes integran los hogares, asi como las caracteristicas de las viviendas,
su infraestructura y equipamiento.

Derivado de los resultados de la Encuesta Nacional de Hogares (ENH) 2016, el
INEGI desarrollé un médulo de Movilidad Social Intergeneracional, cuyo objetivo principal
fue generar informacion estadistica sobre movilidad social de la poblacién de 25 a 64 afios
que permitieran determinar la influencia de aspectos socioecondémicos, educativos y de
ocupacion en la posicion socioecondmica de sus descendientes (Instituto Nacional de
Estadistica y Geografia, 2016). Sin embargo, este modulo no se actualizo con la informacion
de la ENH 2017.

La realizacion de encuestas cuyo objetivo es recabar informacion relativa a la
movilidad social de la poblacion mexicana se remonta hasta 1965 cuando se realiz6 una
encuesta en el area metropolitana de Monterrey, Nuevo Ledn. Vélez-Grajales y Monroy-
Gomez (2017) presentan una seleccion de encuestas realizadas en México, mostrando que

algunas se realizaron en zonas geograficas especificas, como la de 1994 que abarc6 Ciudad
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de México, Guadalajara, Monterrey, Mérida, Veracruz y Cérdoba, la del afio 2000 que cubrio
la zona metropolitana de Monterrey, o la del afio 2009 llevada a cabo en la zona metropolitana
de la Ciudad de México.

Entre las encuestas con cobertura nacional y de corte transversal se encuentran las
Encuestas Demograficas Retrospectivas (EDER) realizada en los afios 1998 y 2011 y cuyo
objetivo fue “recolectar informacion individual sobre la naturaleza temporal de los procesos
sociales y demogréaficos que experimentd Meéxico durante la segunda mitad del siglo XX”
(El Colegio de la Frontera Norte, 2020).

Adicionalmente, se cuenta con la informacidn proveniente de las encuestas que se han
elaborado con el objetivo preciso de medir la movilidad social. En el afio 2015, Campos
Véazquez dirigio la Encuesta de Movilidad Social 2015 que profundiza en las diferencias en
movilidad relacionadas con habilidades cognitivas, socioemocionales, estilos de crianza,
nivel de estrés, entre otras (Campos Vazquez, 2016). Esa encuesta es representativa para
localidades urbanas mayores a 100 mil habitantes.

Por otro lado, la Fundacion Espinosa Rugarcia (Fundacion ESRU) a través del Centro
de Estudios Espinosa Yglesias, ha promovido el levantamiento de tres encuestas de
movilidad social: la ESRU-EMOVI 2006, la ESRU-EMOVI 2011 y la mas reciente, la
ESRU-EMOVI 2017. El tamafio de la muestra ha crecido desde 7,288 entrevistas efectivas
en la encuesta del afio 2006 hasta 17,665 entrevistas efectivas en la del afio 2017.

Entre los objetivos de la ESRU-EMOVI 2017 esta analizar los patrones de movilidad
social desde la perspectiva de la desigualdad de oportunidades, y generar estimaciones de
movilidad tanto para la Ciudad de México como para otras cinco regiones del pais: norte,

norte-occidente, centro, centro-norte y sur (Orozco-Corona, et al., 2019).

2.2.2 Lamovilidad social y su relacion con politicas publicas

Aungue en la literatura son méas los estudios que destacan la importancia de la
medicion de la movilidad social para emprender acciones tendientes a favorecerla, existen
corrientes que proponen ciertos cambios, particularmente en el caso del Reino Unido y con
relacion a la importancia de la educacion como impulsor de la movilidad social. De acuerdo

con Goldthorpe (2016), las cohortes nacidas a mediados del siglo XX estan experimentando
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una tendencia mayor hacia la movilidad social descendente -medida a través de clases
ocupacionales-, toda vez que una gran parte de la poblacion tom6 como posicion de origen
un nivel tal que reduce los niveles disponibles hacia donde subir.

En el mismo sentido, Ingram y Gamsu (2022) destacan que promocionar la idea de
movilidad social parte del supuesto de que existe lugar suficiente para todos en la cima, y
que existen posiciones en el mercado laboral con mayor estatus para aquellos que desean
superar el nivel de sus padres. Bajo esta perspectiva, la educacion se presentaba como el
vehiculo potencial para conseguir la movilidad. Sin embargo, sus conclusiones sefialan que
mayores niveles educativos no necesariamente lleva a empleos mejor pagados, lo que obliga
a los gobiernos a pensar en otros mecanismos para promover la movilidad fuera de la
educacion, al menos en paises desarrollados.

En un comparativo entre la desigualdad y la movilidad social en Dinamarca y Estados
Unidos, Heckman y Landerso (2022) determinaron que programas de transferencias e
impuestos han logrado mayores niveles de movilidad intergeneracional de ingresos entre los
daneses en contraste con la creacion de habilidades en los nifios a través de generaciones. Es
decir, argumentan que las estrategias de politicas publicas efectivas y dirigidas son
generalmente mas efectivas por el “efecto Mateo: Porque a todo el que tiene se le dardy
tendrd en abundancia; pero al que no tiene incluso lo que tiene se le quitard” (Sagrada Biblia
Edicién Latinoamericana, 2016, Mateo. 25:29). Los programas publicos universales no
necesariamente mitigan la desigualdad (incluso podrian exacerbarla), puesto que las familias
con mayores ventajas acceden y utilizan con mayores beneficios dichos programas.

El combate a la desigualdad de oportunidades que permite a la vez una mayor
movilidad social requiere por lo tanto la participacion del Estado a través de politicas sociales
que permitan “registrar, normar y alinear las intervenciones publicas en materia de bienestar
mediante un sistema nacional de administracion de los derechos sociales” (Delajara, et al.,
2018, p.94). EI reporte que contiene el analisis del Global Social Mobility Index (World
Economic Forum, 2020) destaca tres areas en las que la mayoria de los paises reportaron
valores deficientes en la construccion de dicho indice: bajos salarios, falta de proteccion
social y sistemas de aprendizaje permanente deficientes. Mejorar en estos tres aspectos

contribuiria en la movilidad social, y para esto se requieren esfuerzos proactivos tanto del
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gobierno como del sector privado. Este mismo reporte asegura que “un nuevo modelo de
financiamiento para la movilidad social es necesario a traves de impuestos, pero debe
complementarse con una nueva combinacion de gastos y enfoques personalizados” (World
Economic Forum, 2020, pag. 5).

Para el caso mexicano también se ha resaltado la necesidad de desarrollar mecanismos
de accion publica para impulsar la movilidad social: politicas educativas, por un servicio
educativo incluyente y de calidad; politicas laborales, por un mercado mas formalizado;
politicas de salud, buscando un sistema universal y efectivo; y politicas de proteccién social
universal (Orozco et al., 2019).

Hipdtesis
La movilidad social puede impulsarse a través del establecimiento de politicas publicas
dirigidas a ciertos sectores y actividades especificas.

2.3 Medicion de movilidad social con base en activos

Como se menciond anteriormente, la variable que se utiliza tradicionalmente para la
estimacioén de la movilidad social en términos econémicos de la poblacidn es el ingreso. Esta
variable puede incluir no tnicamente los ingresos por sueldos y salarios sino ademas otros
factores como activos financieros y transferencias publicas y privadas (Torche, 2020). Por
ejemplo, en el comparativo que hace Corak (2013) de la desigualdad con la movilidad de
diferentes paises que forman parte de la OCDE, el célculo de la elasticidad en el ingreso se
hace empleando informacidn del ingreso de los padres y de los hijos en edad adulta.

Esta metodologia tiene como limitante la necesidad de contar con la informacion de
los ingresos de diferentes generaciones, la cual no siempre esta disponible en todos los paises
0 regiones. Por lo tanto, una tendencia creciente en la literatura es el desarrollo de indices de
activos que permitan estimar la riqueza del hogar y a partir de ellos, evaluar su movilidad.
Estos indices pueden considerarse aproximaciones del ingreso permanente de los hogares
(Behrman y Vélez-Grajales, 2015; Torche, 2020; Vélez-Grajales et al., 2018).

De acuerdo con Wolff (2005), la riqueza familiar es un indicador de bienestar por

cuatro razones principales:
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1. La vivienda donde habita la familia brinda servicios a sus propietarios;

2. los activos pueden ser una fuente de consumo pues en caso de necesidades pueden

venderse para convertirse en efectivo;

3. ladisponibilidad de activos financieros puede proporcionar liquidez en momentos

de tensién econdmica; y

4. en una democracia representativa, la distribucion de poder esta relacionada con la

distribucion de la riqueza.

De esta forma, un indice de activos puede ser un predictor valido de la manifestacion
de la pobreza, asi como convertirse en una aproximacion de la riqueza de largo plazo con un
menor grado de error que la medicién de los gastos (Sahn y Stifel, 2003). La riqueza o el
patrimonio puede tener un gran efecto en la movilidad absoluta y relativa entre generaciones
pues existe una posible relacion causal entre el patrimonio (riqueza) y la asociacion de
ingreso padre-hijo, a través de la educacion, el empleo y la eleccion del vecindario (Grawe,
2008). Los hogares de menor nivel socioecondmico cominmente estan imposibilitados de
brindar los recursos y el ambiente necesario para que los nifios desarrollen adecuadamente
sus habilidades acordes a su edad y logren maximizar su potencial (Haveman y Wolfe, 1994).

Un estudio realizado en Ghana determind un impacto significativo de los activos de
los hogares que forman parte de los antecedentes de los jovenes en su rendimiento
académico; los resultados indicaron que hogares que tienen mayores posesiones (como radio,
televisiones, refrigeradores, planchas eléctricas, estufas de gas o de gqueroseno) tienen un
poder de compra mayor que les permite responder a las necesidades de recursos para la
educacion de los hijos pues pueden vender dichos activos (Chowa, et al., 2013). Los activos
familiares pueden afectar el desarrollo de los hijos de forma distinta a como lo hace el ingreso
familiar, en la medida en que activos y ahorros pueden disminuir las consecuencias negativas
de contracciones econdmicas; ademas, la acumulacion de activos en favor de los hijos puede
incrementar las expectativas educativas de los padres, motivar interacciones padre-hijo
saludables y promover el desarrollo de los hijos (Fang, et al., 2020).

En general, la evidencia sugiere que los resultados econdmicos, psicologicos y de
comportamiento estan influenciados en forma directa o indirecta por las posesiones de

activos: la inversion en el capital humano de los nifios se traduce en un mejor bienestar,
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mientras que, en forma indirecta, un mejor nivel socioeconémico de los padres transmite
aspiraciones y expectativas y genera un ambiente mas estimulante para impulsar a los nifios
a conseguirlas (Shanks, et al., 2010).

No obstante, no todos los esfuerzos por acumular activos se traducen en movilidad
social ascendente. Mendenhall et al. (2018) emplean la teoria de la ventaja/desventaja
acumulada para explciar como algunas familias de ingresos medios y bajos se embarcan en
un camino hacia la acumulacion de activos y la movilidad social que les permite entrar en un
circulo virtuoso, mientras que otras familias quedan atrapadas en una espiral que hace méas
dificil la acumulacion de activos futuros y que incluso puede llevarlos a la movilidad
descendente.

Filmer y Pritchett (1998) elaboraron un indice de activos y caracteristicas de los
hogares basados en la metodologia del analisis de componentes principales para evaluar el
impacto de la riqueza en el nivel educativo de los hogares en Brasil, India y Kenia, y
posteriormente para evaluar la relacion entre dicha riqueza y la matricula escolar en la India
(2001). Otros estudios siguieron la misma metodologia para la creacion de indices de activos
que serian utilizados en la medicion de la movilidad social en México, como el realizado por
Behrman y Vélez-Grajales (2015) que mide la movilidad social intergeneracional por
escolaridad, ocupacion y riqueza; o el de Torche (2020) que emplea un indice de activos en
la medicion de la movilidad social intergeneracional en México entre 1950 y 1980.

Ahora bien, el uso de indices no esta libre de criticas. Morgan et al. (2006), por
ejemplo, argumentan dos razones por las que el uso de métricas multidimensionales (como
el indice de desarrollo Humano o los indices de activos) pueden no ser éptimos en el estudio
de la movilidad social:

a. Cualquier intento de reducir la multidimensionalidad de la desigualdad a una sola
escala puede resultar engafioso, particularmente cuando las dimensiones
subyacentes estan pobremente correlacionadas, provocando la pérdida de
informacion.

b. Los indices no responden a la critica de organizacion social; dichos indices son
caracterizaciones altamente abstractas de la desigualdad que suavizan los grupos

sociales dentro de los que surgen normas, redes y preferencias.
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En este sentido se puede recordar lo expuesto por Carlos Salinas de Gortari (2013),
quien en el compendio de las acciones llevadas a cabo por su gobierno, destaca que la justicia
y eficacia de los programas sociales requieren la participacion organizada del pueblo, para
elevar la productividad y la distribucion mas equitativa de los beneficios. Es lo que €l
denomino “capital social”, donde se crean redes de accion civica basadas en reciprocidad y
confianza (Salinas de Gortari, 2013). Un indice de activos no toma en cuenta el capital social
que poseen los individuos, familias o regiones, y que pueden convertirse en estimulos o
incentivos para la movilidad social.

Por otro lado, Iversen et al. (2019) destacan que los estimados de movilidad social
intergeneracional pueden variar considerablemente para un mismo pais (o incluso entre
regiones o grupos sociales) dependiendo del tipo de concepto y métrica que se utilice para
medirla, de la construccion de las variables y de la base de datos utilizada. Por ejemplo,
Bukodi y Goldthorpe (2022) sefialan tendencias diferentes en la movilidad social cuando se
evallan hombres y mujeres juntos que cuando se analizan las cohortes de hombres y mujeres
en forma independiente.

Un aspecto que es importante destacar es que a pesar de la relevancia de la medicion
del nivel de activos de los hogares, en particular cuando la informacién disponible sobre el
nivel de ingresos de los hogares no es suficiente para conducir estudios que comparen
diversas cohortes, los estudios citados no hacen referencia al origen de dichos activos. Es
decir, en la literatura se encuentra una escasez de estudios que analicen el mecanismo

empleado por los hogares para adquirir los activos.

Hipotesis
La acumulacion de activos en los hogares permite mejorar las condiciones socioeconomicas

entre generaciones.

2.4 Microcréditos y movilidad social
En los apartados anteriores se ha descrito la situacion actual en términos de
desigualdad tanto a nivel mundial como en particular en Meéxico. Se establecio también la

relacion que hay entre la desigualdad de oportunidades y la movilidad social, y se resalté la
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importancia de impulsar esta Ultima para lograr que mas individuos alcancen mejores
condiciones de vida. Por otro lado, se ha referido el uso que se ha dado de los indices de
activos como referencia para la medicion de la movilidad social, y como la acumulacion de
activos puede convertirse en una via para alcanzar mejores condiciones socioecondémicas.

A continuacion se describe con detalle el concepto de los microcréditos, pues como
parte de los objetivos de esta investigacion estd el uso de este tipo de esquemas de
financiamiento para favorecer la adquisicion de activos por parte de los hogares,
particularmente los hogares que pertenecen a los quintiles de ingreso mas bajo.

Los microcréditos se definen como servicios financieros de pequefia escala,
principalmente créditos y ahorros, ofrecidos a individuos o grupos de personas a nivel local
en paises en desarrollo, tanto rurales como urbanos (Robinson, 2001). Incluso antes de que
Muhammad Yunus fuera galardonado con el Premio Nobel de la Paz en 2006, gracias a sus
esfuerzos por reducir la pobreza en los sectores mas desfavorecidos de Bangladesh, el
concepto de los microcréditos se habia convertido en objeto de numerosos estudios.
Argumentos a favor y en contra se han presentado, entre quienes intentan demostrar que
efectivamente se han logrado mejorar las condiciones de vida de aquellos a quienes se
destinan los recursos de las Instituciones Microfinancieras (en adelante IMF), y quienes
buscan evidencia de lo contrario evaluando el sobreendeudamiento de las personas o la
excesiva comercializacion de estos programas.

Tal como lo expusieron Zeller y Meyer (2002), el desempefio de las IMF deberia estar
basado en tres pilares fundamentales: el alcance hacia los mas pobres, la sustentabilidad
financiera y el impacto que tengan en el bienestar de la poblacion. EI primero de ellos se
refiere a la capacidad de alcanzar a aquellos sectores de la poblacién que tradicionalmente
han sido excluidos de los sistemas financieros formales; la sustentabilidad financiera refiere
a la capacidad de las instituciones financieras de generar utilidades econdmicas que les
permitan crecer de manera sustentable (Cull et al., 2009). Finalmente, el tercer pilar se refiere
“al impacto asociado con el acceso de los mas pobres a los servicios financieros. Esto es, en
qué medida el nivel de bienestar de la poblacién objetivo ha aumentado, o su grado de
vulnerabilidad ha decaido, como consecuencia del mayor acceso a los créditos” (Minzer,

2009, p. 15). De estos tres pilares, lo que resulta mas complejo es la medicion del impacto
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que los microcréditos han tenido en el nivel de vida de la poblacion. Copestake (2007) afirma
que la medicion rigurosa del impacto de las politicas de microcréditos en las distintas
dimensiones de la pobreza es técnicamente complicado y costoso.

Los microcréditos han tenido un crecimiento muy importante a lo largo de los afios.
Segun cifras de la Microcredit Summit Campaign?, el nimero de clientes de microcréditos a
nivel mundial habia pasado de 13 millones en 1997 a 211 millones en 2013. Este crecimiento
explosivo explica el gran interés que diversas instituciones han puesto sobre el tema, pero al
mismo tiempo ha generado cuestionamientos acerca de si la entrada de numerosas empresas
a este sector estd verdaderamente justificada por un interés en mejorar las condiciones de
vida de las personas, o si detras de esto estan intereses econdémicos derivados de un mercado
grande de clientes potenciales.

Ademas, cabe mencionar la advertencia que Peprah y Koomson (2014) hacen sobre
la adiccion a los microcréditos a los que se enfrentan los clientes, que lejos de llevarlos a
alcanzar el objetivo de reducir la pobreza, les impide lograr su movilidad social. Entre los
factores a los que atribuye la adiccion estan las altas tasas de interés, los préstamos multiples
o incluso la satisfaccion de los propios clientes con los productos ofrecidos por las IMF.

A pesar de la popularidad obtenida por este esquema traducida en el crecimiento y
expansion de esquemas de microcréditos en diferentes paises, existen resultados variados -
en ocasiones poco concluyentes- que muestren que los efectos iniciales de los microcréditos
son perdurables y sostenibles, y no solo paliativos para la pobreza y la desigualdad. Una
pregunta constante entre quienes se han dedicado a estudiar los efectos de los microcréditos
es si efectivamente estos programas han generado crecimiento y desarrollo econémico.

En una revision de literatura realizada por Banerjee (2013) se encuentran datos
contrastantes: por un lado, en ciertas regiones si podia percibirse un incremento en la
propiedad de activos duraderos y en los activos de los negocios después de haberse abierto
el mercado de los microcréditos, pero por otro, no parece haber evidencia contundente de

que estos incrementos se traduzcan en un mayor consumo 0O ganancias en ingresos. Aunado

1 Microcredit Summit Campaign! es una asociacion creada en Washington, D.C. en 1997 con el fin de reunir a los
profesionales de microcrédito, defensores, instituciones educativas, agencias donantes, instituciones financieras
internacionales, organizaciones no gubernamentales y otros involucrados con la promocion de los microcréditos.
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a lo anterior, tampoco hay evidencia de mejoras en otras dimensiones de bienestar, como
puede ser la educacion o la salud.

En otro estudio, Banerjee et al. (2015) evaluaron el impacto de la introduccién de
microcréditos en la mitad de los 104 barrios marginales en una ciudad de la India. Analizaron
los cambios en indicadores como el gasto promedio mensual per cépita, gasto en bienes
duraderos o consumo, en un periodo entre 15 y 18 meses después del arranque de los
microcréditos, y no encontraron cambios en los indicadores de desarrollo que por lo general
se espera sean afectados por los microcréditos: el nivel de consumo no habia aumentado, los
negocios en general no eran mas rentables, y no hubo cambios en salud, educacién ni
empoderamiento de la mujer.

Estos resultados hacen evidente que los efectos de los microcréditos sobre variables
vinculadas con la calidad de vida de las personas se observan en el largo plazo, razén por la
cual es conveniente vincularlos con un fenémeno que también se observa en amplios periodos
de tiempo, como es la movilidad social intergeneracional, en la que se evalGan los cambios
observados entre generaciones.

Entre los estudios recientes que han confirmado impactos positivos de los
microcréditos en las condiciones socioecondémicas de los prestatarios estan el realizado por
Dwivedi y Dwivedi (2022) quienes confirman que el estatus socioecondémico tanto en la
sociedad como dentro de la familia de las mujeres empoderadas con el crédito mejoro
sustancialmente; Kaka (2022) por su parte encontrd que los microcréditos impactan
positivamente en la solidaridad grupal, la toma de decisiones, el ingreso de los negocios y la
posesion de activos, la educacion de los hijos y el gasto de las mujeres.

Ahora bien, en los estudios mencionados no se establece relacién alguna entre los
cambios en los indicadores de bienestar y la movilidad social. No se ha detectado literatura
que profundice en el efecto que tiene el uso de microcréditos en algun indicador especifico
de movilidad social.

En México no hay una sola institucion que redna la informacion del total de las IMF
que existen en el pais, pero una fuente reconocida de estos datos fue The Microfinance
Information Exchange, Inc., una organizacion sin fines de lucro fundada en 2002 que hasta

2019 se dio a la tarea de recabar la informacion de miles de IMF de diferentes paises
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(Microfinance Information Exchange, 2019).

En esta base de datos se presenta informacion desde 1999 de 115 IMF mexicanas, de
acceso publico a través del catalogo de datos del Banco Mundial. Algunos datos recientes se
resumen en la Tabla 4.

Tabla 4.
Resumen de informacion sobre Instituciones Microfinancieras en México
2016 2017 2018 2019*
Ndmero de IMF 73 68 63 58
Monto total de créditos (en millones de pesos) 282,245.87 267,046.50 280,812.66 96,877.47
Total de clientes activos (en millones) 34.01 33.75 35.23 9.00

Fuente: Elaboracion propia con informacion de MixMarket (2019)

* Informacion al cierre del ler trimestre de 2019

De acuerdo con estos datos, en el afio 2019 el monto promedio de credito otorgado
por IMF en México fue de $10,764, confirmando que el mercado al que estas organizaciones
se dirige es de pequefia escala. En el afio 2018, el monto promedio de crédito fue de
$7,970.84.

La institucion lider en el mercado de microcréditos en México es Compartamos
Banco, fundada en 1990 como una organizacion sin fines de lucro y convertida en banco
comercial en el afio 2006. Esta empresa ofrece créditos desde $6,000, y en el afio 2021
reportaron un tamafio promedio de credito de $14,394. Por si misma, esta institucion coloco
mas de 26 mil millones de pesos en préstamos en el afio 2021, abarcando el 68.5% del
mercado de préstamos grupales dirigidos a mujeres, y 26% del mercado de préstamos de
grupos mixtos (Gentera, SAB de CV, 2022). Esta institucion ha sido objeto de estudios que
tratan de determinar el impacto que han tenido sus préstamos sobre la vida de sus clientes.

Para Angelucci et al. (2015), esta empresa ha sido ampliamente alabada por expandir
el acceso a créditos colectivos a millones de personas, pero al mismo tiempo ampliamente
criticada por ser una empresa con fines de lucro, ser empresa publica, y ademas cobrar tasas

de interés mucho mas elevadas que empresas similares en otras partes del mundo. En dicho
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estudio y con la intencion de corroborar el impacto que han tenido los créditos que
Compartamos ofrece, realizaron un experimento aleatorio aunado a encuestas en los hogares
de una region de Sonora, México. Alli, donde anteriormente no existian los microcreditos,
¢éstos fueron promocionados de “puerta en puerta”, otorgados bajo una tasa de interés anual
de 110% y se midieron una gama de resultados adicionales entre 18 y 34 meses después. Sus
resultados estan alineados con los que se han mostrado en otros estudios, puesto que no se
encontraron impactos transformadores, con un cambio pequefio (o incluso disminucidn) en
el ingreso del hogar, consumo o salud. No obstante, ellos sugieren la reduccion en la tasa de
interés cargada en los créditos, como una via para generar mayor impacto sin que la empresa
pierda utilidades.

Entre los mayores logros que se han generado con el desarrollo de los microcréditos,
de acuerdo con lo que sefialan Cull y Morduch (2017), estan el acceso a servicios financieros
en comunidades pobres, la creacion de modelos de negocio viables y el acceso de las mujeres
a estos esquemas, haciendo todo esto en gran escala e incluso sirviendo de inspiracion para

otros esfuerzos de crecimiento en beneficio social.

Hipotesis

Los microcréditos son una fuente de financiamiento que puede favorecer la movilidad social.

2.5 Microsimulacion

La evolucion dentro del pensamiento econdmico ha dado lugar a enfoques que se
contraponen con la perspectiva tradicional que supone a las economias como sistemas
cerrados que logra un estado de equilibrio y en el que se emplean supuestos como la
racionalidad perfecta (Giraldo Giraldo y Gémez Perdomo, 2012). EI modelo de analisis
tedrico nombrado por Judd (1997) como la teoria deductiva, que resume las implicaciones
de una teoria en expresiones cerradas y enunciados generales llamados teoremas, tiene como
limitante que s6lo pueden examinarse completamente casos simples de la teoria general, y es
por eso que la ciencia busca métodos que permitan extender el analisis.

Tesfatsion (2003) establece que por mucho tiempo, los economistas carecieron de

medidas para modelar cuantitativamente la interaccion existente entre los agentes
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involucrados en un mercado, de una forma cercana a su complejidad real. En los modelos
cuantitativos tradicionales se asigna gran relevancia a mecanismos de coordinacion
impuestos externamente, como reglas de decision fijas, agentes representativos o
restricciones de equilibrio de mercado, ademas de que las interacciones entre los participantes
no tienen peso (Tesfatsion, 2003).

Bajo un nuevo enfoque, la economia se presenta como un “sistema complejo
adaptativo y dindmico que trata de comprender el comportamiento emergente del sistema
macroscopico, a partir de la dindmica microscopica de cada agente (humanos, firmas,
mercados, etc.)” (Giraldo Giraldo y Gomez Perdomo, 2012, p. 56). De acuerdo con Judd
(1997), la ciencia ha aprovechado un gran rango de métodos numéricos y computacionales
disponibles con el crecimiento del poder de las computadoras para analizar las teorias, a lo
que le llama la teoria computacional. El mismo refiere que la modelacion por computadora
opera como un sustituto de la experimentacion en la basqueda de explicaciones.

Los investigadores pueden ahora modelar cuantitativamente diversos fenémenos
complejos relacionados con economias de mercados descentralizados, como la evolucion del
comportamiento de individuos e instituciones (Tesfatsion, 2003). Este campo de
investigacion promueve el empleo de métodos computacionales para modelar fendmenos
sociales, construccion y operacionalizacion de teorias y la generacién y comprobacion de
hipdtesis (Rodriguez-Zoya y Roggero, 2015).

Diversos modelos economicos se han podido emplear desde una version
computacional, desde la evolucion en los modelos lineal-cuadraticos, pasando por los
relacionados con el equilibrio general computacional que se enfoca comdnmente en estudios
sobre politicas tributarias o de desarrollo, 0 mas recientemente los modelos sobre poblemas
dindmicos no lineales (Judd, 1997). Conviene resaltar que estos modelos no pretenden
reemplazar las metodologias clasicas sino potenciar su uso desde una nueva perspectiva
analitica (Rodriguez-Zoya y Roggero, 2015).

En la busqueda de crear una herramienta que permitiera “simular la dinamica de
variables econdmicas que interactuan entre si y que estan sujetas a cambios aleatorios”
(Guerrero Garcia, 2018), surgio una técnica que utiliza la informacion disponible en grandes

bases de datos sobre caracteristicas socioeconomica de individuos y familias combinada con
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la capacidad de las computadoras, denominada microsimulacion (Spadaro, 2007).

Los modelos de microsimulacién se han utilizado para estimar las repercusiones que
determinadas politicas publicas tienen sobre la distribucion del ingreso, la desigualdad, la
pobreza o en general el bienestar social en hogares o individuos (Absalon y Urzla, 2012). El
enfoque de la microsimulacion se basa en representar el comportamiento de un individuo
considerando las diferencias en los ambientes econdmicos e institucionales de los agentes
(Spadaro, 2007).

En diversos estudios relacionados con microsimulacion se cita a Orcutt (1957) como
quien introdujo la necesidad de contar con un nuevo tipo de modelos socioecondmicos que
integrara el conocimiento sobre las unidades tomadoras de decisiones que interactlan entre
si. No obstante, es hasta la década de los ochenta cuando el uso de la microsimulacion crecid
notablemente (Spadaro, 2007).

Segln Spadaro (2007), la importancia de este método radica en las siguientes
cualidades: la posibilidad de explotar la informacion contenida en una base de datos que
demuestra la heterogeneidad de los individuos u hogares que la conforman; la posibilidad de
identificar a los ganadores y perdedores de una reforma en una politica pablica; la capacidad
de mostrar con claridad el mecanismo de redistribucién en el disefio de la politica; y
finalmente la posibilidad de evaluar el costo-beneficio financiero de la reforma.

La clave para un buen modelo es una rica base de datos de una muestra representativa
de hogares/individuos. Requiere informacion proveniente de encuestas de ingreso y gasto de
los hogares, lo que permite capturar la heterogeneidad de los individuos que conforman la
poblacion (Davis, 2004).

Adicionalmente, otros dos elementos son necesarios en la estructura de un modelo de
microsimulacion: las reglas de la politica que se simulara y el modelo tedrico que representa
el comportamiento de los agentes (Spadaro, 2007).

El proceso de un modelo de simulacién, segin lo describen Gilbert y Troitzsch
(2005), parte de una poblacion de donde se obtiene una muestra representativa para recolectar
informacion sobre los integrantes. Esta muestra sirve como modelo de la poblacion. Usando
esta informacion resumida en una base de datos, se aplican probabilidades de transicion a los

casos individuales para generar la simulacion. Cada vez que se genera una simulacion se
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produce una prediccion de la muestra hipotética, y tras un namero de repeticiones, todos los
resultados se proyectan para generar una estimacion de la estructura de la poblacion objetivo,

una vez que ha transcurrido el tiempo (ver Figura 6).

Figura 6.

Proceso del modelaje por microsimulacion

Muestra Simulacién Prediccion de
representativa con muestra hipotética
caracteristicas con atributos
seleccionadas seleccionados
! |
‘ Muestreo Proyeccién
Poblacion objetivo Procesoreal Poblacion objetivo
con todas las pooms s eo- b después de analizar
caracteristicas las influencias

Fuente: Elaboracion propia con informacion de Gilbert y Troitzsch (2005)

El objetivo de la metodologia de la microsimulacion es estimar el impacto que una
caracteristica en particular tiene sobre el bienestar de un hogar, condicionado a otras
variables.

Cuna (2004) establece que la microsimulacién esta basada en técnicas de regresion
multivariadas que hacen posible la estimacion de la importancia que tienen ciertos factores
sobre cierto resultado, y por tanto se pueden predecir los efectos que provocarian los cambios
en ciertas variables seleccionadas. En la ecuacion 3 se muestra el modelo de bienestar del
hogar que él mismo plantea para estimar como ciertas caracteristicas impactan en el

bienestar, condicionado a otras variables.

Inc;= a+ px;+ ¢ 3)
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Donde j=1, 2...n es la unidad de analisis, es decir, el hogar; x;es un vector de

determinantes exogenos del bienestar del hogar, a es el intercepto, B es el conjunto de

coeficientes a estimar mediante una regresion, y ¢; es el término de error. Asi, los cambios

en las variables independientes se pueden interpretar como el resultado de politicas de
desarrollo o eventos negativos (Cuna, 2004). No obstante, con el objetivo de permitir que la
variable explicativa cambie de acuerdo con las caracteristicas heterogéneas de los agentes,
no utiliza el modelo econométrico de regresion por minimos cuadrados, sino que adopta una
regresion por quintiles que relaja las limitantes que impone la estimacion de minimos
cuadrados.

Spadaro (2007) clasifica los modelos de microsimulacion en tres dimensiones como
se muestra en la figura 7. De acuerdo con esta clasificacion, los modelos aritméticos son los
que replican el marco institucional pero sin hacer simulaciones de las respuestas conductuales
de los agentes. Los modelos de microsimulacion conductuales son los que incluyen una
representacion detallada del problema de decision econémica individual y a través de los
cuales se pueden medir los efectos de segundo orden de las reformas a las politicas.

Se habla de modelos estaticos cuando no se considera el tiempo como un elemento, y
modelos de microsimulacion dindmicos cuando se incluyen decisiones conductuales inter-
temporales como matrimonio, fertilidad, consumo inter-temporal o ahorros, etc. Por su parte,
los modelos de equilibrio general computable (Computable General Equilibrium Models,
CGE) reproducen los mecanismos del equilibrio instantdneo de la teoria del equilibrio
competitivo, mientras que los modelos de equilibrio parcial compensan la pérdida en el
calculo de los efectos del equilibrio general con las ventajas de considerar explicitamente la
heterogeneidad de los agentes (Spadaro, 2007).
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Figura 7.

Clasificacion de los modelos de microsimulacion

Modelos
aritméticos

Inclusién de la
reaccion de los
agentes

Modelos
conductuales

Dimensiones en los Tiempo en el que
modelos de se toman las
Microsimulacién decisiones

p K Modelos estaticos

Modelos dindmicos

Modelos de W
equilibrio general
computable J

_/

Enfoque sobre el
equilibrio J

Modelos de
equilibrio parcial

Fuente: Elaboracion propia con informacion de Spadaro (2007)

Se presenta a continuacion una seleccion de estudios que han empleado la
metodologia de microsimulacién. El objetivo de dichos estudios es muy variado, pero todos
tienen como caracteristica comun el buscar determinar el impacto que ciertas variables (o

politicas) tienen sobre algln otro fendbmeno (ver Tabla No. 5).
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Tabla 5.

Muestra de estudios que han empleado la técnica de microsimulacion.

Obijetivo del uso de

Autor (es) Afio Titulo del articulo microsimulacién

Brunori et al. 2020 French do it better. The distributive  Evaluar el efecto distributivo de
effect of introducing French family utilizar en Italia el sistema tributario
fiscal policies in Italy familiar usado en Francia, asi como

los beneficios en efectivo ofrecidos a
las familias.

Attina et al. 2020 Modelling households’ financial Evaluacion de la vulnerabilidad de
vulnerability with consumer credit  los hogares, replicando la dinamica
and mortgage renegotiations de crédito al consumo.

Uribe, J. P. 2013 ¢Puede una expansion educativa Evaluacion del impacto en la
reducir la desigualdad? Un desigualdad ante cambios en la
ejercicio de microsimulaciones distribucion de la escolaridad
para Colombia (educacién  basica, media 'y

superior).

De Hoyos et al. 2010 Educacién y movilidad social en Relacionar la movilidad educativa
México con la movilidad econdmica en

México.

Bebczuk y 2007 MDGs and Microcredit: Estimar el impacto del crédito para

Haimovich An Empirical Evaluation for Latin los pobres en la probabilidad de
American Countries permanencia de los hijos en la

escuela primaria y secundaria.

Cuna, L. 2004 Assesing Household Vulnerability Explorar los impactos en las
to Employment Shocks: A condiciones de vida ante la pérdida
simulation methodology applied to  de empleo formal e informal.

Bosnia and Herzegovina
Mukherjee y 2003 The determinants of poverty in Predecir la reduccion o el
Benson Malawi, 1998 incremento en el nivel de pobreza

resultado de cambios en ciertas
caracteristicas del hogar.

Fuente: Elaboracion propia

De la tabla anterior se puede apreciar que la aplicacion de esta técnica ha sido en
diferentes ambitos, desde la evaluacion de politicas fiscales, educativas o laborales. El
ejemplo de De Hoyos et al. (2010) muestra que esta metodologia se ha utilizado ya para la

evaluacion de la movilidad social, aunque el enfoque de dicho estudio fue hacia la movilidad
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educativa. Por otro lado, Bebczuk y Haimovich (2007) evaluaron el impacto de los

microcréditos en la permanencia educativa, también a través de una microsimulacion.

Hipotesis

Los modelos de microsimulacion son una herramienta Gtil para evaluar los efectos de

programas o politicas sobre la movilidad social

2.6 Marco Conceptual

Considerando una cohorte de hogares mexicanos como la unidad de analisis en el

presente estudio, se plantea evaluar el impacto que los microcréditos destinados para la

adquisicién de activos tienen sobre la movilidad social. Por tanto, se requirié un indice de

activos que determine la condicion socioecondmica de cada hogar y su quintil

correspondiente en la distribucion, para posteriormente simular el cambio que los hogares

experimentarian en su ubicacion en el quintil si utilizan como fuente de financiamiento un

microcrédito que les permita adquirir determinados activos relevantes para la movilidad

social.

Figura 8.
Modelo de hipdtesis

Movilidad Social
Ascendente

Y

Cambio en posicién
de Quintil

Posicién medida
mediante indice de
Activos

Microcrédito para
adquirir activos

Fuente: Elaboracion propia

Microsimulacidn para
estimar situacién de
los hogares 14 afios
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En este capitulo se han presentado los conceptos y teorias que brindan sustento y
antecedentes a la propuesta de esta investigacion, incluyendo los estudios mas recientes que
representan el estado del arte. En cada apartado se incluy6 una hip6tesis que tiene como intencion

establecer la relacion de cada tema con las hipétesis generales y secundarias que dirigen la

metodologia.

59



CAPITULDO III. Disefio de la Investigacion

La presente investigacion se encuadra dentro del paradigma positivista, cuyo interés
esta en explicar y predecir, buscando la generacidn de conocimiento de un modo empirico.
Desde esta perspectiva, se sigue un modelo hipotético-deductivo estableciendo relaciones
estadisticas entre las variables que caracterizan el fendmeno bajo estudio (Ricoy, 2006).

Al mismo tiempo, sigue un enfoque de tipo cuantitativo, de acuerdo con las
caracteristicas propuestas por Hernandez-Sampieri y Mendoza Torres (2018). En primer
lugar, parte de planteamientos especificos, con hipotesis justificadas en la teoria que seran
comprobadas a través del andlisis estadistico de datos numéricos. El proceso seguido es
secuencial, probatorio, basado en una logica deductiva que parte de los postulados generales
de las teorias hacia los datos particulares. Es esperado lograr un nivel de generalizacion que
permita que la metodologia empleada pueda ser replicada.

El enfoque de la investigacion cuantitativa se resume en las siguientes palabras de
Cortez Torres (2018):

El “enfoque cuantitativo” de la investigacion asume las caracteristicas de realizar

planteamientos acotados para medir fendmenos, en su transcurso utiliza estadisticas

con el fin de probar una hipdtesis y de la teoria; los proceso que usa son deductivos,
secuenciales, probatorios y analiza la realidad objetivo; y las bondades se caracterizan
por la generalizacion de los resultados, el control que se ejerce sobre los fendmenos,
la precision en la medicion de datos, la posibilidad de replicar la investigacion y la

prediccion que permite. (p.1047)

Desde otra perspectiva, la presente investigacion es aplicada pues su finalidad es la
busqueda de solucién para problemas. Por su alcance temporal, la investigacion es
longitudinal, al considerar la informacién en distintos momentos de tiempo. Finalmente, una
investigacion de tipo cuasi-experimental, dadas las metodologias utilizadas (Barrantes,
2014).

Para el logro de los objetivos propuestos y la verificacion de las hipotesis planteadas,
se propone combinar el analisis del impacto de los microcréditos con la evaluacion de la

movilidad social, un enlace ain no detectado en la literatura. Esto implica la realizacion de
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una serie de pasos que parten desde la obtencion y el procesamiento de los datos, la creacién
de un indice de activos, la seleccion de activos relevantes, la estimacion de probabilidades
de transicion, la definicidn de las caracteristicas de los microcreditos, la seleccion de hogares
objeto de estudio y finalmente la creacion de un modelo de microsimulacion.

Dicho modelo se alimenta de la informacién de los hogares en su situacién actual, de
la cual se desprende ademas cuales activos son mas relevantes para ubicar a los hogares en
los distintos niveles socioecondmicos. Adicionalmente, se requiere una serie de parametros
definidos para que los hogares sean sujetos de crédito de una institucién microfinanciera.

El resultado del modelo sera un perfil del hogar después del acceso al crédito, y a
partir de la evaluacion de su situacidn posterior aunado a las probabilidades de transicion por

quintil, se podra estimar si el hogar logré o no movilidad ascendente (ver Figura 9).

3.1 Variablesy Disefio Metodol6gico

Tomando como referencia las hip6tesis que guian esta investigacion, se explicaran a
continuacion las variables que se contemplan en cada una, incluyendo la forma en que seran
medidas o evaluadas. Se presenta también en esta seccion el proceso por etapas que fue

seguido para el cumplimiento de los objetivos.

3.1.1 Operacionalizacion de Variables

a. Movilidad Social ascendente.

El objetivo principal del estudio es comprobar la posibilidad de movilidad
social ascendente entre familias que adquieran ciertos activos a través de un
microcrédito. La movilidad social que se medira se refiere a la movilidad
intergeneracional que evalta los cambios en la posicion socioeconémica de un hogar
en comparacion con la posicion que se ocupaba en generaciones anteriores, después
de que en el hogar se hizo uso del microcrédito y tomando en consideracién las

probabilidades de transicion estimadas para cada quintil.
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Figura 9. Disefio del estudio

Conversion y creacion de Seleccion de variables y r
’ varigbles < procesamiento de M ENIGH (INEGI) EMOVI
informacion
A 4
Analisis de Componentes Cre.a ooy Situacién Socioeconomica /
. . » Reescalamiento de indice S o
Principales Mixto R Ubicacion en Quintil
de Activos
Identificacion de activos
relevantes por Quintil
(Regresion Logistica
Ordenada) l ‘ & i
Diferencias en Probabilidad de
. . Diferencias / Propensity transicion
. L. M Definicion de Kit de
Microcréditos < Activos Score Match (Cadenas de Markov)
Parametros para
Parametros para .| Microsimulacion Modelo de | Simulacién Movilidad Social
microcréditos (Distribucion Microsimulacion Montecarlo Intergeneracional
Triangular)

Fuente: Elaboracion propia
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La posicion socioecondmica inicial de los hogares se determina tomando como
referencia el ingreso neto total por hogar estimado siguiendo la metodologia de
CONEVAL para la medicion de la pobreza (Consejo Nacional de Evaluacion de la
Politica de Desarrollo Social, 2009). Este ingreso se define como la suma de los
ingresos monetarios y no monetarios y se restan los regalos dados, obtenidos de la
Encuesta Nacional de Ingreso y Gasto de los Hogares elaborada por INEGI.

Los hogares se asignan en quintiles tomando su valor en el afio 2020 como
base. A partir de este ingreso, se estima un porcentaje de crecimiento anual (que se
describird como parte de los parametros del modelo de microsimulacion) para
reubicar a los hogares en una nueva posicion cada afio. La evaluacion total realizada
comprende un periodo de 14 afios, pues es comun el analisis comparativo entre la
situacion de una persona adulta y su situacion cuando tenia 14 afios.

Los hogares habran logrado movilidad social ascendente si el quintil en el que
se ubican segin su ingreso catorce afios después, considerando los parametros
definidos en el modelo de microsimulacion (con los escenarios definidos) y tras
aplicar las probabilidades de transicion por quintil (generadas a partir de la
informacion de la EMOVI), es superior al quintil en el que se ubicaban en su situacion
original. El proceso detallado de estimacion de las condiciones futuras de los hogares

se explicard més adelante.

Posesidn de activos.

Estudios sobre movilidad social han confirmado la validez del uso de indices
de activos como indicador de la riqueza de los hogares. La propuesta de esta
investigacion considera los activos de los hogares como un elemento impulsor de la
movilidad social al permitir mejorar las condiciones socioecondémicas de los hogares.
La Encuesta Nacional de Ingreso y Gasto de los Hogares (ENIGH) incluye dentro de
sus resultados informacion detallada sobre las caracteristicas de las viviendas que
habitan los integrantes de los hogares encuestados, incluyendo cuales activos poseen.

A partir de esta informacion se cred un indice de activos que permitio analizar

la desigualdad en la distribucion de activos entre la poblacion mexicana. El indice
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sirvio también para identificar qué activos ofrecen un mayor impacto en la pertenencia
de los hogares a los quintiles de ingresos mas altos, mediante un modelo de regresion
logistica ordenado. Esta informacion se contrastd con los datos provenientes de las
Encuestas de Movilidad Social (EMOVI) y se defini6 que el objetivo del microcrédito
seria promover la adquisicién de un conjunto de activos que ofreciera mejores
probabilidades de pertenencia a quintiles méas altos que las que un activo Unico
ofreceria.

Asi, se eligieron como los activos a promover los siguientes: estufa,
refrigerador, horno de microondas, lavadora y computadora, que en adelante seran

considerados como el kit de equipamiento del hogar.

Microcréditos

Como se detallé anteriormente, los microcréditos son esquemas de
financiamiento  generalmente  dirigidos a sectores menos favorecidos
econdmicamente, cuyos montos son pequefios y con plazos cominmente cercanos a
uno o dos afios.

En la presente investigacion se propone el desarrollo de un esquema de
financiamiento a través de microcréditos que no existe en ninguna Institucién
Microfinanciera actualmente, pero cuyo objetivo seria promover la adquisicién del kit
de equipamiento para el hogar, que permita a los hogares alcanzar la movilidad social
intergeneracional.

El disefio del credito tomd como referencia los créditos individuales ofrecidos
por Banco Compartamaos, el lider en el mercado de microcréditos en México. EI monto
del crédito se conforma de la suma de los precios de los activos que integran el Kit, y
se estimaron pagos mensuales por un plazo de dos afios, empleando la tasa de interés
que dicha institucién carga en créditos individuales (Compartamos Banco, 2023).

En el modelo de microsimulacion elaborado se incluye como un gasto anual
adicional el pago que deberian hacer para cumplir con los requerimientos del

microcrédito.
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d.

Condiciones socioecondmicas.

La evaluacion del cambio en las condiciones socioecondémicas de los hogares
mediante el modelo de microsimulacion se enfocara en el cambio en el nivel de
ingreso y gasto de los hogares dando como resultado cambios en la capacidad de los
hogares de hacer frente a pagos adicionales como las amortizaciones de los
microcréditos.

Se utiliz6 la informacion de la ENIGH 2020 de la que se obtuvieron las
condiciones iniciales de los hogares y que permitieron crear el perfil sobre el cual se
eligieron los hogares objeto de estudio. Para ser considerados para el analisis (y ser
sujetos del crédito), deben cumplir con ciertas caracteristicas:

1. En primer lugar, se seleccionaron Unicamente hogares que no cuenten con acceso
a servicios financieros. A partir de la informacién contenida en la ENIGH, se
descartaron los hogares que cuenten con crédito hipotecario, tarjeta de crédito,
seguro de gastos médicos mayores, seguro de vida, cuenta de ahorro para el retiro
voluntario, cuentas de ahorro o reciban ingresos por percepciones de capital (como
inversiones). La razon de este primer filtro es enfocar el modelo inicamente a los
hogares que por diversas razones no han tenido acceso a este tipo de servicios y
para los cuales el microcrédito puede ser un medio eficaz.

2. El segundo filtro fue seleccionar los hogares que cuenten con capacidad de pago
para el microcrédito. Empleando la metodologia usada por CONEVAL (Consejo
Nacional de Evaluacién de la Politica de Desarrollo Social, 2009), se determing el
ingreso neto mensual y el gasto neto mensual para todos los hogares encuestados
en la ENIGH. La capacidad de pago se calcul6 como la diferencia entre esos dos
valores, y Unicamente se seleccionaron aquellos hogares cuya capacidad de pago
fue igual o mayor a $3,300, que es el monto aproximado de pago mensual
calculado con los pardmetros iniciales del microcrédito en funcion del costo del
kit de equipamiento del hogar definido.

3. El siguiente filtro fue identificar los hogares que no tuvieran ya posesion de
ninguno de los activos relevantes: estufa, refrigerador, horno de microondas,

lavadora y computadora.
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4. Finalmente, se limit6 el analisis a los hogares ubicados en los quintiles 1, 2y 3
segun su nivel de ingreso, puesto que se busca impulsar la movilidad social

principalmente en este segmento de la poblacion.

3.1.2 Disefio Metodol6gico
A continuacion se describen los pasos que se siguieron en el desarrollo metodoldgico

del estudio.

a. Creacion de un Indice de Activos

El método utilizado para la construccién del indice de activos es el andlisis de
Componentes Principales Mixto (PCA Mix), aplicando la metodologia de descomposicién
generalizada de valores singulares (Generalized Singular Value Decomposition [GSVD]),
dada la diferencia en la naturaleza de las variables seleccionadas. EI PCA Mix (también
Ilamado PCA con métricas) es una generalizacion del PCA estandar utilizando el GSVD para
descomponer la matriz Z obtenida después de procesar la informacion original con el fin de
tener un caso particular de componentes principales (PCA) para las variables numéricas y
analisis de correspondencias multiples (MCA) para las categéricas (Beaton, 2014;
Rodriguez-Aguilar, 2020).

La matriz Z es la matriz real Z=[Z1,Z> ] de dimension n x p donde Z; es la version
estandar de la matriz cuantitativa n x p, y Z es la version centrada de la matriz de indicadores
G con dimensién n x m de la matriz cualitativa n x p (siendo n el nimero de observaciones,
p el nimero de variables y m el nimero de niveles en las variables categodricas).

El modelo estandar de PCA tiene como objetivo reducir el nimero de dimensiones
bajo analisis, manteniendo la méxima representacion de la informacién original, creando una
variable latente que toma la forma de un indice. El analisis PCA es util cuando se pueden
capturar las diferencias o distancias entre variables continuas, sin embargo, su interpretacion
es menos clara cuando se incluyen variables categoricas.

El método alternativo de andlisis de correspondencias multiples se construye

utilizando variables categdricas y su proposito es tambien reducir la dimensionalidad,

66



utilizando las frecuencias relativas de cada categoria como sustituto de las distancias (Vélez-
Grajales, et al., 2015).

Sin embargo, cuando se desea generar una variable latente a partir de una
combinacién de variables cuantitativas y categoricas, se utiliza un método mixto (Kalantan
y Algahtani, 2019), manteniendo el mismo objetivo de reduccion de dimensiones. La
informacion proporcionada por encuestas como las encuestas nacionales de ingresos y gastos
incluyen diferentes tipos de variables, y cuando muchas de esas variables se consideran
relevantes en la evaluacion de la condicion socioeconémica del hogar, se prefiere una
metodologia que utilice datos mixtos.

En la construccion de un indice de activos utilizando una metodologia mixta, el
impacto de la variable no solo se limita a la posesion o no del activo -como lo es en los
métodos tradicionales PCA y MCA-, sino a la cantidad de dinero que el hogar gasta en
determinadas actividades.

La metodologia PCA Mix divide el conjunto de datos original en una matriz numérica
y una matriz categorica, y luego utiliza PCA en las variables cuantitativas y MCA en las
variables categoricas para obtener una combinacion lineal de las variables observadas que
representa la mayor inercia (0 varianza) (Zeng, 2020). La ecuacion 4 muestra la
descomposicion de la matriz Z.

Z=UAVT 4)

donde:
Z es la matriz real de dimension n x p.
N y M son las matrices diagonales de los pesos de las n filas y p columnas.
A es la matriz diagonal r x r (VA1, . . ., YAr) de los valores singulares de ZMZN y
Z™NZM, donde r denota el rango de Z.
U es la matriz n x r de los primeros r vectores propios de ZMZ'N donde UTNU=I, con
Ir la matriz de identidad de tamafio r.

VT es la matriz p x r de los primeros r vectores propios de Z'NZM tal que VIMV= I,
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Después del método GSVD, PCA Mix produce una matriz de dimension (pi1+m) x r
de las coordenadas de las variables cuantitativas p1 y los niveles m de las variables categoricas
p2 (Chavent, et al., 2017).

Se empled el paguete PCAmixdata de R (Chavent, et al., 2017), y se obtuvieron las
dimensiones y valores propios. La proporcion de la inercia total explicada por cada
dimensién se utiliza para determinar el numero de dimensiones a mantener.

Los valores de las coordenadas de las dimensiones seleccionadas se utilizan en la
creacion del indice de activos, ponderado por su propio porcentaje de inercia explicado
(Ecuacion 5).

X1iW1 + XoiW» + -+ Xk iWk

‘ W1+W2+"'+Wk

(®)

Donde Y; es el valor del indice de activos para el hogar i; xi; es el valor de la

coordenada seleccionada, w; es la proporcion de la inercia total explicada por dicha

coordenada. Finalmente, el valor de Y; se ajusta a un rango entre [0,100] para facilitar su
interpretacion.

El valor del indice permitié determinar la distribucion de los activos entre los hogares

mexicanos, asi como su grado de concentracion a través del Coeficiente de Gini.

b. Seleccion de activos relevantes por quintil.

Una vez elaborado el indice de activos para los hogares que componen la muestra de
la ENIGH, se ubic6 a cada hogar en un quintil dependiendo su propio valor del indice.

Con el objetivo de identificar la importancia que cada activo tiene sobre la pertenencia
a cada quintil, se llevé a cabo una regresion logistica ordenada utilizando la herramienta
STATA. La variable dependiente fue el quintil correspondiente al indice, y las 49 variables
contenidas en el indice se emplearon como variables explicativas.

El modelo de regresion logistica esta basado en el algoritmo desarrollado por Walker
y Duncan (1967), buscando determinar la probabilidad de ocurrencia del evento Y dados los

valores de X para cada individuo. La especificacion del modelo se presenta en la ecuacion 6.
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1
14e@B1x1—B2xz— = Bpxp) (6)

Pr(Y = 1|x1,x2, ...,xp) =

Donde Pr(Y=1[x) es la probabilidad condicional de Pr(Y = 1|xy,x, ..., x,). Una
extension de la regresion logistica binaria clasica es la version multinomial, donde la variable
dependiente es de tipo nominal politomica. La formulacion del modelo estaria definida por

las siguientes ecuaciones:

exp(Z4)
XXz, ., Xp) =1 =E(Y1) =
pl( 1,42, we) p) P1 (1) 1+ exp(Zy) + exp(Z,) + -+ + exp(Zp)
(XX, o Xp) =2 = E(Yy) = e !
P2\A1,42, ..., 4p) = P2 = 2271+ exp(Z,) + exp(Z,) + -+ exp(Zp)
pn=E(Y,)=1=pi—ps——Pns
Donde:
Zy = ay + B Xy + By X, + -+ ByX,
Zy =ay+ BiX1 + ByX; + -+ BpX, ®

Z, = a, + ByX; + B,X, + =+ B,X,,

Los parametros se estiman maximizando la funcion de verosimilitud de los datos
respecto de los parametros del modelo.

Empleando los resultados de la regresion, se realizo el calculo de los efectos
marginales para determinar el cambio en la probabilidad de que un hogar pertenezca a un
quintil en particular, cuando se cambia la posesion de los diferentes activos y los niveles de
gasto de las variables continuas. Los efectos marginales a un valor en especifico
(comUnmente la media) expresan el efecto de x; en P(y=1) condicional a la presencia de

caracteristicas especificas (Mood, 2010).
c. Diferencias en diferencias

Una vez identificados los activos con mayor impacto en la pertenencia de un hogar a

un quintil superior, se desarrollé el modelo de Diferencias en Diferencias, con el objetivo de
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confirmar que la presencia de determinados activos es relevante sobre la movilidad social, y
asi dar mayor solidez a la propuesta que se presenta en esta investigacion.

El modelo de Diferencias en Diferencias es un tipo de método observacional que
“compara los cambios en los resultados a lo largo del tiempo entre una poblacion que esta
inscrita en un programa (el grupo de tratamiento) y una poblacion que no lo esta (el grupo de
comparacion)” (Gertler, et al., 2016, p. 130). Requiere la identificacion de una intervencion
0 tratamiento especifico, que se realiza solo sobre uno de dos grupos. Posteriormente se
realiza la comparacion entre los resultados antes y después de la intervencion tanto en el
grupo afectado como en el grupo sin intervencién (Bertrand, et al., 2004).

Este tipo de métodos es utilizado con frecuencia en la evaluacion de impacto de
programas de politicas publicas, en los que se busca determinar el efecto causal sobre ciertas
variables relevantes. Es particularmente util cuando se realizan estudios “observacionales”
debido al gran nimero de casos o el elevado costo de realizar estudios experimentales, y por
tanto la estimacion del efecto causal se hace a partir de inferencias en los datos observados
(Cansino Mufioz-Repiso y Sanchez Braza, 2006).

Los estimados para este modelo generalmente utilizan el método de estimacion de

Minimos Cuadrados Ordinarios, segun se muestra en la ecuacién de regresion 9:

Yie = a+ BTyt + pTip + vyt + € %)

El coeficiente /5 representa la interaccion entre la variable post-tratamiento (T;;) vy el
tiempo (t = 1...T), y muestra el efecto promedio de la diferencia en diferencia. En este
modelo, ambas variables, T;; y t, se incluyen en forma separada para identificar efectos
principales del tiempo o de ser grupo con intervencion o sin intervencion (Khandker, et al.,
2010).

La informacion empleada en el modelo proviene de la Encuesta de Movilidad Social
(EMOVI) del afio 2017, puesto que la naturaleza y motivacién original de esta encuesta hacen
que contenga informacion retroactiva para evaluar la movilidad social. No obstante,
Unicamente se analizaron los hogares que cumplieran con dos condiciones:

a. haber reportado NO contar con ninguno de los activos analizados en el hogar
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de origen, y
b. haber presentado movilidad social ascendente. Esto Gltimo se determiné al
comparar el quintil en el que se ubico al hogar del entrevistado comparado con
el quintil en el que se ubicaban los padres.
La estimacion de la diferencia se realizo a través de una regresion con la siguiente
especificacion:
Y=pu+aD+pX+ ¢ (10)

Donde Y es la variable dependiente; u es el pardmetro que muestra los efectos fijos;
a 'y B son los pardmetros asociados a las variables independientes D y X; D es una variable
binaria que representa la participacion o no participacion en el programa analizado, y X es el
conjunto de variables de control.

Se hicieron dos evaluaciones con este método, cambiando la construcciéon de la
variable dependiente. En el primero, Y representd el indice de riqueza del hogar en la
situacién actual estimado segun la metodologia propuesta por laEMOVI1 en 2017. Este indice
emplea la metodologia de componentes principales para generar una variable representativa
tanto de las posesiones en activos fisicos del hogar, como su nivel educativo y su nivel en
términos ocupacionales tanto en su situacion actual como cuando el entrevistado tenia 14
afios de edad (considerada como la situacion de origen).

La variable dicotémica D representa la posesion (valor 1) o no posesion (valor 0) en
el hogar actual de todos los activos que integran el kit de equipamiento. Como variables de
control se consider6: los afios de escolaridad de los padres, los afios de escolaridad del
entrevistado, la condicién rural o urbana del hogar, la entidad federativa donde se ubica el
hogar y el género del entrevistado.

Una segunda evaluacion de las diferencias en diferencias se hizo modificando la
variable dependiente, calculandola como la diferencia en el indice de riqueza entre la
situacién de origen y la situacién actual del hogar. Las variables de control fueron las mismas.

Finalmente, el Gltimo modelo desarrollado fue el Propensity Score Match (PSM), que
busca encontrar dentro de un grupo numeroso de “no participantes” en una intervencion,

aquellos individuos que son similares a los participantes en sus caracteristicas mas relevantes
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antes del tratamiento. Una vez identificados ambos grupos, se estiman las diferencias en los
resultados entre ambos y éstas pueden ser atribuidas a la intervencion (Caliendo y Kopeining,
2008). Este metodo puede utilizar cualquier modelo discreto, aunque se prefieren los modelos
probit o logit. Como variable dependiente se empled la variable dicotomica de posesién o
no-posesion de activos, las variables explicativas fueron de nuevo la escolaridad, la condicion
rural o urbana y el género, y como variable de resultado se considero la diferencia entre el

indice de riqueza de origen y el actual.

d. Creacion de Matrices de Transicion.

La Encuesta de Movilidad Social (EMOVI) del afio 2017 se tom6 como referencia
para la determinacion de las probabilidades de que un hogar que posee un activo determinado
pueda presentar movilidad intergeneracional ascendente. La EMOVI retne informacion de
la situacion actual del entrevistado, abarcando aspectos educativos, ocupacionales y
patrimoniales, y para determinar si ha existido o no movilidad en su condicion
socioecondmica, se incluyen preguntas de tipo retrospectivo, evaluando cual era la situacion
del entrevistado cuando tenia 14 afios de edad. El Centro de Estudios Espinosa Yglesias,
quien conduce estas encuestas, realiza un anélisis de componentes principales (PCA) para
generar un indice de riqueza de los hogares a partir de los resultados obtenidos, y con base
en eso distribuirlos por quintiles.

Entre las encuestas ENIGH y EMOVI hay diferencias en cuanto a su objetivo
principal, puesto que la ENIGH busca en primer lugar ofrecer informacion estadistica sobre
los ingresos y gastos de los hogares, pero incluye ademas variables que permiten conocer las
caracteristicas sociodemograficas de los integrantes del hogar asi como las caracteristicas
propias de la vivienda. La EMOVI, por su parte, tiene como objetivo central la generacion
de informacion para estimar la movilidad social. No obstante, entre ambas bases de datos se
encuentran coincidencias que permiten establecer relaciones entre ellas, y complementar la
informacion de los hogares con una mayor frecuencia, ya que la ENIGH se calcula en forma
bianual mientras que el intervalo en la EMOVI ha sido de seis afios, aproximadamente.

En lo referente a activos propiedad del hogar, la EMOVI incluye los siguientes rubros:

material del piso de la vivienda, agua entubada, electricidad, bafio dentro de la vivienda,
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calentador de agua, servicio doméstico, tenencia de la vivienda, cuenta de ahorros, cuenta
bancaria, tarjeta de crédito, estufa, lavadora, refrigerador, teléfono fijo, televisor, tostador
eléctrico, aspiradora, television por cable, horno de microondas, teléfono celular,
computadora, acceso a internet, consola de videojuegos, videocasetera 0 DVD, otra casa 0
departamento, local comercial, tierras para labores de campo, automovil o camioneta propia,
tractor, animales de trabajo, ganado.

Para estimar las matrices de transicion, se identifico en primer lugar cuéles activos
son comunes entre la EMOVI y la ENIGH, siendo éstos: Agua entubada, Electricidad,
Calentador de agua, Servicio domestico, Tenencia de Vivienda, Cuenta de ahorros, Tarjeta
de Crédito, Estufa, Lavadora, Refrigerador, Teléfono, TV, Tostador, Aspiradora, TV por
Cable, Microondas, Celular, Computadora, Internet, DVD, Automovil.

Para todas estas variables, se realizé lo siguiente:

1. Identificar el quintil correspondiente al hogar actual del entrevistado y el quintil al

que correspondia cuando tenia 14 afios (hogar de origen).

2. Determinar cuantos hogares no contaban con el activo en su hogar de origen, pero

que si contaban con él en el hogar actual.

3. Determinar el cambio en el niamero de quintil entre el hogar de origen y el hogar

actual para aquellos hogares que tuvieron cambio en la posesion de los activos.

Con esta informacion se construyeron en primer lugar las matrices de frecuencias y
sobre éstas se empled el método probabilistico de Cadenas de Markov, que consisten en
secuencias de variables aleatorias X1, Xz, ..., Xn cuya caracteristica principal es que la
distribucidn de la siguiente etapa Xn+1 depende Unicamente de la situacion actual X,, y no de

las anteriores (Ecuacion 11).

Pr=(Xni1 = Xp4a |X1 = X1, X2 = Xp, ., Xy = xn) =

Pr(Xn+1 = xn+1|Xn = Xp) (11)

La probabilidad pi; de cambiar de un estado s;a otro estado s; en un paso se nombra

la probabilidad de transicion (Spedicato, et al., 2016):
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pij = Pr(Xy = sj|Xo = s;) (12)

Y por tanto, la probabilidad de cambiar de un estado i a otro j en n pasos esta
denotada por:

pi;™ = Pr(X, = sj1Xo = 1) (13)

Con esto se logro determinar las probabilidades de transicion de un quintil a otro
cuando un hogar se hace del kit de equipamiento de activos mencionados.
e. Modelo de Microsimulacion

El modelo de microsimulacién creado busca estimar el comportamiento de los
ingresos y gastos de la cohorte de hogares seleccionados afio tras afio por un periodo de 14
afios. Este periodo se considera adecuado para observar los efectos de la movilidad social
intergeneracional, y ademas esta en sintonia con el tiempo estimado de vida util de algunos
de los activos elegidos (Camara Mexicana de la Industria de la Construccion, 2010).

El objetivo final es evaluar cuantos hogares lograrian ubicarse en un quintil superior
a su quintil de origen incluyendo dentro de la dindmica de gastos los pagos requeridos por el
microcrédito y de esta forma confirmar que la adquisicion de activos a traves de un
microcrédito es un mecanismo viable para promover la movilidad social.

A continuacién se describen las variables que funcionan como pardmetros para el
modelo.

. Ingresos y gastos

Utilizando las Encuestas Nacionales de Ingreso y Gasto de los Hogares de los afios
2016, 2018 y 2020 se determinaron los valores de ingreso neto y gasto neto de cada hogar
deflactados a su valor en agosto del 2020. A partir de esto, se obtuvo el ingreso promedio en
cada una de estas fechas y se estimo la tasa de crecimiento compuesto anual tanto para el
ingreso como para el gasto de cada quintil. Estos valores fungieron como la referencia base

para definir el porcentaje de crecimiento en esas dos variables en el modelo.

° Monto del microcrédito

Para determinar el monto que deberia ser ofrecido a los hogares como crédito, se
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obtuvieron los precios de un producto de cada tipo de los activos en tres diferentes
establecimientos (Walmart, Elektra'y Coppel?) y con ellos se estimo un precio promedio total

del kit de equipamiento (tabla 6).

Tabla 6.

Precios promedio de activos parte del Kit de Equipamiento

Precio promedio

Activo
(pesos)

Estufa 7,029.33
Microondas 2,296.00
Lavadora 10,777.33
Refrigerador 12,496.00
Computadora 11,932.33
Costo promedio Kit de Equipamiento 44,531.00

Fuente: elaboracion propia con informacion obtenida de www.walmart.com.mx,

www.elektra.mx, y www.coppel.com

. Tasa de interés del microcrédito

El segundo elemento relevante en el crédito es la tasa de interés. En México, el lider
en el otorgamiento de microcréditos es el Compartamos Banco con una participacion de
mercado de 68.5% en los créditos grupales para mujeres y del 26.1% en los creditos grupales
mixtos (Gentera, SAB de CV, 2022). Esta empresa ofrece un crédito individual por un monto
méaximo de $200,000, con plazo maximo de 24 meses y sobre el que se carga una tasa de
interés anual de 63.3% (Compartamos Banco, 2023). Esta tasa sirvié como valor inicial para
la proyeccion.

Con el objetivo de estimar la variacion anual de la tasa, se determinaron tres niveles
(minimo, méaximo y base) tomando las siguientes referencias:

- Valor base de variacion anual en la tasa: 0.20%, el cambio promedio anual

compuesto de la tasa de interés interbancaria y de equilibrio (TIIE) de 28 dias

2 Precios obtenidos entre el 5y el 18 de mayo de 2022 en venta en linea de los tres establecimientos. Las
caracteristicas de los productos fueron lo mas similares posibles para hacer comparables sus precios.
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promedio anual entre los afios 2012 y 2022, segun informacion del Banco de México
(Banco de Meéxico, 2022c)

- Valor minimo de variacion anual en la tasa: -0.346%, el cambio promedio
anual compuesto de la tasa de interés promedio anual del Banco Compartamos entre
los afios 2012 y 2021, segun informacion de la Comision Nacional Bancaria y de
Valores (Comision Nacional Bancaria y de Valores, 2022b)

- Valor maximo de variacion anual en la tasa: 2.14%, cambio porcentual
promedio anual de la tasa de interés promedio anual del Banco Compartamos entre
los afios 2012 y 2018, segun informacion de la Comisién Nacional Bancaria y de
Valores (Comision Nacional Bancaria y de Valores, 2022b), que fue el periodo en el

que dichas tasas de interés tuvieron un comportamiento ascendente.

o Plazo del microcrédito y renovaciones de activos

El plazo del microcrédito se definié a 24 meses, siguiendo el término ofrecido por
Banco Compartamos. Adicionalmente se plantea un esquema de renovacion de los activos
de forma que éstos permanezcan Utiles y en buenas condiciones para ofrecer el servicio
esperado al hogar. No obstante, la vida util varia dependiendo el tipo de activo de que se

trate, por lo tanto la renovacion de los activos se propone de forma escalonada:

Tabla 7.

Vida util estimada por tipo de activo

Tipo de Activo Plazo de renovacion en afios
Estufa 14 afios

Lavadora 10 afos
Refrigerador 14 afios

Horno de microondas 10 afos
Computadora Cada 2 afnos

Fuente: elaboracion propia con informacion de Camara Mexicana de la Industria de la

Construccion (2010) y Federacion Espafiola de Comerciantes de Electrodomésticos (2022)

De esta forma, cada dos afios se renovaria el crédito, ajustando el valor del capital
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Gnicamente con el nuevo valor de los activos de los que corresponda renovacion.

o Inflacion

Para la renovacion del valor del crédito mencionado en el punto anterior, se considera
que el valor de los activos crece cada afio conforme a la tasa de inflacion. El valor de este
indicador se estimo sobre el siguiente rango:

- Valor base de inflacion anual: 4.5%, el valor estimado de inflacion para el afio

2023 segun la Encuesta sobre Expectativas de los Especialistas en Economia del

Sector Privado de junio de 2022 publicada por Banco de México (Banco de México,

2022b)

- Valor minimo de inflacion anual: 3.84%, promedio de la tasa de inflacién

anual en México entre 2020 y 2010 segun informacion del INEGI (Instituto Nacional

de Estadistica y Geografia, 2022).

- Valor maximo de inflacién anual: 7.80%, el valor estimado de inflacién para

el afio 2022 segun la Encuesta sobre Expectativas de los Especialistas en Economia

del Sector Privado de junio de 2022 publicada por Banco de México (Banco de

México, 2022b).

o Seleccion de cohorte de hogares para seguimiento en el modelo de

microsimulacion

La seleccion de hogares se realizd con base en los filtros descritos anteriormente. La
encuesta ENIGH 2020 incluye una variable de factor de expansion mediante la cual es
posible obtener la estimacion poblacional para conocer la cantidad de hogares que representa
cada hogar incluido en la encuesta. Asi, de la muestra original que representa mas de 35
millones de viviendas considerando su factor de expansion, se generd una submuestra de

hogares que cumplen con todos los filtros de 59,449 hogares.

f.  Simulacion de Montecarlo
Para la proyeccion del modelo de microsimulacion se determinaron valores iniciales

(o valores base) para los parametros. Sin embargo, con el fin de integrar el elemento de
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incertidumbre que va implicito en cualquier estimacion, se emple6 el método de Simulacion
de Montecarlo.

Tal como lo comenta Bonate (2001), para reflejar fendmenos reales en un modelo de
simulacion es necesario incluir elementos estocasticos que consideren cierto grado de
incertidumbre en el resultado. La simulacion de Montecarlo es un tipo de simulacion
estocastica que incorpora variabilidad aleatoria (el componente de riesgo) en el modelo y en
la cual la distribucion de los parametros debe ser definida a priori. Una vez que se ha
identificado esta distribucion, se generan valores aleatorios que representan valores
especificos para cada una de las variables y que se emplean en el modelo. Asi, al final se
obtiene un conjunto de posibles resultados después de repetir el modelo, y sobre estos
resultados se usa andlisis estadistico. El promedio de las salidas del modelo representa el
valor esperado para cada variable (Bonate, 2001; Raychaudhuri, 2008).

El proceso de la simulacién Montecarlo se observa en la Figura 10, donde puede
observarse que la base esta en las funciones de densidad de probabilidad de las variables, que
“definen el rango de posibilidades y la probabilidad relativa de esas posibilidades para un

paso dado en la simulacion” (Harrison, 2010, p. 19).

Figura 10.

Proceso de Simulacién Montecarlo

Analizar la

Determinar la
distribucion de
probabilidad para los
parametros clave que
alimentan el modelo

Generar una muestra
aleatoria de n valores
de la distribucion de
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Fuente: Elaboracion propia con informacion de Analytica Visionary Modeling (2023)
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Para generar variables aleatorias se sigue el método de la Funcién de Distribucion
Inversa, que implica obtener la funcion de distribucion F(x) y calcular su inversa F~1(x)
(Rodriguez-Aragon, 2011). Es decir, siendo y; un numero aleatorio de una distribucion

U(0,1) ydado y = U(0,1), se obtiene una simulacién de X mediante la ecuacion:

x=F1(y) (14)

El escenario base es el equivalente al modelo deterministico, puesto que en este caso
los valores de los pardmetros son considerados los valores mas probables. Para el modelo de
microsimulacion desarrollado en este estudio, se definieron distribuciones triangulares para
los pardmetros, y por tanto se establecieron valores minimos y méaximos en cada uno (se
definieron en los puntos anteriores).

Se empled la herramienta RiskAMP para el calculo de la simulacion Montecarlo, la
cual es un complemento de Excel que genera los valores aleatorios para cada parametro y se

realizaron cinco mil escenarios o iteraciones.

3.2 Muestra

La fuente principal de informacion son las Encuestas Nacionales de Ingreso y Gasto
de los Hogares (ENIGH) elaboradas por el INEGI entre los afios 2016 y 2020.
Adicionalmente se requirié informacion de las Encuestas de Movilidad Social (EMOVI)
llevadas a cabo entre 2006 y 2017.

Encuesta Nacional de Ingreso y Gasto de los Hogares

La Encuesta Nacional de Ingreso y Gasto de los Hogares (ENIGH) elaborada en el
afio 2020 tiene un disefio de muestra probabilistico, por conglomerados estratificados en dos
etapas. El tamafio de la muestra nacional es de 105,483 viviendas representativas de
126,760,856 habitantes (Instituto Nacional de Estadistica y Geografia, 2021).

El periodo de levantamiento de la muestra fue del 21 de agosto al 28 de noviembre
de 2020, teniendo como unidades de observacion el hogar y las personas. La unidad de

muestreo es la vivienda particular. La distribucién de la muestra fue decenal por Entidad
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Federativa y ambito Urbano (localidades con 2,500 y més habitantes) y Rural (localidades
con menos de 2,500 habitantes).

La ENIGH 2020 esta integrada por 11 tablas con datos normalizados y una tabla
adicional que ofrece informacion concentrada por hogar. La informacion presentada
proporciona informacion no Gnicamente sobre el comportamiento de los ingresos y gastos de
los hogares (monto, procedencia, distribucidn), sino también sobre las caracteristicas
ocupacionales y sociodemogréaficas de los integrantes del hogar, asi como caracteristicas de
la infraestructura de las viviendas y su equipamiento (Instituto Nacional de Estadistica y
Geografia, 2021).

No obstante, el objetivo del presente estudio no requiere todas las variables incluidas
en la encuesta. Fue necesario, por tanto, realizar un proceso de seleccién, limpieza y
procesamiento de la base de datos. Solamente se utilizaron las tablas Viviendas, Hogares,
Poblacién, Trabajos y Concentrado Hogar.

La seleccion de las variables se baso en siete de los diez pilares utilizados por el indice
Global de Movilidad Social (GSMI) del Foro Econémico Mundial, incluyendo un grupo de
variables cualitativas que representan la propiedad de diferentes tipos de activos y servicios
para cada hogar, y un grupo de variables cuantitativas que representan los gastos mensuales
promedio (o ingresos) destinados por (obtenidos por) cada hogar a ciertas actividades.

Adicionalmente, se incluyeron otras variables de inclusion financiera, como la
posesion de tarjeta de crédito, poliza de seguro de vida, hipoteca o préstamo similar de
vivienda, la percepcién mensual financiera y de capital y los depdsitos mensuales en cuentas
de ahorro.

Para completar el perfil del hogar de acuerdo con la propiedad de sus activos, se
consideraron los siguientes indicadores: la posesion de vehiculos, radio, tostadora,
microondas, refrigerador, estufa, lavadora, maquina de coser, aspiradora, servicio doméstico,
disponibilidad de agua, inodoro, electricidad, propiedad de la vivienda, calentador de agua
(gas vy solar), y el gasto mensual en articulos para el hogar, adquisiciones de vehiculos y

propiedad del hogar (Tabla 8).
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Tabla 8.

Variables seleccionadas para el analisis

Dimensién del indice Global de
Movilidad Social

Variables seleccionadas de la encuesta
nacional de ingresos y gastos de los hogares

Tipo de variable

Salud

Acceso a la educacion

Calidad de educacion y equidad

Proteccién Social

Acceso a Tecnologia

Oportunidades laborales

Condiciones laborales

Gasto mensual en salud
Posesion de seguro de gastos médicos

Nivel educativo del jefe de hogar
Préstamo escolar

Posesion de beca
Beca mensual recibida
Gasto mensual en educacion

Fondo de jubilacion
Acceso al “Seguro Popular”
Afiliacion para la atencion médica

Teléfono

Celular

TV de paga

Computadora

Impresora

Acceso a internet

TV digital o analdgica

DVD o videocasetera
Videojuegos

Gasto mensual en comunicaciones

Negocio propio
NUmero de miembros del hogar que trabajan
y reciben un salario

Contrato escrito

Numérica
Categorica (1 si, 0 no)

Categorica (de 1 a 11)
Categorica (1 si, 0 no)

Categorica (1 si, 0 no)
Numérica
Numérica

Categorica (1 si, 0 no)
Categorica (1 sf, 0 no)
Categorica (1 si, 0 no)

Categorica (1 si, 0 no)
Categodrica (1 si, 0 no)
Categodrica (1 si, 0 no)
Categorica (1 si, 0 no)
Categodrica (1 si, 0 no)
Categorica (1 si, 0 no)
Categorica (1 si, 0 no)
Categorica (1 si, 0 no)
Categorica (1 si, 0 no)
Numérica

Categorica (1 si, 0 no)
Numérica

Categorica (1 si, 0 no)

Fuente: Elaboracion propia con informacion de ENIGH (2020)

La informacion relacionada con los ingresos y gastos se deflactd en preparacion para
el analisis, siguiendo la metodologia propuesta por el CONEVAL. Los deflactores se definen
a partir del indice Nacional de Precios al Consumidor nacional con base agosto de 2020. Para
las bases de gasto diario y no monetario, los rubros semanales se deflactan respecto al mes
del primer dia en que empieza la decena de su levantamiento. Cuando se trata de gastos
mensuales, se utiliza el mes anterior a aquél en que se encuentre el mayor numero de dias de

la decena.
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Para los ingresos trimestrales y semestrales se considera el promedio de los tres y seis
meses anteriores y se deflacta considerando el mes en que fue levantada la encuesta (Consejo
Nacional de Evaluacion de la Politica de Desarrollo Social, 2009).

Adicionalmente, se crearon nuevas variables categdricas para presentar la propiedad
de activos como préstamos escolares, seguros de gastos médicos o seguros de vida. Algunas
variables se convirtieron de multinivel a binarios para tener en cuenta solo la posesion del
activo, independientemente del nimero de elementos (como en el caso de los vehiculos). Se
seleccionaron un total de 49 variables y se recopilaron en una base de datos maestra
utilizando el namero de folio del hogar como clave para fusionar las diferentes tablas.

Encuestas de Movilidad Social (EMOVI)

La Encuesta de Movilidad Social (EMOVI) tiene como finalidad medir la movilidad
intergeneracional, es decir, los cambios en la condicidn socioecondémica experimentados por
las personas en comparacion con su condicién de origen (Centro de Estudios Espinosa
Yglesias, 2018). En su primera edicion realizada en el afio 2006, se realizaron 7,288
entrevistas efectivas con informacion de hombres jefes de hogar entre 25 y 64 afios de edad,
con representatividad a nivel nacional.

El segundo levantamiento de la EMOVI, en 2011, logr6 11,001 entrevistas efectivas
con informacion de hombres y mujeres entre 25 y 64 afios de edad, por tipo de jefatura del
hogar y de ambitos urbano y no urbano, también con representatividad a nivel nacional.

El tercer levantamiento fue realizado durante el segundo semestre del 2017, con un
tamafio de muestra estimado de 17,665 viviendas distribuidas en cinco grandes regiones:
Centro, Centro-norte, Norte-occidente, Norte y Sur, y distinguiendo los ambitos urbano
(poblaciones de 2,500 o mas habitantes) y no urbanos (poblaciones entre 500 y 2,499
habitantes). La poblacion objetivo fueron hombres y mujeres entre 25 y 64 afios de edad,
jefes y no jefes de hogar.

En la presente investigacion, las Encuestas de Movilidad Social se emplearon para la
estimacion de los modelos de Diferencias en Diferencias que permiten la justificacion
metodoldgica del uso de los activos como elemento de impacto sobre la movilidad social.

Ademas, de los resultados de estas encuestas se extrajo la informacion necesaria para crear
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las matrices de transicién y las probabilidades de cambio entre quintiles en los hogares ante
cambios en la posesion de los activos.

Se identifico en primer lugar cuéles activos son analizados tanto en la ENIGH como
en la EMOVI. Para estas variables, se identificaron las preguntas dentro de la encuesta que
cuantificaban si los hogares actuales poseen o no el activo, y si contaban o no con él cuando
el entrevistado tenia 14 afios, lo que se considera la situacion de origen. Posteriormente, se
determind en queé quintil se ubicaba cada hogar que no contaba con el activo determinado en
la situacién de origen, y en qué quintil se ubica en la condicién actual, cuando si posee el
activo. Se contabilizaron aquellos hogares en los que el cambio de quintil fue ascendente,

para crear con esto las tablas de frecuencias.

3.3 Pruebas Paramétricas y No Paramétricas
Para el desarrollo del presente estudio se estimaron los siguientes modelos:
A) Pruebas paramétricas: modelos que asumen una funcion de distribucion.

a. Regresion logistica ordenada: empleada para identificar los activos con
mayor relevancia para la ubicacion de cada hogar dentro de un quintil. Esta
regresion asume la funcién sigmoidal.

b. Cadenas de Markov: modelo utilizado para determinar la probabilidad de
cambiar de un estado a otro, considerando que la probabilidad de
ocurrencia de un evento sélo depende del evento inmediato anterior. A
partir de estas cadenas se crean las matrices de transicion.

c. Diferencias en Diferencias: modelo basado en una regresion para estimar

el efecto de la posesion de activos en la movilidad social ascendente.

B) Pruebas no paramétricas:
a. Analisis de Componentes Principales Mixtos: empleado en la creacion del
indice de activos. Esta metodologia no asume una funcion de distribucién.
b. Modelo de Microsimulacién: a través de diversos parametros se simula el

comportamiento de una muestra en un horizonte de tiempo determinado.
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En este capitulo se present6 a detalle la metodologia empleada con todos los pasos
requeridos en el proceso definido en el disefio del estudio, asi como las variables
requeridas con su debida instrumentalizacion. Esta informacion contribuye a la
comprobacién de las hipétesis y al logro de los objetivos al plasmar los métodos y
modelos concretos que permitiran evaluar el impacto sobre la movilidad social de la

adquisicion de activos a través de los microcréditos.
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CAPITULO IV. Resultados

La comprobacion de las hipotesis planteadas al inicio de la investigacion requirié de
una serie de pasos que involucraron la recopilacion de la informacion, su limpieza y
preparacion, el desarrollo de diferentes modelos y una combinacién de técnicas estadisticas
necesarias para el logro de los objetivos. Todo el proceso seguido esta representado en la

Figura 9. A continuacion se presentan los resultados obtenidos en cada etapa.

4.1  Indice de activos

El primer paso en el disefio de la metodologia de la presente investigacion fue el
desarrollo de un indice de activos tomando como referencia los indices empleados en otros
estudios relacionados con movilidad social, pero con la particularidad de emplear la
metodologia de Componentes Principales Mixtos (PCA Mix), con caracteristicas diferentes
a las de los Componentes Principales tradicionales. A través de PCA Mix, se obtienen
dimensiones que representan combinaciones lineales de las variables ponderadas de acuerdo
con la correlacion que cada variable tiene con cada dimension, y entre las variables
ponderadas se encuentran tanto variables numéricas como categoricas.

Los célculos realizados con este método dieron como resultado 70 dimensiones, pues
se generan tantas componentes como variables consideradas, y cada una representando un
determinado porcentaje del total de la inercia. EI método de componentes principales tiene
como uno de sus objetivos principales el reducir el nUmero de dimensiones en la informacion,
pero tratando de mantener la mayor cantidad de ésta posible, asi que bajo dicho contexto se
decidié seleccionar un subconjunto formado por las primeras 39 dimensiones que en conjunto

explican el 70.05% de la inercia total (Figurall).
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Figura 11.
Proporcion de inercia explicada por cada dimension
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Fuente: elaboracion propia

A pesar de que discriminar algunas dimensiones implica la pérdida del 29.94% de la
varianza de la informacion contenida en el conjunto de datos total, esta limitacién se ve
atenuada por el hecho de que cada una de las dimensiones mantenidas contiene informacion

sobre el total de 49 variables seleccionadas.

La construccion del indice requirié que las coordenadas correspondientes a estas
primeras 39 dimensiones fueran ponderadas por su propia proporcion de inercia total
explicada. El resultado obtenido se convirtidé a una escala con valores entre 0 y 100 para
facilitar la interpretacion del indice. Es decir, para cada hogar incluido en la muestra de la
ENIGH 2020, se determind el valor de un indice cuyo valor minimo podia ser cero y su valor
méaximo podia ser 100, que indica el nivel de posesion de activos considerando no unicamente
activos fisicos que conforman el equipamiento del hogar, sino otros elementos que reflejan
con mayor amplitud las condiciones socioecondémicas del hogar.

Este indice presenta algunas diferencias importantes en comparacion con otros
indices que tienen como objetivo evaluar dichas condiciones:

1. Como se mencion6 anteriormente, el andlisis de componentes principales mixtos
permite el uso de diferentes tipos de variables: binarias, categoricas (multinivel) y numéricas.

Esta variedad amplia el rango de informacion que se puede incluir en el indice proveniente
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de encuestas como las encuestas nacionales de ingresos y gastos, donde no todas las variables
son categoricas.

2. Un indice de activos que utiliza solo variables categoricas, en particular binarias,
no incluiria el impacto simultaneo de la posesion de un activo determinado (como la
educacion) y la magnitud de la inversion realizada por el hogar en ese activo (medida por la
cantidad de gastos mensuales). La metodologia utilizada en este estudio permite la inclusion
de este efecto simultaneo.

3. Si bien uno de los propdsitos principales del método es la reduccion de
dimensiones, cada una de las dimensiones seleccionadas para la integracion del indice
contiene informacién de todas las variables, atenuando el efecto negativo de la eliminacion
de dimensiones principales.

4. Los pesos asignados a cada dimension y a cada variable no son arbitrarios. Las
dimensiones se ponderan por la proporcion de la inercia total que explica cada dimension
cuando se promedian para calcular el indice. Ademas, cada dimensién contiene informacion
de todas las variables, mostrando una proporcion de contribucion diferente en cada caso.
Estas proporciones se derivan de las correlaciones entre la variable y la dimension.

Una primera aplicacion del indice construido fue el andlisis de la posesion de activos
entre los hogares mexicanos. La distribucion de densidad del indice muestra un alto sesgo
hacia la derecha, lo que indica un alto grado de desigualdad en la posesion de activos (Figura

12). Solo el 0.006% de los hogares posee el 40% o mas de los activos incluidos en el indice.
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Figura 12.

Distribucion del indice de Activos
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Fuente: elaboracion propia

Al desagregar la informacion por condicion rural o urbana, se mantiene la forma
sesgada de la distribucion en ambas condiciones (Figura 13). Esto refleja que la desigualdad
en la distribucidn de los activos no es caracteristica s6lo de un tipo de condicion, sino que es
una situacion presente en todo el pais. El analisis de los estadisticos descriptivos, sin

embargo, reflejan que los hogares urbanos si poseen un mayor nivel de activos pero con una
mayor disparidad en la distribucion.

Figura 13.

Distribucion del Indice de Activos para hogares Urbanos y Rurales
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En el grupo de hogares urbanos, es posible encontrar familias que poseen el 100% de
los activos incluidos en el indice, mientras que en el grupo de hogares rurales el valor maximo
del indice es de 57.12%. En ambos grupos se encontraron hogares cuyo indice de activos
tiene un valor de cero, lo que puede atribuirse a deficiencias en la obtencién de la informacion
0 negativa de los entrevistados a proveer informacién completa.

La mediana entre los hogares urbanos es 7.84, lo que indica que el nivel de posesion
de activos es bajo para la mayoria de las familias. En el grupo de hogares rurales, la mediana
se ubic6 en 6.16, que representa 21.43% menos que en los hogares urbanos. La mediana para
toda la muestra de hogares contenida en la encuesta se ubic6 en 7.15 mientras que la media
total indica que el hogar promedio en México posee Unicamente el 7.60% del total de activos

incluidos en el indice. (Tabla 9).

Tabla 9.

Estadisticas descriptivas del Indice de Activos por condicion Rural y Urbana

) 95% Intervalo de Confianza . Desv. .
Media ] ] Mediana . Min  Max
Lim. Inf Lim. Sup. Estandar
Total 7.60 7.59 7.63 7.15 3.26 0 100
Rural 6.47 6.44 6.50 6.16 2.71 0 57.12
Urbana 8.28 8.26 8.32 7.84 3.37 0 100

Fuente: elaboracion propia

Las variables que son comunes entre los hogares cuyo indice de activos es superior a
40 son la posesion de teléfono celular, disponibilidad de agua, electricidad, computadora,
vehiculo, television digital, microondas, lavadora, excusado, destinar un monto mensual a
cuenta de ahorros y niveles mas altos de educacién del jefe de hogar (como estudios de

posgrado).

Contribucion de los activos al indice (cargas)
El analisis de las cargas se refiere a la evaluacion de las contribuciones que cada
variable tiene en cada componente o dimension generadas por la metodologia de PCA Mix,

y ofrece informacion cualitativa relevante en cuanto al tipo de variables que tienen mayor
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influencia en el indice.

La Tabla 10 s6lo muestra las variables mas relevantes que contribuyen en las diez
primeras dimensiones, sin embargo, el indice de activos desarrollado toma en consideracion
la contribucion de todas las variables en las 39 dimensiones mantenidas, a diferencia de la
metodologia clasica de PCA donde solo se toma el primer componente.

Tabla 10.

Contribucion de las variables seleccionadas a los componentes (primeras diez dimensiones)

Dim Dim Dim Dim Dim Dim Dim Dim Dim Dim

Variable 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
Conexion Internet 0.449

Computadora 0.429

Educa. Jefe Familia 0.385 0.206

Microondas 0.339

Disponib. Agua 0.305 0.409
Teléfono 0.292

Calentador Gas 0.289

Lavadora 0.286

Impresora 0.284

Vehiculo 0.245

Afiliacion Médica 0.241

Tarjeta Crédito 0.217

Refrigerador 0.216 0.244

Estufa 0.200 0.257

TV digital 0.394

Financiam. Vivienda 0.760 0.373

Cuota Vivienda 0.253

Disponib. Electricidad 0.296
Monto adqui. Vehiculo 0.252

TV analogo 0.688

Contrato laboral 0.245

Beca educativa 0.255 0.206
Tenencia vivienda 0.763

Num. Miembros reciben salario 0.461

Gasto comunicacion 0.461

Gasto enseres 0.353

Gasto salud 0.264

Fuente: Elaboracion propia
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Se observa que la primera dimension estd mayoritariamente influenciada por los
activos relacionados con la tecnologia (particularmente el acceso a la computadora e
internet), por el nivel de educacion del jefe de hogar y por el equipamiento del hogar. Las
dimensiones dos y cinco presentan una mayor contribucion de las variables relacionadas con
la propiedad de la vivienda y el tipo de financiamiento empleado para adquirirla.

La cuarta dimensién tiene mayor influencia de activos relacionados con el empleo
(contar 0 no con contrato escrito, y el nimero de integrantes de la familia que reciben salario);
otras dimensiones como la tercera, séptima y décima tienen mayor vinculacion con activos
fisicos del hogar, y destaca la sexta dimension en la que las mayores ponderaciones se
concentran en las variables numéricas del gasto mensual en comunicacién, en enseres del
hogar y en salud. Esta combinacion de variables refleja el beneficio del método utilizado
puesto que las metodologias tradicionales de componentes principales correspondencias

multiples emplean Gnicamente un tipo de variable.

Grado de concentracion del indice por estado

El indice de activos que se calculo tiene como una de sus principales aplicaciones el
convertirse en un indicador de la condicién socioeconémica de los hogares, con particular
relevancia en paises donde la informacion sobre el ingreso no es suficiente. Por tanto, asi
como es posible evaluar el grado de concentracion del ingreso a través de indicadores como
el Coeficiente de Gini, es posible aplicar esta misma metodologia para determinar el grado
de desigualdad en términos de activos. En el presente estudio, se calculé para evaluar la
concentracion de los activos entre los hogares de los 32 estados que conforman la Republica
Mexicana.

El indice de activos evalua la propiedad de los activos entre los hogares y, por lo
tanto, las familias ocuparan un lugar mas alto en el indice si poseen mas activos; es decir,
una familia estara en una mejor situacion si el valor de su indice es mayor. El coeficiente de
Gini, por otro lado, mide la concentracién en la distribucién de activos entre los hogares, por
lo que los estados con niveles mas bajos de coeficiente de Gini son aquellos en los que la
distribucion de activos es mas equitativa.

Dado el elevado grado de asimetria en la distribucion del indice, se decidio usar el
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valor de la mediana por estado para la comparacion con el coeficiente de Gini. Esta decision
pretende reducir el impacto de los valores extremos. Se observa que el comportamiento del
coeficiente de Gini es mayoritariamente inverso, es decir, la concentracion de los activos en
pocos hogares es mayor en aquellos estados donde el nivel de activos es menor (Figura 14).

Esto refleja una situacién no 6ptima, donde hay regiones que poseen menos activos,
es decir, con indices de activos mas bajos, pero que esos activos no estan distribuidos

equitativamente, sino que pocos hogares concentran una mayor proporcion.

Figura 14.

Comparativa entre Coeficiente de Gini e indice de Activos por estado
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Fuente: Elaboracion propia

Aguascalientes es el estado con la mediana méas alta de indice de activos (8.42),
mientras que Guerrero tiene el mas bajo (5.28). Puebla es la region donde la distribucion de
activos es mas desigual (Gini 0.25), mientras que Zacatecas (Gini 0.19) es el estado con la
distribucion méas equitativa. En el caso particular de Zacatecas conviene considerar que este
nivel bajo de coeficiente de Gini no siempre esta relacionado con una mayor propiedad de
activos, puesto que el indicador evalta la concentracién mas no el nivel alto o bajo; es decir,

podria reflejar regiones habitadas por familias con indices de activos similares pero todos
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ellos de nivel bajo o medio.

Cabe destacar el caso de Aguascalientes, que presenta el valor mas alto de la mediana
en el indice de activos, y se ubica en segundo lugar segun los valores del coeficiente de Gini,
mostrandose como un estado donde la distribucion de los activos es mas equitativa, y los
hogares tienen la capacidad de poseer un mayor nimero de estos activos. Sin embargo, el
valor promedio del indice de activos en este estado es de 7.22, lo que muestra que a pesar de
ser el estado que tiene la mejor situacion, ésta sigue presentando una distribucion altamente
sesgada.

Se debe prestar especial atencién a aquellos estados con menor nivel de posesion de
activos que al mismo tiempo muestran altos niveles de concentracion, porque esta
desigualdad en la distribucion de los activos los coloca en desventaja que puede representar
un obstéculo para la movilidad social. Tal es el caso de Puebla, Chiapas y Oaxaca.

La comparacion completa de los 32 estados en orden ascendente segln su coeficiente
de Gini y en orden descendente segun el valor de su indice de activos (utilizando tanto la
mediana como la media) esta disponible en el Anexo 1.

Un analisis adicional empleando los resultados del indice fue la identificacion de las
regiones de México donde la concentracion de activos entre los hogares es similar, con el
objetivo de identificar zonas donde es mas urgente la intervencion para mejorar sus
condiciones socioecondmicas. Para esto se realiz6 un agrupamiento con el método de k-
medias, con base en el valor promedio del indice de activos de los hogares ubicados en cada
estado.

Se realizaron tres céalculos de agrupacion con 10, 5y 3 grupos (o clusteres), que fueron
definidos en forma arbitraria. En cada reduccion del namero de grupos se observé una

reduccion en la suma de cuadrados intragrupo (Tabla 11).

Tabla 11.

Comparativo de modelos de cluster sobre el indice de activos en las entidades federativas

Modelo Cluster No. Particiones Suma de Cuadrados Intragrupo

Modelo 1 10 0.99
Modelo 2 5 0.897
Modelo 3 3 0.882

Fuente: elaboracion propia
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La proporcién de la suma de cuadrados intragrupo es una medida que permite elegir
el mejor modelo pues el objetivo es minimizar la variacion que hay dentro de cada cluster de
forma que los elementos que lo integran sean lo mas homogéneos posible. Por tanto, el
andlisis de las particiones de los estados mexicanos basado en 3 grupos es el mas adecuado.
La representacion grafica a través de un dendrograma y la agrupacién por colores de cada

claster se pueden observar en la Figura 15.

Figura 15

Segmentacion de los Estados Mexicanos por su nivel de indice de Activos
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Fuente: Elaboracion propia

Cuatro estados pertenecen al grupo con el nivel mas bajo de acumulacion de activos
(representados en color verde), 14 estados estan en el grupo de rango medio (color azul) y 14
estados pertenecen al grupo de nivel méas alto (color rojo). El clister nimero uno corresponde
a los estados con un indice bajo, y agrupa a Guerrero, Oaxaca, Chiapas y Veracruz. Los
estados que forman el cldster nimero 2 son Puebla, Tabasco, Hidalgo, México, Yucatan,
Morelos, Tlaxcala, Quintana Roo, Michoacan, Campeche, San Luis Potosi, Guanajuato,
Tamaulipas y Colima, con nivel medio de indice de activos. Finalmente, los estados que
presentan los mayores niveles de activos son Nayarit, Durango, Querétaro, Nuevo Ledn,
Sonora, Baja California Sur, Jalisco, Sinaloa, Zacatecas, Coahuila, Baja California, Ciudad
de México, Chihuahua y Aguascalientes.

Al representar estos segmentos en el mapa, se evidencia la existencia de tres regiones
muy marcadas. Los estados del norte y oeste, asi como Ciudad de México y Querétaro
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pertenecen al grupo con mayores niveles de acumulacion de activos. Los estados ubicados
en el centro y en la Peninsula de Yucatan forman el grupo de rango medio, y los estados
surefios de Oaxaca, Guerrero, Chiapas y Veracruz son la region donde los hogares poseen

menos activos (Figura 16).

Figura 16.

Segmentacion de los Estados Mexicanos por su nivel de indice de Activos
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Fuente: Elaboracion propia empleando GeoDa

De este analisis se destaca que si bien la desigualdad en la acumulacién de activos es
notable en todo el pais, la region sur/sureste es la que requiere una atencion mas inmediata
para reducir el rezago que sus habitantes presentan en comparacion al resto de los estados.

4.2 Seleccion de activos relevantes

El segundo paso en la metodologia fue la seleccion de los activos con mayor

relevancia en la determinacion del quintil en el que se ubica el hogar, tomando como
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referencia el indice de activos creado con anterioridad y evaluando qué importancia tiene
cada una de las 49 variables empleadas en su calculo.

Se realizo la particion de los hogares en quintiles y esta variable de cinco niveles se
empled como variable dependiente en un modelo de regresion logistica ordenada, donde los
49 activos usados para crear el indice constituyeron las variables explicativas. La finalidad
del modelo era identificar los activos que mas relevancia presentan para pertenecer a
determinado quintil, lo que hace la regresion logistica el método mas adecuado.

Dado que la mayoria de las variables explicativas son categoricas, los resultados
obtenidos muestran los valores de los coeficientes comparados con el valor que se toma como
base o referencia, siendo éste en la mayoria de los casos la ausencia del activo en el hogar.

La Tabla 12 presenta los resultados totales de la regresion logistica, donde todas las

variables evaluadas presentaron niveles de significancia con p<0.001.

Tabla 12.

Resultados de regresion logistica

Concepto  Variable Coeficiente 1.C. 95%

Salud Gasto mensual en salud ($) 0.0088 =« [0.008, 0.010]
Seguro de gastos médicos mayores 69.7653 *xx  [67.60, 71.93]
Nivel educativo jefe de familia

Acceso a Preescolar 151.6276 [147.658, 155.597]

educacion  Primaria incompleta -14.0481 [-14.468, -13.629]
Primaria completa -16.6465 o [F17.119,-16.174]
Secundaria incompleta -12.4841 e [-12.918,-12.050]
Secundaria completa -4.9060 *xx  [-5.150, -4.662]
Preparatoria incompleta 8.9993 e [8.627, 9.371]
Preparatoria completa -9.8619 ::: [-10.205, -9,519]
Profesional incompleto -5.2279 e [-5.576, -4.880]
Profesional completo -1.2409 *xx  [-1,505, -0.977]
Posgrado 26.9435 =+ [26.00, 27.887]
Credito educativo 121.0226 *x  [117.766, 124.280]
Beca educativa 54.4014 =+ [52.426, 56.377]
Monto beca educativa ($) 0.0040 *xx  [0.004, 0.004]
Gasto mensual en educacion ($) 0.0037 =+ [0.004, 0.004]

) Fondo de pensiones voluntario 30.1344 e [29.327, 30.941]

Proteccién .

social Seguro popular /Insabi 2.3051 wex [2.176, 2.435]
Afiliacién médica 0.7742 == [0.671, 0.878]
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Acceso a
tecnologia

Laboral

Acceso/In
clusion
financiera

Activos
del hogar

Teléfono

Celular

Computadora

Impresora

Conexién a internet

TV de paga

DVD

Videojuegos

Gasto mensual en comunicaciones($)

No. De miembros que reciben salario
Contrato escrito

Tarjeta de crédito

Seguro de vida

Tipo de financiamiento
Infonativ, Fovisste, Fonhapo
Bancario, Sofol, Caja ahorros
Crédito otra institucion
Familiar, amigo o prestamista
Recursos propios

Cuota mensual vivienda (3)
Percepcion de capital mensual ($)
Deposito mensual ahorros ($)

Vehiculo

Radio

TV analdgica

TV digital
Videocasetera
Tostador

Microondas
Refrigerador

Estufa

Lavadora

Maquina de coser
Aspiradora

Servicio doméstico
Disponibilidad de agua
Entubada fuera de vivienda
Entubada Ilave publica

Captadores agua de lluvia
Entubada acarrean de otra vivienda

7.5095
6.7131
10.3544
13.6123
7.0161
6.3366
11.2046
15.4956
0.0815

3.7287
4.3231

11.5699
14.5814

8.5134
35.45
47.1949
12.5629
1.5963

0.0054
0.0005
0.0003

14.7013
19.9044
3.4029
4.4204
27.6640
22.3430
15.5174
12.8219
9.8164
14.7221
18.4278
25.9917
143.1672
-13.027
64.877

56.5330
33.2403

[7.291, 7.728]
[6.474, 6.952]
[10.064, 10.645]
[13.211, 14.014]
[6.810, 7.223]
[6.154, 6.519]
[10.897, 11.513]
[15.063, 15.928]
[0.078, 0.085]

[3.624, 3.833]
[4.173, 4.473]

[11.260, 11.880]
[14.099, 15.063]

[8.191, 8.836]
[34.469, 36.431]
[45.928, 48.462]
[12.083, 13.043]
[1.390, 1.802]

[0.005, 0.006]
[0, 0]
[0, 0]

[14.321, 15.082]
[19.389, 20.42]
[3.260, 3.545]
[4.250, 4.590]
[26.894, 28.434]
[21.758, 22.928]
[15.112, 15.923]
[12.441, 13.202]
[9.495, 10.138]
[14.335, 15.109]
[17.942, 18.914]
[25.284, 26.700]
[139.348, 146.986]
[-13.388, -12.666]
[63.066, 66.688]

[54.879, 58.187]
[32.272, 34.208]
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Agua de pipa -17.1687 [-17.688, -16.649]

Pozo, rio, lago, arroyo -4.9065 [-5.202, -4.611]
Excusado 15.8977 wx  [15.327, 16.468]
Disponibilidad electricidad
Planta particular 176.7301 - [172.265, 181.195]
Panel solar 60.9772 e [59.199, 62.755]
Otra fuente -29.8805 xex [-31.213, -28.548]
Sin servicio 4.0115 wex [3.128, 4.895]
Tenencia de vivienda 6.6253 *%x  [6.366, 6.884]
Calentador solar -11.7041 =« [-12.031, -11.377]
Calentador de gas -10.4858 =« [-10.770, -10.201]
Gasto mensual adquisicion vehiculo ($)  0.0025 ==+ [0.002, 0.003]
Gasto mensual enseres hogar ($) 0.1713 *x  [0.166, 0.177]
*** p<0.005

Fuente: Elaboracion propia

La regresion logistica permite identificar el impacto de cada activo en la probabilidad
de pertenencia de cada hogar al quintil que le fue asignado por el valor de su indice de activos.
Una revision inicial de los resultados obtenidos se enfoca en los coeficientes estimados,
considerando que éstos representan los cambios en los logaritmos de las probabilidades de
pertenecer a un quintil mayor cuando cambia la posesion de los activos. Dado que esta
interpretacion puede ser confusa, en primera instancia se analizan sélo los signos de los
coeficientes, puesto que signos negativos implicarian menores probabilidades de pertenencia
a determinados quintiles.

Asi, los activos que reducen las probabilidades estan relacionados con la
disponibilidad de agua proveniente de pipas, de pozos o rios 0 agua entubada fuera de la
vivienda; también la disponibilidad de electricidad por otras fuentes diferentes al servicio
publico asi como no contar con calentador de gas o calentador. Destaca el hecho de que un
grado educativo del jefe de familia superior, en particular en los niveles de secundaria,
preparatoria y profesional resultan en menores probabilidades de pertenencia a quintiles
superiores comparado con jefes de familia sin instruccion. El grado educativo de posgrado
en el jefe de familia es una situacién diferente, pues ésta si aumenta la probabilidad de
pertenencia a un mejor quintil.

El resto de los activos analizados generan un impacto positivo, pero entre los mas

influyentes esta la disponibilidad de electricidad con planta particular (comparado con el
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servicio publico), la educacion preescolar del jefe de familia (comparado con personas sin
instruccion), contar son servicio doméstico, crédito educativo y seguro de gastos médicos
mayores.

Ahora bien, dado que el objetivo general de la presente investigacion es crear un
modelo que permita evaluar la movilidad social de los hogares ante la posesion de ciertos
activos, resultaria muy complejo incluir todos los activos que forman parte del indice,
considerando ademas que algunos de ellos representan acceso a servicios publicos. Es por
esto que el enfoque se centrd Gnicamente en ciertos activos relevantes para el equipamiento
basico de un hogar, y de los cuales se tuviera informacion suficiente para estimar las
probabilidades de transicién de un quintil a otro al contar con dichos activos.

Esta informacion esta disponible en la Encuesta de Movilidad Social (EMOVI), por
lo que fue necesario encontrar cuéles activos son comunes entre la ENIGH y la EMOVI,
siendo éstos Agua entubada, Electricidad, Calentador de agua, Servicio doméstico, Tenencia
de Vivienda, Cuenta de ahorros, Tarjeta de Crédito, Estufa, Lavadora, Refrigerador,
Teléfono, TV, Tostador, Aspiradora, TV por Cable, Microondas, Celular, Computadora,
Internet, DVD y Automovil.

Para este conjunto de variables se calcularon las razones de momios (odds ratio) que
facilitan la interpretacion de su nivel de impacto. Una razén de momios es el cociente entre
la probabilidad de que la variable dependiente tenga un cierto valor y la probabilidad de que
la misma variable tome otro valor, manteniendo fijas todas las variables explicativas. Valores
mayores a uno representan predictores que aumentan las probabilidades de pertenencia a
categorias superiores— o quintil -, mientras que valores inferiores a uno indican variables

predictoras que disminuyen dicha probabilidad (Tabla 13).

99



Tabla 13.

Razén de momios para activos seleccionados

0,
Variable Odds Ratio Err,or [95/0. Intervalo  de
estdndar  Confianza]
Agua entubada 2.20x106  *** 450x107  1.53x10®  3.16x10°
Electricidad 5.66x107¢  *** 1.29x10"" 6.51x107*  4.92x10"®

Calentador de agua 0.00003 *** 4,05x10°  0.000021  0.000371
Servicio doméstico 1.50x10%2  *** 2.93x10%2  3.30x10%°  6.84x10%
Tenencia Vivienda 753.92 *** 99.5965 581.97 976.57

Cuenta de ahorros  1.0003 *** 0.40x10°  1.000302  1.000339
Tarjeta de crédito 105867 *** 16753.88  77634.48  144366.6

Estufa 18332.71  *** 3008.915 13289.86 25289.07
Lavadora 2475963  *** 488968.4 1681294 3646235
Refrigerador 3702539  *** 71870.58 253088 541661.3
Teléfono 1825.31 ***x 203.4671 1467.079 2271.015
TV 83.1311 **%k7.2080 70.1389 98.53008
Tostador 5.06x10°  *** 151x10°  2.81x10°  9.07x10°
Aspiradora 1.94x10  *** 7.01x10%°  9.56x10°  3.94x10™M
TV por cable 564.8519  *** 52.70381  470.4492 678.1978
Microondas 5484242 *** 1135305 3655166 8228601
Celular 823.1519  *** 100.3686 648.1734 1045.367
Computadora 31394.1 *** 4650.218 23483.6 41969.26
Conexion a Internet  1114.467  *** 117.4405  906.5029 1370.141
DVD 73468.36  *** 11549.19 53987.33 99979
Vehiculo 2424826 *** 470603.5 1657608 3547149
***: p<0.01

Fuente: Elaboracion propia

Todos los activos seleccionados aumentarian las probabilidades de pertenencia al
quintil cuando se analizan en forma general, sin embargo un analisis mas profundo hacia
cada segmento a traves de los efectos marginales muestra qué elementos son mas relevantes
para ubicar al hogar en cada quintil particular. Los valores obtenidos se interpretan como el
cambio en la probabilidad de pertenencia a un quintil ante un cambio en el valor de la variable
explicativa.

Los resultados que se muestran en la Tabla 14 son los efectos marginales para cada

uno de los cinco niveles en las variables de interes, y se observan caracteristicas interesantes.
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Los activos que presentan valores positivos incrementan la probabilidad de que un hogar se

ubique en dicho quintil y los que presentan valores negativos, por consiguiente, disminuyen

dicha probabilidad.

Tabla 14.

Efectos marginales para variables seleccionadas. Prediccion por quintil afio 2020.

Activo Q1 Q2 Q3 Q4 Q5
Agua entubada N/A 0.000***  0.0276*** -0.0276***  N/A
Electricidad N/A 0.000***  -0.9979*** -0.0021***  1.000***
Calentador de agua N/A 0.000***  0.7401*** -0.7401***  0.000
Tenencia Vivienda N/A 0.000***  -0.0179*** 0.0179*** 0.000
Cuenta de ahorros 0.000*** 0.000***  0.000*** 0.000*** 0.000
Tarjeta de crédito 0.0662***  0.000***  0.9377*** -0.9377*%**  N/A
Estufa -0.0642***  0.000*** -0.0081*** 0.0081*** N/A
Lavadora N/A 0.000***  -0.1856*** 0.1856*** N/A
Refrigerador N/A 0.000*** -0.0133***  0.0133*** N/A
Teléfono N/A 0.000***  (0.3584*** -0.3584***  N/A
TV -0.0268***  0.000*** -0.0083*** 0.0083*** N/A
Tostador N/A 0.000***  -0.9998*** 0.9998*** 0.000
Aspiradora N/A 0.000***  -0.9995***  0.9995***  0.000
TV por cable 0.0382***  0.000***  0.0915*** -0.0915***  N/A
Microondas N/A 0.000***  -0.9592*** 0.9592%*** 0.000
Celular N/A 0.000***  0.0060*** -0.0060***  N/A
Computadora N/A 0.000***  -0.8490*** 0.8490*** N/A
Conexidn a Internet 0.0426***  0.000***  0.0991*** -0.0991***  N/A
DVD N/A 0.000***  -0.9669*** 0.9669*** 0.0000
Vehiculo N/A 0.000***  -0.7111*** 0.7111 0.000
***: p<0.01

Fuente: elaboracion propia

Al comparar los resultados entre quintiles, se encuentra que en los quintiles de los

extremos (quintil 1 y quintil 5) no fue posible generar valores de efectos marginales para

todos los activos. En el caso del quintil 5, el quintil mas alto en términos de la cantidad de

activos de los hogares, quienes se ubican en esta categoria ya no aspiran a subir a ningin otro

nivel; en el caso de los hogares ubicados en el quintil 1, son s6lo determinados activos los
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que aumentan las probabilidades de pertenecer a ese quintil, como el tener television de paga,
conexion a internet o contar con tarjeta de crédito.

Por otro lado, entre los activos analizados se encuentra una notable coincidencia en
la gran mayoria de los que aumentan la probabilidad de pertenencia a los quintiles 1,2y 3y
por otro lado los que aumentan la probabilidad de pertenencia a los quintiles 4 y 5. Es de
particular interés el quintil 4 puesto que la posesion de 12 de los 20 activos analizados
(comunes entre ENIGH y EMOVI) aumenta la probabilidad de pertenecer al quintil 4, al
mismo tiempo que disminuyen la probabilidad de pertenecer a los quintiles inferiores.

Derivado de lo anterior se puede esperar movilidad social con mayor probabilidad
entre los quintiles 3 y 4, que son los intermedios. En el informe sobre movilidad social
publicado por la OCDE (2018) se presentan algunas estadisticas calculadas sobre una
muestra de 31 paises (la mayoria de ellos europeos) y ahi destaca que existe una persistencia
en ambos lados de la distribucion, es decir, la mayoria de quienes comienzan en los niveles
inferiores permanecen en la misma posicion afios después, asi como que quienes pertenecen
a las clases superiores tienden a permanecer en ese mismo nivel.

Segun este mismo informe, 57% de quienes comenzaron en el nivel inferior
permanecieron en ese nivel cuatro afios mas tarde, y 41% permanecian ahi nueve afios
después. Por otro lado, 68% de quienes iniciaron en los niveles mas altos permanecian en el
mismo nivel cuatro afios mas tarde, y 53% lo hacian nueve afios después. Estos fendmenos
se conocen como “sticky floor” (suelo pegajoso) y el “sticky ceiling” (techo pegajoso). En
contraste, la clase media es la que puede presentar mayor movilidad social en términos de
ingresos, pues sélo 30% permanecia en el mismo nivel nueve afios después, y entendiendo a
la clase media como los individuos que se ubican en los quintiles 2, 3y 4, es decir, quienes
no se ubican en la parte mas baja de la distribucion, ni el grupo que esta en la cima.

Este fendmeno se observa también en los resultados de la EMOVI 2017, donde los
mayores porcentajes de permanencia se presentan en los extremos, es decir, en los quintiles
1y5 (ver Grafica 1). Por lo tanto, y tomando en cuenta los resultados obtenidos en los efectos
marginales, se considera el quintil 4 como el de particular interés.

Los activos que muestran incrementos en la probabilidad de pertenencia al quintil 4

son: tostador, aspiradora, DVD, microondas, computadora, vehiculo, lavadora, television
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analdgica, vivienda, refrigerador, estufa y contar con deposito de ahorro. En cambio, para
ubicarse en el quintil 3, los activos que tienen mayor influencia son: celular, agua entubada
afuera de la vivienda, television de paga, conexion a internet, teléfono, calentador de gas y
tarjeta de crédito.

Cabe destacar que de acuerdo con estos resultados, el acceso al internet y contar con
celular no son relevantes para ubicarse en los niveles superiores respecto al indice de activos,
pero si lo es contar con computadora. El internet, por tanto, seréd relevante para mejorar la
condicién del hogar si se emplea como complemento de una computadora, lo que puede estar
vinculado a cuestiones educativas o laborales de mayor nivel.

Los resultados de los efectos marginales detallados con todas las variables por cada

quintil se pueden ver en el Anexo 2.

4.3 Definicion de un KIT DE ACTIVOS de equipamiento del hogar

Los activos que conforman la infraestructura de los hogares son importantes para
determinar su condicion socioeconomica, segun se ha mostrado en diferentes estudios que
emplean indices de activos como medida de riqueza del hogar. Con el indice de activos que
se construyd, fue posible evaluar la importancia que cada uno de esos activos tiene sobre la
pertenencia a un determinado quintil, lo cual por si mismo es una contribucion de este
estudio, pues en la literatura no se ha encontrado este tipo de analisis.

No obstante, el objetivo final va méas alla que la sola identificacién de activos
relevantes. El modelo de microsimulacion que se desarrolla requiere contar con una muestra
o0 cohorte de hogares sobre los cuales se realizara el analisis de los efectos de ciertas politicas
sobre sus condiciones socioecondémicas. La politica propuesta serd el acceso a un
microcrédito a través del cual los hogares adquieran alguno de los activos previamente
identificados como relevantes. Sin embargo, para lograr un mayor impacto se decidié crear
un paquete o kit de activos de equipamiento del hogar que sean adquiridos mediante el
esquema de financiamiento en forma conjunta.

El planteamiento de que la adquisicion de un conjunto de activos puede influir
positivamente en la movilidad social de las familias viene derivado de los estudios que han
determinado la importancia de los activos familiares en el bienestar, desarrollo, expectativas
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y motivaciones de las generaciones siguientes (Chowa, et al., 2013; Fang, et al., 2020).
Adicionalmente, estudios enfocados en movilidad social han tomando como referencia la
acumulacion de riqueza de los hogares, por tanto se asume que contribuyendo a la
acumulacion de riqueza se podra impulsar la movilidad social.

Con el objetivo de identificar los activos que puedan representar mejores
oportunidades de movilidad social ascendente para los hogares, se tomaron los activos que
tienen un impacto positivo en la pertenencia al quintil 4:

Tostador
Aspiradora
DVD
Microondas
Computadora
Vehiculo
Lavadora
Television
Vivienda
Refrigerador
Estufa
Deposito en cuenta de ahorros

De los activos referidos, se descartaron el vehiculo y la vivienda puesto que la
adquisicion de este tipo de bienes implica creditos de mediano o largo plazo y con una
inversion mayor de las que comunmente se financian a través de microcréditos. El depésito
en cuenta de ahorros se descarté también al no representar un activo fijo de equipamiento del
hogar.

En este punto cabe ampliar un poco mas la discusion sobre la vivienda como un bien
relevante en las condiciones socioeconémicas de la poblacion. Diversos estudios
relacionados con el bienestar y movilidad social que analizan los activos que poseen las
familias, incluyen la posesion de vivienda como uno de los elementos que conforman la
riqueza o patrimonio de los hogares (Vélez-Grajales, et al., 2015; Torche, 2020). Otros
autores analizan el acceso a la vivienda como uno de los pilares en la construccién de
bienestar material para los hogares (Wolff, 2005; Grawe, 2008).

No obstante, la adquisicion de vivienda es un proceso mas complejo para un individuo
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comparado con la adquisicion de otros activos como los enseres domésticos, por ejemplo. El
valor de un bien inmueble requiere un financiamiento mayor al que se ofrece en
microcreditos, con un nivel de riesgo para la microfinanciera mayor y por lo tanto requeririan
de garantias adicionales que representan barreras para ciertos grupos de la poblacion. Por
esta razon, en este estudio se decidié descartar este tipo de bienes dentro del modelo.

Del resto de los activos, se opt6 por aquellos que representan el equipamiento basico
de un hogar y cuya adquisicion implica una inversion que no todos los hogares pueden
afrontar en un pago de contado. Los activos seleccionados para integrar el kit basico de
equipamiento del hogar son:

1. horno de microondas,
2. lavadora,

3. refrigerador,

4. computadora,

5. estufa.

4.4  Resultados modelo de Diferencias en Diferencias

Se utiliz6 la metodologia de Diferencias en Diferencias para confirmar con una
prueba paramétrica el impacto que tiene la posesion de un conjunto de activos sobre la
movilidad social. EI modelo de Diferencias en Diferencias compara los resultados antes y
después de una intervencidn, y en esta investigacion dicha intervencion es la adquisicion de
los cinco activos que conforman el kit propuesto.

La informacion utilizada proviene de la EMOVI 2017, en donde se determina un
indice de riqueza tanto para el hogar de origen (indice del padre) como para el hogar actual
(indice del hijo). En el capitulo de la metodologia se mencion6 que se realizaron dos modelos
de Diferencias en Diferencias, el primero usando como variable dependiente el indice de
riqueza del hogar actual, y el segundo usando como variable dependiente la diferencia en el
indice de riqueza entre el hogar de origen y el hogar actual. Tomando en cuenta que el tema
conductor de esta investigacion es la movilidad social, se decidio que el modelo maés
adecuado era el segundo, basado en la diferencia.

Asi, se cred una variable llamada “Cambio_IndRig” que almacena la diferencia entre
el valor de ambos indices para cada hogar. La principal variable predictora se construyé como

una variable dicotomica llamada Activos, construida para medir la presencia en forma
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simultanea de los cinco activos incluidos en el kit de equipamiento en el hogar entrevistado.
El valor de esta variable es 1 cuando el hogar actual cuenta con todos los activos y 0 cuando
no tiene al menos uno de ellos. Adicionalmente se agregaron variables de control
relacionadas con la condicion rural o urbana de los hogares, los afios de escolaridad de los
padres, los afios de escolaridad de los hijos, la entidad federativa en la que se ubica el hogar,
el género del entrevistado y la edad del entrevistado.

Se realizaron diferentes modelos afiadiendo las variables de control mencionadas

anteriormente. Los resultados de cada uno se observan en la Tabla 15.

Tabla 15.

Resultados modelos Diferencias en Diferencias

Modelo 1 Modelo 2 Modelo 3 Modelo 4

Variable Coef. Coef. Coef. Coef.

Activos 1.4041 *** 13953 *** 09261 *** 0.9062 ***
Rural o Urbano 0.0915 0.1974  ***
Afios escolaridad padres -0.0663 *** -0.0663 ***
Afios escolaridad hijo 0.0168  *** (0.0132 ***
Entidad federativa -0.0022
Género -0.1372  ***
Edad -0.0005

Prob > F 0.000 0.000 0.000 0.000
Coeficiente R2 0.1279 0.1281 0.1338 0.1385

Nota: *** indica p<0.001
Fuente: elaboracion propia

En los cuatro modelos realizados, la variable Activos resulta estadisticamente
significativa y su coeficiente en todos los modelos es positivo. En el modelo 2 se encontr6
que la condicion rural o urbana del hogar no es una variable estadisticamente significativa, y
en el modelo 4 las variables Edad del entrevistado y Entidad Federativa no tiene significancia
estadistica.

En este mismo modelo 4 fue en el que se incluyeron todas las variables control,
buscando con esto hacer mas evidente el efecto que es atribuible a la posesion de los cinco
activos. El valor obtenido del coeficiente indica que los hogares que cuentan con los cinco

activos que forman el kit basico tienen una diferencia en el valor del indice de riqueza 0.9062
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desviaciones estandar mas alto que la media de los hogares que no tienen todos esos activos.

Estos resultados justifican el uso de este kit de activos como elementos que permiten
a un hogar alcanzar mejores condiciones de vida y lograr movilidad social. Sin embargo, se
realiz6 un ultimo modelo, esta vez empleando la técnica de Propensity Score Match (PSM),
utilizado cominmente para estimar efectos causales de algun tratamiento. En este caso, se
considera como el tratamiento que los hogares cuenten o no en forma simultanea con los
cinco activos del kit, y para determinar las similitudes entre los grupos se usaron las cuatro
variables del modelo 4 anterior estadisticamente significativas. Esto es relevante debido a
que el enfoque cuasi-experimental de la investigacion implica una adecuada identificacion

de grupos de tratamiento y control homogéneos. Los resultados se muestran en la Tabla 16.

Tabla 16.

Resultado modelo Propensity Score Match

Variable Coeficiente

Rural o Urbano 0.6764 falea
Afos escolaridad padres  0.0454 ikl
Afios escolaridad hijo 0.0948 falea

Género -0.0054
Prob > F 0.000
Coeficiente R2 0.1277

Tratados Controles Diferencia Error estandar

Sin par 3.0264 2.2589 0.7675 0.0372
Efecto promedio del tratamiento
en tratados (ATT) 3.0264 2.3747 0.6517 0.1556

Nota: *** indica p<0.001
Fuente: elaboracion propia

A partir de estos resultados se interpreta que si hay diferencia entre los hogares
atribuible a los activos, y ésta representa 0.6517 desviaciones estandar por arriba de la media.
Por tanto, la posesion de este conjunto de activos si genera diferencia en la condicidn
socioecondmica de los hogares. Por otro lado, la disminucién en el parametro asociado a los

activos implica la homologacion de los sujetos comparados en tratamiento y control.
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4.5 Modelo de Microsimulacién

El propdsito de un modelo de microsimulacion es el de representar el comportamiento
de un individuo (en este caso un hogar) para estimar las repercusiones que tendria sobre su
ingreso o bienestar social la aplicacion de determinadas politicas. Partiendo de esto es que se
desarroll6 un modelo cuyo objetivo final es la estimacion de los cambios en las condiciones
socioecondmicas de los hogares tras la adquisicion del kit de activos a través de un esquema
de microcréditos.

Para la construccion del modelo, fue necesario contar con diferentes pardmetros,
estimados en forma independiente, y que puestos en conjunto dieron forma al modelo final.
El punto de partida fue la definicion del kit de activos relevantes, cuya conformacion se
describi6 en el apartado anterior.

El siguiente paso fue determinar cual es la probabilidad de que un hogar logre
movilidad social ascendente tras adquirir estos activos, mediante la estimacion de
probabilidades de transicion. Por otro lado, se definieron los pardmetros requeridos por el
microcrédito, comenzando por definir la cohorte de hogares que cumplieran el perfil inicial
para adquirirlo, la estimacion del monto del crédito y los pagos mensuales estimados dada
cierta tasa de interés.

Toda esta informacion se emple6 en la proyeccién de los cambios en los ingresos y
gastos de los hogares al paso de los afios, en un horizonte de 14 afios. A la distribucion por
quintiles de los hogares al final de ese plazo se le aplicaron las probabilidades de transicion
para estimar cuantos hogares tendrian probabilidades de ubicarse en un quintil mayor. A
continuacion se describe con mas detalle los resultados obtenidos en cada etapa del proceso.

4.5.1 Estimacion de matrices de transicion

Las matrices de transicion se utilizan para mostrar las probabilidades de cambiar de
estado desde el tiempo actual hasta un momento en el futuro. En esta investigacion se empleo
informacion proveniente de la Encuesta de Movilidad Social (EMOVI) del afio 2017 para
estimar las probabilidades de cambiar la posicion en la distribucion por quintiles de una
generacion a otra, considerando el cambio en la posesion del kit de activos.

En primer lugar, se identifico el nimero de hogares que cumplen con las siguientes

condiciones:
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1. No contar con ninguno de los activos definidos en el kit en el hogar de origen.

2. Si poseer todos los activos en el hogar actual.

3. Que hayan presentado movilidad social ascendente, es decir, que el quintil del
hogar actual sea mayor que el quintil del hogar de origen.

El tamafio total de la encuesta es de 17,665 registros, de los cuales 463 cumplieron
con las condiciones descritas anteriormente. Debido a que esta encuesta es de tipo
probabilistico permite considerar el factor de expansion para representar a una poblacion
mayor, por tanto esta submuestra representa a 1.185 millones de habitantes. Para todos estos
registros se identificd el quintil en el que se ubicaba el padre (lo que se considera como la
condicion de origen) y el quintil actual del entrevistado.

Utilizando el método de las cadenas de Markov homogéneas se determinaron las
tablas de frecuencias y la matriz de las probabilidades de que los hogares cambien de un
quintil al otro tras poseer los activos del kit. La tabla de frecuencias (Tabla 17) esta construida
considerando el factor de expansion de la muestra, por lo que refleja el nimero de hogares
que logran cambiar de su quintil de origen hacia cada uno de los quintiles superiores. De esta
forma, 265 mil hogares podrian cambiar del quintil 1 al quintil 5 si en su hogar de origen no

tenian ninguno de los activos del kit, y en su hogar actual tuvieran los cinco articulos.

Tabla 17.

Tabla de frecuencias generada a partir de la EMOVI 2017.

Quintil actual
1 2 3 4 5
1 0 7718 50,187 247,129 265,980
3 c 2 0 2052 43,112 208,059 166,122
£E5 3| o 0 9572 18483 51,797
3° 4 0 0 0 0 0
5 0 0 0 0 0

Fuente: Elaboracion propia basada en informacion de EMOVI 2017
*Numero de individuos a partir del factor de expansion de la encuesta
Es de resaltar que no se presentaron casos de individuos que partiendo del quintil mas

bajo permanecieran en ese mismo quintil adquiriendo la posesion de los cinco activos del kit.
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Ademas, no se registraron casos de hogares cuyo quintil de origen fuera el 4 o el 5 (los
quintiles superiores) y que no tuvieran ninguno de los activos del kit. Esta situacion confirma
que el esquema propuesto de microcrédito tendria como poblacidn objetivo aquellos hogares
ubicados en los primeros tres quintiles, quienes presentan probabilidades puntuales de
crecimiento ante la posibilidad de equipar su hogar.

El método de Markov permitié también generar la matriz de probabilidades de
transicion y su respectivo intervalo de confianza, a traves de las cuales se puede observar
cudl es la probabilidad de que un hogar que se ubica en determinado quintil en su condicién

de origen logre subir hacia los siguientes niveles (Tabla 18).

Tabla 18.
Matriz de probabilidades de transicion calculadas segin EMOVI 2017

Quintil actual
1 2 3 4 5
1| 0%  1.35% 8.79%  43.28% 46.58%
S 2| 0%  049% 10.28% 49.62% 39.61%
ES3 | 0% 0%  1199% 2315% 64.87%
5° 4| NA N/A N/A N/A  N/A
5 | N/A N/A N/A N/A  N/A
Limite Inferior Limite Superior
Quintil actual Quintil actual
1 2 3 4 5 1 2 3 4 5
1/0.0% 0.7% 7.0% 39.4% 42.5% 1] 0.0% 2.0% 105% 47.2% 50.6%
S -2/00% 03% 9.6% 480% 382% B 2| 0.0% 06% 11.0% 51.2% 41.0%
£53/00% 00% 114% 223% 634% E.53| 0.0% 0.0% 126% 24.0% 66.3%
S °4(00% 00% 00% 00% 00% 34| 00% 00% 00% 0.0% 0.0%
5(00% 0.0% 00% 0.0% 0.0% 5/ 0.0% 00% 0.0% 0.0% 0.0%

Fuente: Elaboracion propia con informacion de EMOVI 2017

Segun estos datos, un hogar que inicia en el quintil 1 y que no posee los activos
referidos tendria 46.58% de probabilidades de ubicarse en el quintil 5 al poseer todos estos
activos, 43.28% de probabilidad de ubicarse en el quintil 4, 8.79% de probabilidad de

110



ubicarse en el quintil 3 y sélo 1.35% de probabilidades de ubicarse en el quintil 2, todo esto
al pasar de una generacion a otra. El porcentaje mas alto de probabilidad de movilidad social
ascendente se da en hogares que comienzan en el quintil 3 pues tendrian 64.87% de
probabilidad de ubicarse en el quintil 5 tras adquirir los cinco activos del kit. Un hogar que
se ubica en el quintil 2 en la condicion de origen sin tener los activos del kit, sélo tendria
0.49% de probabilidades de permanecer en el mismo quintil si en el hogar actual ya cuenta

con los cinco activos.

4.5.2 Proyeccion de ingresos y gastos de los hogares

El modelaje por microsimulacion requiere seleccionar una muestra representativa de
individuos que cumpla con las caracteristicas de la poblacidn objetivo. En este estudio la
muestra se extrajo de la Encuesta Nacional de Ingreso y Gasto de los Hogares (ENIGH) en
el afio 2020, seleccionando los hogares que cumplieran con las condiciones descritas
anteriormente: que reportaran no poseer ninguno de los cinco activos incluidos en el kit, que
no tuvieran acceso a servicios financieros (haciendo mas atractivo el tomar el microcrédito),
que sus ingresos actuales les permitieran hacer frente a las obligaciones derivadas del crédito
y que pertenecieran a los quintiles 1, 2 'y 3.

Del total de hogares incluidos en la muestra de la ENIGH 2020, 59,449 hogares
cumplieron con las condiciones y son los agentes del modelo, considerando el valor del factor
de expansion. Para cada uno de los agentes se definio su situacion base: ingresos y gastos
netos en el afio 2020 estimados segun la metodologia de CONEVAL (2009), y su posicion
en la particion por quintiles a partir de dichos ingresos.

La intervencién que se aplica a estos hogares es la adquisicidn financiada del kit de
activos. EI monto inicial del microcrédito se defini6é en $44,531 (ver Tabla 6) con una tasa
de interés inicial de 63.3% anual y a liquidarse en 24 mensualidades ordinarias iguales de
$3,314.07, que equivale a $39,768.90 anuales.

Partiendo de este escenario base, se realizé una proyeccién anual del comportamiento
del ingreso y del gasto de cada hogar y se recalcul6 su capacidad de pago como la diferencia
entre ingresos menos gastos y menos el pago anual del crédito. Se consideraron como hogares

que mantienen su capacidad de pago como aquellos en los que esta diferencia arrojo
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resultados positivos. En cada nueva proyeccion, se volvieron a ubicar los hogares en quintiles

acorde al ingreso. Este proceso se repitio por 14 afos, bajo el supuesto de que se mantiene la

estructura de ingresos y gastos del hogar.

Ahora bien, es importante mencionar que la estructura del microcrédito esta planteada

de forma que los activos se vayan renovando conforme su vida til va terminando. Por tanto,

cada dos afios que se completa el plazo del crédito, éste se renueva ajustando los valores de

los activos que requieran renovacion. En la Tabla 19 se muestra el esquema de renovacion

de activos empleado en el modelo. El valor de los activos se fue ajustando también cada afio

de acuerdo con la inflacién promedio entre 2010 y 2020, y la tasa de interés se ajusté tomando

como referencia el promedio de crecimiento de la TIIE entre 2012 y 2018.

Tabla 19.

Esquema de renovacion de activos para microcrédito

Activos a Computadora Computadora Computadora Computadora
Renovar
INICIAL 2 afos 4 afos 6 afios 8 afos
Estufa 7,029.33 $7,580.24 $8,174.32 $8,814.96 $9,505.81
Microondas 2,296.00 $2,475.94 $2,669.99 $2,879.24 $3,104.89
Lavadora 10,777.33  $11,621.98 $12,532.82 $13,515.05 $14,574.25
Refrigerador  12,496.00 $13,475.34 $14,531.43 $15,670.30 $16,898.41
Computadora  11,932.33  $12,867.50 $13,875.95 $14,963.44 $16,136.16
Costo Kit 44531.00  $48,021.00 $51,784.51 $55,842.99 $60,219.53
. Computadora, Computadora,

ég::c\)/\?;a Micfoondas, Computadora Refripgerador,

Lavadora Estufa

10 afos 12 afnos 14 afios
Estufa $10,250.80 $11,054.18 $11,920.52
Microondas $3,348.23 $3,610.64 $3,893.61
Lavadora $15,716.47 $16,948.20 $18,276.47
Refrigerador $18,222.78 $19,650.94 $21,191.03
Computadora ~ $17,400.79 $18,764.53 $20,235.15
Costo Kit $64,939.08 $70,028.50 $75,516.80

Fuente: elaboracion propia
El resumen completo de los supuestos empleados en la proyeccion se presenta en la

Tabla 20, incluyendo los valores maximos y minimos para cada variable, que es un insumo
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necesario para el modelo de simulacion Montecarlo y que representan la parte estocéastica del

modelo.
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Tabla 20.

Parametros y valores para proyeccion de ingresos y gastos de hogares

Variable Valor Base Valor Méximo Valor Minimo
Ingresos por Tasa de crecimiento anual compuesta  Tasa de crecimiento anual compuesta ~ Crecimiento esperado del PIB
hogar en ingresos por quintil por hogar entre  en ingresos por quintil por hogar entre  segin los Criterios Generales de
2016 y 2018. 2016 y 2020. Politica Econémica 2022
Gastos por Tasa anual de inflacion promedio entre  Tasa de crecimiento anual compuesta  Tasa de  crecimiento  anual
hogar 2010y 2020 en gastos por hogar por quintil entre  compuesta en gastos por hogar por
2016 y 2018 segiin ENIGH quintil entre 2016 y 2020 segin
ENIGH
Inflacion Tasa de inflacidn esperada para el afio  Tasa de inflacién estimada para el afioc  Tasa promedio de inflacién anual
2023 segin la Encuesta sobre 2022 segun la Encuesta sobre  en México entre 2020y 2010
Expectativas de los Especialistas en  Expectativas de los Especialistas en
Economia del Sector Privado de junio  Economia del Sector Privado de junio
de 2022 de 2022
Tasa de Cambio promedio anual compuesto de ~ Cambio porcentual promedio anual de Cambio promedio anual compuesto
interés para la tasa de interés interbancaria y de la tasa de interés promedio anual del  de la tasa de interés del Banco
crédito equilibrio (TIIE) de 28 dias entre los  Banco Compartamos entre los afilos ~ Compartamos entre los afios 2012 y
afios 2012 y 2022 2012 y 2018 2021
Ingresos por hogar Gastos por hogar Inflacion Cambio en Tasa de Interés
Base Max Min Base Max Min Base Max  Min Base Max Min
Quintil1 -0.673% 3.40% -4.167% 3.84% 10.355% -2.857% 4.50% 7.80% 3.84% 0.203% -0.346% 2.141%
Quintil2 -0.003% 3.40% -2.971% 3.84% 2.441% -3.344% 450% 7.80% 3.84% 0.203% -0.346% 2.141%
Quintil 3 0.974%  3.40% -2.426%  3.84% 1.392% -3.242% 4.50% 7.80% 3.84% 0.203% -0.346% 2.141%
Quintil 4 -0.602% 3.40% -1.904% 3.84% 7.087% 0.610%  4.50% 7.80% 3.84% 0.203% -0.346% 2.141%
Quintil5 -1.204% 3.40% -3.279% 3.84% 11.927% -4.035% 4.50% 7.80% 3.84% 0.203% -0.346% 2.141%

Fuente: elaboracion propia
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El proceso de la simulacion de la capacidad de pago de los hogares con la proyeccion

de sus ingresos y gastos se describe en la Figura 17. Se determiné la diferencia entre los

ingresos por hogar, sus gastos netos y se resto también el pago requerido por el microcrédito,

con la intencién de identificar cudles hogares tendrian la capacidad de pagar el crédito

conforme éste se va actualizando y dados los cambios en los ingresos del hogar. Cada hogar

se reclasifica en su quintil correspondiente de acuerdo con sus ingresos, y se repite el ciclo.

Es de destacar que en cada ciclo se presentan hogares que pierden su capacidad de

pago, por lo que resulta necesario considerar esquemas de reestructuracion de créditos o de

recuperacion de activos. Esto permitiria ajustar el riesgo, lo que tendria un impacto en la tasa

de interés.

Figura 17.

Simulacion de capacidad de pago de los hogares

Anual por Hogar

Ingreso y Gasto Neto ]

» Crecimiento anual
basado en tasas de
crecimiento por
quintil de 2016 a
2020

—

Monto anual de pago

de microcrédito ]

» Actualizado cada
dos afios.
Dependiendo la
vida til del activo,
algunos se
renuevan con un
precio ajustado por
mflacion.

» La tasa de interés
toma como base la
tasa empleada por
Banco
Compartamos

—

~_

Fuente: Elaboracién propia

Determinacion de
capacidad de pago

* Diferencia entre
los Ingresos menos
los Gastos v el
pago del
microcrédito. Si
esta diferencia es
positiva, implica
que el ingreso del
hogar mantiene la
capacidad de hacer
frente al pago del
crédito

~— @@

Reubicacion en
Quintiles

e

~

* Los hogares se

reclasifican en
quintiles de
acuerdo a su nuevo
nivel de ingreso

//

La Tabla 21 muestra el resumen de los valores obtenidos en cada afio usando los

valores base de la proyeccion.
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Tabla 21.

Resultados de proyeccion de capacidad de pago con los valores del escenario base

Base Afo 1 Afio 2 Afio 3 Afio 4 Afo 5 Afio 6 Afio 7
Total de hogares que 59,449 42,276 39,898 35,330 32,400 27,120 25,952 22,677
mantienen capacidad de
pago (considerando
factor de expansion)
Monto anual $39,768.90  $39,768.90  $40,462.23 $40,462.23  $41,21597  $41,215.97 $42,034.57
microcrédito
Promedio ingreso anual $135,036.73 $131,103.20 $127,290.32 $123,594.19 $120,011.06 $116,537.27 $113,169.34
Promedio gasto anual $55,394.28  $53,926.95 $52,514.19 $51,149.57  $49,839.25  $48,590.04 $47,376.11

Afio 8 Afio 9 Afio 10 Afo 11 Afio 12 Afio 13 Afio 14

Total de hogares que 20,100 18,974 18,880 11,593 10,901 8,767 8,616

mantienen capacidad de

pago (considerando

factor de expansion)

Monto anual $42,034.57  $42,922.83  $42,922.83  $49,144.72  $49,144.72 $50,170.30  $50,170.30
microcrédito

Promedio ingreso anual  $109,903.85 $106,737.51 $103,667.13 $100,689.58 $97,801.98 $95,001.43  $92,285.15

Promedio gasto anual $46,221.32  $45,096.14  $44,027.87 $42,995.14 $41,991.52 $41,028.52  $40,104.99

Fuente: Elaboracion propia
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De acuerdo con los resultados, si se mantuvieran los valores base de las variables
durante todo el plazo, de los 59,449 hogares considerados como poblacion objetivo inicial,
8,616 lograrian mantener su capacidad de pago aun después de cumplir con las obligaciones
derivadas del microcrédito. Esto representa el 14.49% de los hogares iniciales.

Cabe destacar que, segun lo reportado por INEGI entre las ENIGH 2016 y 2020, el
comportamiento de los ingresos de los hogares en México no ha sido positivo, puesto que
todos los quintiles han presentado decrecimientos en sus niveles de ingreso real, siendo el
quintil 1 el que ha presentado una mayor caida. Por esta razon es que se considerd como
escenario base el porcentaje de cambio en el ingreso entre 2016 y 2018, donde al menos los
quintiles 1 y 3 tuvieron crecimientos reales positivos, y el decrecimiento en los otros tres
quintiles no fue tan alto. Aun asi, el promedio de ingreso anual y de gasto anual en cada afio
de la proyeccion de la Tabla 21 va disminuyendo.

Asi, ante esta situacion en los ingresos, es entendible el impacto relativamente bajo
(s6lo 14%) en la cantidad de hogares que mantendrian capacidad de pago cuando la
proyeccion solo se hace con los valores base. Los ingresos representan un elemento clave
puesto que la cobertura de las obligaciones del microcrédito se estima secundaria una vez
que el hogar haya cubierto el resto de sus gastos, manteniendo su estructura de gasto (0 visto
desde otra perspectiva, para hacer frente al pago del microcrédito, los hogares deberian dejar
de gastar en otros rubros).

Sin embargo, para integrar el elemento de incertidumbre (o riesgo) inherente a
cualquier proyeccion, se optd por emplear el método de Simulacion de Montecarlo para
generar valores aleatorios para las variables consideradas estocasticas (crecimiento en
ingresos, crecimiento en gastos, tasa de inflacién y cambio en tasa de interés). Este método
requiere contar por anticipado con una distribucién de probabilidad de referencia para cada
variable, siendo una distribucion triangular en todos los casos aqui incluidos, con los valores
maximos y minimos descritos anteriormente.

Adicionalmente se requiere definir la variable respuesta sobre la que se arrojan
resultados en cada una de las iteraciones. En este estudio, la variable respuesta fue el nimero
de hogares -medido por su factor de expansion- que se ubican en cada quintil de acuerdo con

la distribucion por ingreso resultado de la proyeccion del afio 14.
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Se realizaron 5,000 iteraciones y en cada una, la distribucion final de los hogares fue
actualizandose. La Tabla 22 muestra los valores promedio obtenidos en todas las iteraciones

generadas por la simulacion Montecarlo.

Tabla 22.

Distribucion de hogares por quintil, valores promedio de 5000 iteraciones

Quintil  Media (factor Desv. Minimo Maximo
de expansién) Estandar
1 1,093.82 2528.48 0 19,067
2 7,586.55 5822.84 0 19,457
3 11,533.64 3875.83 0 19,350
4 6,660.49 3100.41 0 16,151
5 7,936.45 3730.42 0 16,139

Fuente: Elaboracion propia

La simulacién de Montecarlo permite ampliar el rango de escenarios posibles, por lo
que el resultado promedio de las iteraciones arroja un resultado esperado mas esperanzador
que el del escenario base: de los 59,449 hogares analizados (segun el factor de expansion),

34,811 lograrian mantener su capacidad de pago, esto es el 58.56%.

La distribucion por quintiles de este nimero de hogares se muestra en la Figura 18,
siendo el quintil 3 el que concentraria la mayor proporcion con 33.13%, seguido del quintil
1 con 22.80%.
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Figura 18.

Distribucion de los hogares por quintiles, promedio de 5000 iteraciones

Quintil 5
22.80%

Quintil 4
19.13%

Fuente: Elaboracién propia

Quintil 1
3.14%

Quintil 2
21.79%

Quintil 3
33.13%

Comparando esta nueva distribucién con la que se observé con los datos del afio 2020

se tiene que a pesar de que la proporcion de hogares ubicados en el quintil 1 aument6 2.49

puntos porcentuales, el crecimiento en los hogares pertenecientes al quintil 4 fue de 4.04

puntos porcentuales, y 12.27 puntos porcentuales en el quintil 5. La proporcion de hogares

ubicados en los quintiles 2 y 3 disminuyeron en 8.98 y 9.82 puntos porcentuales,

respectivamente (Tabla 23).

Tabla 23.
Comparativo de distribucion de hogares por quintil antes y después de la Simulacion
Montecarlo

... Proporcion  Tras Simulacion .. .

Quintil Original Montecarlo Diferencia

1 0.66% 3.14% 2.49%

2 30.78% 21.79% -8.98%

3 42.95% 33.13% -9.82%

4 15.09% 19.13% 4.04%

5 10.53% 22.80% 12.27%

Fuente: Elaboracion propia
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El paso final del modelo de microsimulaciéon fue aplicar las probabilidades de
transicion determinadas con anterioridad a los resultados de la simulacion Montecarlo, para
identificar cuantos hogares de los que se ubicarian en cada quintil tendrian la probabilidad
de ubicarse en los quintiles siguientes en la siguiente generacién (transcurridos 14 afios). El
resultado de este calculo se muestra en la Tabla 24, considerando los intervalos de confianza

de las probabilidades de transicion estimadas.

Tabla 24.
Distribucion de hogares por quintil tras aplicar probabilidades de transicion

Quintil de ubicacion final (hogar actual)

Factor de
expansion 1 2 3 4 5
1 1,094 0 15 96 473 510
E c 2 7,587 0 37 780 3764 3005
E2 3 11,534 0 0 1383 2670 7481
5° 4 6,660
5 7,936
Limite inferior Limite superior
Quintil de ubicacion final Quintil de ubicacion final

2 3 4 5
77 431 465

1 2 3 4 5
0

0 25 725 3644 2898

0

0

22 115 516 554
49 835 3884 3113
0 1455 2771 7651
0 0 0 0

0 0 0 0

0 1310 2568 7312
0 0 0 0
5 |0 0 0 0 0

Quintil de origen
A WO DN B
Quintil de origen
g b~ W DN
O O O O O |k

Fuente: elaboracion propia

Derivado de lo anterior se espera que 1383 hogares IC [1310,1455] cuyo origen se
ubicaba en el quintil 3 permanezcan en el mismo quintil catorce afios después. Dentro de este
mismo grupo de origen, 2,670 hogares IC [2568,2771] lograrian ascender al nivel 4y 7,481
IC [7312,7651] podrian llegar al quintil 5.

Del otro lado de la distribucion, no habria hogares que teniendo origen en el nivel 1
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permanezcan en el mismo nivel tras la adquisicion del kit de activos. 15 hogares IC [7,22]
subirian del quintil 1 al quintil 2; 96 hogares IC[77,115] pasarian del quintil 1 al quintil 3;
473 hogares 1C[431,516] llegarian al quintil 4 partiendo del nivel mas bajo, y finalmente el
valor esperado para el quintil 5 seria de 510 hogares IC[465,554].

La evaluacidn de la efectividad de esta politica de financiamiento de activos considera
la cantidad de hogares que después de catorce afios lograron movilidad social ascendente
porque su ubicacion en la distribucion por quintiles fue superior de la que tenian
originalmente. Con los resultados obtenidos, de los 59,449 hogares objetivo (pertenecientes
a los quintiles 1, 2 y 3) se estima que 20,214 hogares mantendrian su capacidad de pago alin
después de adquirir el kit de activos mediante un microcrédito y 18,794 hogares podrian
ubicarse en un quintil superior a su quintil de origen. 2,311 hogares se ubicarian en los
quintiles 2 y 3, y 17,903 se ubicarian en los quintiles 4 y 5.

De los 11,534 hogares ubicados en el quintil 3 en su situacion original, 2,670 podrian
pasar al quintil 4 y 7,481 podrian ubicarse en el quintil 5. En la Figura 19 se muestra el
comparativo de la distribucion por quintil de los hogares, antes de aplicar las probabilidades
de transicion (sélo tras el resultado de la simulacion Montecarlo) y una vez aplicadas estas

probabilidades.

Figura 19.

Comparativo de distribucion por quintiles antes y después de probabilidades de transicion
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Quintil 1 Quintil 2 Quintil 3 Quintil 4 Quintil 5

B Montecarlo Final Microsimulacién
Fuente: elaboracion propia
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Es notorio el cambio en la distribucion, con los hogares ahora mas cargados hacia los
quintiles superiores. Es importante mencionar que, dado que el origen del cambio de quintil
es el cambio en la posesion de activos, se asume que quienes pertenecen al quintil 5 en su
condicién inicial, permanecen en el mismo nivel, dado que estos hogares en su mayoria ya

cuentan con dichos activos.

4.5.3 Evaluacion de tasa de cobertura del modelo

Una de las medidas de evaluacién de una politica publica es su tasa de cobertura,
relacionado con su capacidad de atender la demanda o de cumplir los objetivos planteados.
Ahora bien, a pesar de que el modelo de microcrédito planteado tiene un disefio inicial
totalmente privado, en el que una Institucion Microfinanciera sea quien lleve a cabo la
ejecucion del programa, se puede evaluar su tasa de cobertura.

Considerando unicamente los valores base de los parametros del modelo, la tasa de
cobertura que este programa tendria seria de 12.91%. Es decir, de los 59,449 hogares que
podrian ser sujetos a la entrega del microcrédito, 8,616 mantendrian capacidad de pago
transcurridos 14 afios, pero una vez aplicadas las probabilidades de transicion a la
distribucién por quintiles de estos hogares, solamente 7,672 podrian ubicarse en un quintil
superior, es decir, lograr movilidad social ascendente.

Sin embargo, es factible pensar en una colaboracion publico-privada que
involucrando instituciones de ambos sectores pueda ofrecer mejores condiciones en el disefio
del microcrédito que aumente el nimero de hogares que reciban el beneficio y logren la
movilidad social. Para esto seria necesario considerar el impulso a la movilidad social como
un objetivo de interés publico derivado de la lucha contra la desigualdad.

En la actual administracion, el combate a la pobreza y la desigualdad estan
considerados dentro de los ejes principales de accion. EI Plan Nacional de Desarrollo 2019-
2024 establece el impulso de la igualdad como principio rector del quehacer gubernamental,
y estipula la necesidad de una fuerte presencia del sector publico en areas como la econémica,
para moderar las enormes desigualdades sociales (Gobieno de la Republica, 2019). El Plan
Sectorial de Bienestar, por su parte, toma como referencia los postulados de Amartya Sen

para la construccion del concepto de bienestar que no se limita s6lo al crecimiento
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econdémico, y propone poner énfasis en lograr niveles de bienestar que detonen las
capacidades de la poblacion. Este plan tiene entre sus objetivos prioritarios la reduccion de
las brechas de desigualdad socioecondmica entre grupos (Gobierno de la Republica, 2020).

Tal como lo menciona Ortegon (Ortegon Quifiones, 2016), las situaciones de
desequilibrio que no son de tipo coyuntural o de corto plazo y que provocan profundas
brechas de desigualdad, no pueden autocorregirse sin necesidad de una politica econdémica,
sino que requieren la presencia activa del Estado con una vision integral. Mas adelante,
Ortegon define:

“la gestion publica es en esencia un problema econémico donde hay que definir un

objetivo, definir una poblacion objetivo, definir unos instrumentos y definir las

restricciones presupuestarias Con todo ello, se buscaria lograr la mejor solucion

posible 0 maximizar su resultado, es decir, alcanzar la soluciéon mas eficiente” (p.26)

Por tanto, la intervencion del Estado en un programa de adquisicion de activos a través
de crédito contribuye a los objetivos de disminucion de la desigualdad, y por tanto podria
configurarse como un programa de gestion pablica, con participacion de las IMF.

La propuesta de colaboracion publico-privada radica en considerar algin organismo
gubernamental como garante de Gltima instancia de forma que la institucion microfinanciera
pueda ofrecer una tasa de interés similar a la de otro crédito bancario. El escenario base
considera la tasa de 63.30% anual cobrada por el lider en microcréditos en México, Banco
Compartamos, pero esta tasa es superior a otras tasas de créditos bancarios debido al riesgo
asociado con los sujetos de crédito y el tipo de proyectos que se financian a través de
microcréditos.

Esta nueva propuesta sugiere tomar como valor minimo de la tasa de interés el
promedio de las tasas de interés ponderadas para créditos personales de los bancos mexicanos
calculada por Banco de Mexico para montos superiores a 45 mil pesos de 33.35% (Banco de
Meéxico, 2022a), y manteniendo la tasa de Banco Compartamos como el tope maximo.

Para evaluar las diferencias en el resultado del modelo ante la intervencion del Estado,
se planted un escenario objetivo de 30% de cobertura modificando Unicamente la tasa de
interés del microcrédito, manteniendo el resto de las variables igual. Bajo estas condiciones,

se estimé cual es el valor de la tasa de interés que se necesitaria para lograr la cobertura

123



deseada. Para este calculo no se realizé Simulacién Montecarlo, Gnicamente se comparan 10s
resultados entre el escenario base y un nuevo escenario cambiando la tasa de interés (ver
Tabla 25).

Tabla 25.

Tasa de interés necesaria para lograr una cobertura del 30% en los hogares con movilidad
social ascendente

Escenario
con menor
tasa de
Inicial interés  Variacion

Total hogares objetivo 59,449 59,449
No. Hogares con movilidad segun proyeccion 7,672 17,927 10,255
% cobertura 12.91% 30.16% 133.67%
Tasa de interés del crédito 63.30% 33.57% -46.97%

Fuente: Elaboracion propia con informacién de la Microsimulacion

Asi, lograr una cobertura de 30.16% de los hogares (es decir, el porcentaje de hogares
gue mejoren su posicion en la distribucion por quintiles) se podria alcanzar reduciendo la
tasa de interés de 63.30% hasta 33.57%, una tasa ligeramente superior a la tasa promedio
ponderada utilizada actualmente en créditos personales. Esta reduccién de tasas permitiria
que 10,255 hogares adicionales alcanzaran movilidad social ascendente a través del uso del
microcrédito para la adquisicion del kit de activos basicos, lo que demuestra que una
participacion mixta en el desarrollo de este tipo de programas de microcréditos genera

mejores resultados que el uso exclusivo del sector privado.

124



CAPITULO V. Conclusién y Recomendaciones

La movilidad social es un fendmeno que cobra importancia dada su vinculacion con
la desigualdad de oportunidades. En las sociedades donde es mayor la movilidad social,
existe una mayor cohesién social y los logros alcanzados van en funcién del esfuerzo
empleado y no de factores sobre los que no se tiene control. En términos intergeneracionales,
cuando existe movilidad social entonces las generaciones posteriores logran alcanzar
condiciones de vida mejores que serviran de base para los siguientes periodos. Por todo esto,
la promocion de la movilidad social debe mantenerse como un objetivo prioritario en
cualquier sociedad.

Ademas, impulsando la movilidad social se contribuye al logro del nimero 10 de los
Obijetivos de Desarrollo Sustentable de la Organizacion de las Naciones Unidas, que persigue
garantizar la igualdad de oportunidades y reducir la desigualdad de resultados dentro de la
Agenda 2030.

En esta investigacidn se desarrollé un vinculo entre tres conceptos: los activos que
son propiedad de los hogares (como una referencia de la riqueza del hogar), el financiamiento
a través de microcréditos para la adquisicion de dichos activos, y finalmente la movilidad
social como resultado del equipamiento del hogar. Los tres conceptos han sido analizados en
la literatura en forma independiente, y relacionando activos con microcreditos, activos con
movilidad social o microcréditos con movilidad social, pero no se han encontrado estudios
en los que se vinculen los tres elementos.

El principal objetivo fue medir el impacto que tiene el uso de microcreditos
empleados para la adquisicion de activos sobre la movilidad social de los hogares en México.
El uso del esquema de microcréditos se consider6 adecuado toda vez que este tipo de
financiamiento surge con el objetivo de coadyuvar a la reduccién de la pobreza, y estan
focalizados hacia un perfil de usuario especifico.

Para lograr el objetivo se construyd como elemento modular de la metodologia un
modelo de microsimulacién a partir del cual se pudo determinar la posibilidad de movilidad
social ascendente derivada de la adquisicion financiada de los activos. Sin embargo, para

llegar a este modelo fueron necesarios diferentes pasos previos.
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Inicialmente, y tomando como base la informacién de la Encuesta Nacional de
Ingreso y Gasto de los Hogares (ENIGH) del afio 2020, se construy6 un indice de activos
empleando el metodo de Componentes Principales Mixtas, una metodologia distinta a la
usada en la literatura de investigacion. Este indice permitié en primera instancia distribuir a
los hogares en quintiles y analizar la distribucion de los activos entre los hogares del pais.
Los resultados confirmaron el alto grado de desigualdad en la distribucion de activos entre
los hogares en México pues pocos hogares tienen la mayoria de los activos considerados para
formar parte del indice, lo que confirma que la riqueza esta concentrada en pocas manos.

Una diferencia importante se encontrd en la tenencia de activos entre los hogares que
pertenecen a la condicion rural y los hogares urbanos. A pesar de que en ambos grupos existe
una marcada desigualdad, se encontré que los hogares urbanos tienen en promedio un valor
de 8.28 en el valor del indice de activos (sobre una base de 100), mientras que los hogares
rurales solo tienen en promedio 6.47. Esta diferencia evidencia la necesidad de dirigir
esfuerzos hacia mejorar las condiciones de vida de quienes viven en esta condicion.

El analisis por entidad federativa arrojé datos relevantes también. Utilizando el
método de agrupamiento (o clusters) del K-medias se identificaron claramente tres zonas con
diferentes niveles de posesion de activos. La region del sureste destaca por ser donde los
niveles de activos son menores, y a la vez presenta altos niveles de desigualdad en su
distribucion. Por otro lado, la region que abarca estados del Norte, Oeste, Ciudad de México
y Querétaro es la que tiene mayores niveles de riqueza en activos. Estos resultados sefialan
zonas necesitadas de apoyos para incrementar la riqueza patrimonial de los hogares en las
que se pueden enfocar los esfuerzos iniciales.

El indice de activos por si mismo constituye una herramienta de gran valor para
futuras investigaciones, toda vez que ante la ausencia de informacion confiable sobre
ingresos intergeneracionales, estudios sobre movilidad social tienden a usar indices de
activos como la medida para evaluar la movilidad social econémica (Behrman y Vélez-
Grajales, 2015; Vélez-Grajales, et a., 2015; Velez-Grajales y Monroy-Gémez, 2017; Torche,
2020). El indice aqui calculado ofrece como elemento diferenciador que se incluyen no
Unicamente variables categdricas de posesion 0 no-posesion de un activo, sino también

variables numéricas que representan el monto de recursos que los hogares destinan a ciertas
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actividades, lo que amplia el alcance del indice.

Adicionalmente, fue posible identificar, a partir del indice de activos, cuéles de ellos
tienen mayor relevancia en la pertenencia a un determinado quintil mediante un modelo de
regresion logistica ordenada, con la intencion de promover su adquisicién entre los quintiles
mas bajos. La lista de activos incluida en el indice es de 49 por lo que era necesario encontrar
solo aquellos cuyo impacto sea mayor, puesto que promover la adquisicion de demasiados
activos resultaria complicado y costoso.

La estimacion de los efectos marginales derivados de la regresion logistica ordenada
hizo posible la identificacion de los activos que aumentan la probabilidad de pertenencia a
cada quintil, con lo que se pudo identificar las diferencias en las probabilidades de pertenecer
alos quintiles 1, 2 y 3 contra pertenecer a los quintiles 4 y 5 al cambiar la posesion de activos.

La informacién empleada hasta este momento provino de la ENIGH 2020, sin
embargo esta encuesta no contiene informacion retrospectiva para comparar la situacion de
los entrevistados actuales con su situacion de origen varios afios atras. Por tanto, se trabajé
en conjunto con la informacién de la Encuesta de Movilidad Social (EMOVI) del afio 2017,
una encuesta de cobertura nacional que ademas de contar informacion sobre la infraestructura
y equipamiento de los hogares, tiene informacion del hogar de origen del entrevistado, puesto
que su objetivo si es la estimacion de la movilidad social.

Se identificaron los activos comunes entre los que integraron el indice de activos y la
EMOVI, y que ademas son relevantes en la pertenencia a quintiles superiores de acuerdo con
los resultados de la regresion logistica, siendo éstos: tostador, aspiradora, DVD, microondas,
computadora, vehiculo, lavadora, television, vivienda, refrigerador, estufa, depdsito en
cuenta de ahorros. A partir de esta lista se eligieron sélo cinco gque son activos fisicos, que se
puedan adquirir a través de un crédito de corto/mediano plazo y cuyo costo podria ser una
restriccion para que algunos hogares lo adquirieran. Estos activos son: microondas,
computadora, lavadora, refrigerador y estufa, y son los que se consideran como el kit basico
de equipamiento del hogar.

Con la informacion de la EMOVI 2017 se hicieron dos célculos: en primer lugar, una
prueba paramétrica de Diferencias en Diferencias para robustecer la pertinencia del uso de

los activos como predictores de la movilidad social. Esta prueba tuvo como objetivo
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determinar si las diferencias en el cambio en el indice de riqueza entre el hogar de origen y
el hogar actual son atribuibles al cambio en la posesion del kit de activos. Tras la estimacion
de diferentes modelos, incluyendo la metodologia de Propensity Score Match se confirmo
que es estadisticamente significativo el cambio en el nivel de riqueza el hogar (es decir, que
el hogar presentd movilidad social ascendente) cuando de una generacion a otra se
adquirieron los activos que conforman el kit.

Con estos célculos se comprueba la hipdtesis que establece que el incremento en la
posesion de activos en los hogares influye positivamente en las condiciones socioeconémicas
de las generaciones posteriores. Es, por lo tanto, recomendable impulsar el equipamiento de
los hogares como mecanismo para mejorar las condiciones de vida de las generaciones.

Un segundo calculo realizado a partir de la EMOVI 2017 fue la estimacion de
matrices de probabilidad de transicion empleando Cadenas de Markov, tomando como base
los hogares que lograron ubicarse en quintiles superiores de una generacion a otra, cuando
cambid su posesion del kit de activos. Estas matrices se utilizaron en la parte final del modelo
de microsimulacion.

La parte modular de esta investigacion fue la creacion del modelo de microsimulacion
a través del cual fue posible estimar cuéles hogares cambiarian su quintil en forma ascendente
entre una generacion y la siguiente. Para lograrlo se requirié contar con una seleccién de
hogares que cumpliera con las condiciones de no tener acceso al sistema financiero, ausencia
del kit de activos en su hogar de origen, tener una capacidad de pago suficiente para cubrir
los pagos mensuales estimados del microcrédito y pertenecer a los quintiles 1, 2 'y 3.

Por otro lado, se definieron las caracteristicas del microcrédito, siendo un
financiamiento renovable cada dos afios, cuyo monto inicial es la suma de los precios de los
activos que integran el kit, y que se van renovando, dependiendo su vida Gtil estimada.

Empleando parametros definidos para las variables dindmicas (las tasas de
crecimiento en ingresos y gastos de los hogares, la tasa de inflacion y las variaciones en la
tasa de interés del microcrédito), se proyecto el efecto que tendrian los ingresos y gastos de
los hogares a través del tiempo en un horizonte de 14 afos, incluyendo como parte de sus
gastos los pagos derivados del crédito.

Empleando la Simulacion Montecarlo, se incluydé un elemento de incertidumbre
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generando 5,000 iteraciones del modelo. Esto permitié mejorar el escenario base puesto que
en éste las tasas de crecimiento en los ingresos en algunos periodos o en algunos quintiles
llegaron a ser negativas, perjudicando la capacidad de muchos hogares de cumplir con los
pagos del microcrédito y por tanto limitando su potencial de movilidad social. Todas las
variables empleadas en la microsimulacion usaron distribucion triangular para Montecarlo,
definiendo el rango que podia tomar la variable en cuestion en cada iteracion.

Los resultados del modelo permitieron confirmar las hipétesis que sostienen que
microcréditos empleados para adquirir activos generan movilidad social ascendente al
permitir a los hogares ubicarse en un quintil mayor relativo a su ingreso promedio, y que el
impulso de los microcréditos como fuente de financiamiento para la adquisicion de activos
es positivo ya que produce un aumento en el nivel de movilidad social intergeneracional.

De acuerdo con los resultados, el uso del esquema de microcréditos si genero
movilidad social ascendente para 18,794 de los 59,449 hogares ubicados en los quintiles 1, 2
y 3 en su condicién de origen. Todos estos hogares mantendrian su capacidad de pagar el
microcrédito de forma tal que transcurridos los 14 afos, la siguiente generacion tenga el kit
de activos completos y con la version mas actualizada posible.

Se concluye que si se decidiera impulsar la adquisicion de los activos a través de
microcréditos, éstos producirian movilidad social intergeneracional en el 31.6% de los
hogares. Estos valores provienen del promedio de las 5 mil iteraciones calculadas como
resultado de la simulacion Montecarlo.

El mayor progreso en términos de condiciones de vida se daria en los quintiles
inferiores, pues de acuerdo con los resultados del modelo incorporando las probabilidades de
transicion, todos los hogares provenientes del quintil 1 podrian subir a alguno de los
siguientes niveles si logran mantener la capacidad de pago de sus créditos, y el 99.5% de los
hogares del quintil 2 podrian ubicarse en un mejor nivel. En el caso de los hogares
provenientes del quintil 3, el modelo arroja un 88% de hogares que podrian ubicarse en los
quintiles 4 y 5.

Estos resultados podrian orientar los esfuerzos hacia el equipamiento de los hogares
menos favorecidos. Incrementar estos cinco activos basicos en el hogar es sin duda un gran

cambio en las condiciones de vida. Sin embargo, hay que considerar que existe una tendencia
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hacia la permanencia en los niveles extremos de la distribucién, porque la movilidad social
ascendente implica mas alla que s6lo aspectos fisicos como los activos y por lo tanto, debe
evaluarse con cautela el destinar este tipo de créditos a los quintiles inferiores.

Ademaés del patrimonio fisico, el capital social en su conjunto contribuye a que un
hogar alcance movilidad social ascendente, que incluye los recursos que los individuos
obtienen a través de las redes de relaciones que establecen en la sociedad donde viven, como
informacion, cultura, reciprocidad y confianza. Por lo tanto, el incremento en el patrimonio
que supone la adquisicion del kit de activos debe estar unido a un esfuerzo individual de los
integrantes de los hogares para aprovechar el cambio en sus condiciones de vida y consolidar
un cambio duradero.

Por otro lado, es importante recordar que algunas experiencias de microcréditos en
ciertos paises han mostrado el riesgo del sobreendeudamiento (Peprah y Koomson, 2014),
que lejos de ayudar a las familias provoca trampas de pobreza que las inserta en un circulo
vicioso del que es muy dificil salir. Las Instituciones Microfinancieras han enfrentado la
compleja decision de establecer condiciones de crédito mas estrictas que favorezcan la
sustentabilidad financiera del negocio a costa de perjudicar su enfoque hacia los segmentos
menos favorecidos coadyuvando a la reduccion de la pobreza. Ante un esquema como el que
aqui se propone, se deberéa considerar el riesgo asociado con la seleccion adecuada de hogares
sujetos de crédito de forma tal que el beneficio sea para ambas partes: para la IMF como
negocio y para los hogares que logren su objetivo de mejorar sus condiciones de vida, y no
se vean envueltos en una espiral interminable de deudas.

Por otro lado, los resultados obtenidos en esta investigacion consideran diferentes
escenarios en cuanto al desemperfio de los ingresos y los gastos de los hogares, por lo que
cambios negativos en estos rubros afectarian considerablemente la capacidad de los hogares
de enfrentar sus creditos. No obstante, se puede tener una vision optimista en el sentido que
permitir que los hogares menos favorecidos mejoren sus condiciones de vida con activos de
uso comun puede representar el primer eslabdn para impulsar un cambio en las expectativas
de vida y por tanto dirigir el esfuerzo de estas familias hacia un mejor futuro.

Finalmente y considerando todo lo expuesto en los parrafos anteriores, es factible

decir que el impacto de los microcréditos es positivo sobre la Movilidad Social en Meéxico,
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y por tanto si es conveniente su uso como politica de combate a la desigualdad.

Recomendaciones

1.

Inicialmente se desarroll6 el modelo asumiendo participacién Unicamente privada de
parte del proveedor de los fondos y del proveedor de los activos. Pero dada la
relevancia de la movilidad social en el combate a la desigualdad, se puede pensar en
un esquema mixto (publico y privado) en el que se impulse como politica publica la
adquisicion de estos activos a traves de microcréditos. Tal como lo plantearon
Chancel et al. (2022), la desigualdad no es inevitable sino que es una eleccion politica,
por tanto se requiere accion politica para reducirla. EI Foro Econémico Mundial
(World Economic Forum, 2020) destact también la necesidad de esfuerzos proactivos
tanto del gobierno como del sector privado en el desarrollo de estrategias para
impulsar la movilidad social en las reas en las que se encuentran deficiencias entre
los paises.

Asi, el rol del gobierno podria ser un garante de uUltima instancia que permita
disminuir la tasa de interes que se cobra en el credito, toda vez que los microcréditos
por definicion cobran tasas de interés elevadas, derivadas del riesgo crediticio que
asumen.

Cabe recordar que Heckman y Landerso (2022) afirmaron que el uso de politicas
publicas efectivas y dirigidas hacia el logro de movilidad social generan mejores
resultados que el uso de programas universales. Por tanto, un programa de
participacién mixta aumentaria su efectividad si éste va dirigido a los hogares que
cumplen las caracteristicas definidas en este estudio: sin acceso al sistema financiero
y pertenecientes a los quintiles 1, 2 o 3. EI Foro Econdmico Mundial también sefialo
la importancia de contar con nuevos modelos de financiamiento para la movilidad
social a través de gastos y enfoques personalizados (World Economic Forum, 2020).
Ahora bien, todos los resultados del modelo de microsimulacién comentados
anteriormente son los obtenidos tras las cinco mil iteraciones de la simulacion
Montecarlo. Sin embargo, si se consideran tnicamente los valores del escenario base,

es decir, asumiendo que durante los 14 afios se mantuvieran los mismos pardmetros
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iniciales, el porcentaje de hogares que lograrian la movilidad social ascendente seria
de Unicamente 12.91%. Si se tratara de un programa de participacion publica, deberia
establecerse con antelacion la meta que se desea alcanzar, y en este caso se propone
aumentar de 12.91% a 30% de los hogares que actualmente se ubican en los primeros
tres quintiles.

A partir de estos datos se estimo cudl seria el nivel de tasa de interés necesario para
lograr dicho porcentaje objetivo de hogares con movilidad social, siendo esta tasa de
interés 33.57%, comparada con la tasa inicial del modelo de 63.3%. Una reduccion
de esta proporcion en la tasa de interés disminuye los pagos mensuales y permitiria a
maés familias alcanzar la movilidad social.

Las tasas de interés son elementos centrales de cualquier esquema de crédito, pero en
particular en los microcréditos pueden representar la diferencia entre un programa
exitoso y uno que no lo es. Angelucci et al., (2015) establecieron que una reduccién
en latasa de interés de los créditos otorgados por Banco Compartamos es una via para
generar un mayor impacto social sin perjudicar los ingresos de la Institucion
Microfinanciera, evidenciando la relevancia de este parametro.

La nueva tasa de interés de 33.57% es méas cercana a la tasa de interés de un crédito
personal bancario, que suelen manejar tasas de interés mas bajas que las instituciones
microfinancieras. Por tanto, es una tasa que si puede encontrarse en el mercado, pero
en créditos con niveles de riesgo diferentes, por lo que las instituciones
microfinancieras requeririan la intervencién de un garante externo, que se propone
que sea el gobierno. De esta manera se podria configurar un programa de
participacidén mixta que contribuya a los objetivos del estado de reducir la desigualdad
a través del incremento en la movilidad social.

Se sugiere continuar con la linea de investigacion con modificaciones en alguno de
los tres elementos bésicos que integraron esta investigacion: activos de los hogares,
microcréditos y movilidad social. Se puede continuar la evaluacién de la importancia
de los activos modificando la composicion del indice o enfocandose hacia cierto tipo
de activos (como de salud, laborales, educativos) para disefiar politicas dirigidas a

dichos sectores.
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La seleccion de los activos que forman parte del kit también puede modificarse
(cantidad de activos, tipo de activos), asi como los valores definidos como referencia
para las variables del modelo de microsimulacion.

Por otro lado, explorar esquemas de financiamiento diferentes para dirigirse a los
hogares que si hacen uso del sistema financiero y que por esa razon fueron excluidos
de la poblacidn objetivo de este estudio. Para esta cohorte de hogares probablemente
el esquema Optimo no seria microcréditos, sino un financiamiento bancario, lo que

abre una nueva veta de investigacion.

Como conclusion general se establece que el cambio en la posesidn de activos en el
hogar empleando para ello un microcrédito si genera cambios positivos en las condiciones
de vida de los hogares, y por tanto si generan movilidad social ascendente, pues 31.6% de
los hogares seleccionados lograrian colocarse en quintiles superiores. Por tanto, impulsar la
adquisicion de un conjunto especifico de activos puede ser parte de las politicas para la
reduccion de la desigualdad.

Un parametro clave en el modelo de microsimulacion es la tasa de interés, dada la
naturaleza de los microcréditos, y la variacion en su nivel genera cambios importantes en los
resultados del modelo de microsimulacion. Por esta razon se recomienda el desarrollo de un
esquema mixto publico-privado en el que el Estado funja como garante de Ultima instancia
con el fin de ofrecer una tasa de interés méas baja y asi aumentar el nUmero de hogares que

logren movilidad social.
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CAPITULO VI. Contribuciéon Académica, Empresarial y Nacional

6.1 Contribucion Académica

En términos académicos, la mayor contribucién de esta investigacion radica en el
vinculo establecido entre los conceptos de movilidad social y activos a través de
microcréditos. Mucho se ha escrito sobre movilidad social, y en diferentes estudios se han
empleado indices de activos como insumo para la evaluacién de la movilidad social. Sin
embargo, no se ha detectado en la literatura estudios similares en los que se evallen activos
en particular que incidan en la movilidad social.

Por otro lado, estudios han confirmado la relacion entre la movilidad social y los
microcréditos, pero en estos estudios los créditos evaluados son los que siguen el esquema
mas comun empleado en microcréditos, que se refieren a créditos colectivos particularmente
destinados a mujeres microempresarias. Por lo tanto, es original el enfoque del presente
estudio en la que se considera un crédito que no esté relacionado con un negocio, sino para
el equipamiento del hogar, pero que mantiene el enfoque hacia el fomento a la movilidad
social y el combate a la desigualdad de oportunidades.

La combinacion de herramientas cuantitativas empleadas en la metodologia para
obtener los resultados es también una contribucion académica dentro del ambito de la
investigacion . Se emplearon diferentes métodos vinculando los resultados de uno con otro,
hasta llegar a las conclusiones finales, y estdn documentados de forma tal que la metodologia

pueda ser replicada.

6.2 Contribucion Empresarial

Al hablar de movilidad social se puede entender que entra en el ambito de las
responsabilidades del gobierno la busqueda de mejorar las oportunidades para la poblacion
y de reducir el impacto de la desigualdad. Sin embargo, desde la perspectiva empresarial
también se puede contribuir a mejorar las condiciones socioeconémicas de las familias.

Esta investigacion propone un esquema de financiamiento que requiere la
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participacion de instituciones microfinancieras, gran parte de las cuales son organizaciones
privadas, que interesadas en la promocién de la movilidad social de la poblacion, incluyan
dentro de sus productos ese tipo de créditos que favorezcan la adquisicion de activos para el
hogar.

El esquema de crédito que busca fomentar la movilidad social puede ser el punto de
partida hacia el desarrollo de nuevos productos o mercados con enfoque en el combate a la

desigualdad.

6.3 Contribucion Nacional

La reduccion de la desigualdad esta contemplada en el objetivo nimero 10 de los
Obijetivos de Desarrollo Sustentable de la Organizacion de las Naciones Unidas (ONU) hacia
el afio 2030, donde se establece como parte de las metas para los paises garantizar la igualdad
de oportunidades y reducir la desigualdad de resultados. La promocion de la movilidad social,
como se propone en esta investigacion, es una via para conseguirlo.

El estudio realizado es de caracter nacional, toda vez que la informacion que se
empled para el analisis surge de las Encuestas Nacionales de Ingreso y Gasto de los Hogares
(ENIGH) y de las Encuestas de Movilidad Social (EMOVI), ambas con representacion
nacional. Por tanto, las conclusiones alcanzadas y las propuestas realizadas aplican a todo el
pais.

Adicionalmente, la segmentacion de la informacion por la condicion rural y urbana o
por entidad federativa permite extraer conclusiones en cuanto a las condiciones de

desigualdad en tenencia de activos entre los hogares correspondientes a cada segmento.
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CAPITULO VII. Limitantes de la Investigacion y Futuras Direcciones de

la Investigacion

Entre las principales limitaciones que enfrenta esta investigacion estan los supuestos
que se establecieron como parametros en el modelo de microsimulacion. Era necesario
establecer un escenario base para la construccién del modelo, y se definieron limites
superiores e inferiores para la generacion de los diferentes escenarios con la Simulacion
Montecarlo. Todos estos pardmetros tienen una debida justificacion, pero los resultados del
modelo son sensibles a estas variables, por lo que la eleccidn de diferentes niveles podria
alterar el resultado.

En este sentido, debe considerarse particularmente la situacion de las tasas de interés,
toda vez que los valores base y los rangos minimos y maximos se determinaron usando
valores histéricos en un periodo en el que la tendencia de las tasas de interés fue hacia la baja.
En los ultimos meses, particularmente posterior a la pandemia de COVID-19, esta tendencia
se ha revertido, por lo que los valores empleados en el modelo podrian modificarse y afectar
los resultados.

Las condiciones locales o regionales que influyan en la determinacion de politicas
publicas también pueden representar una restriccion para el desarrollo de un esquema como
el que se propone en esta investigacion.

El disefio del instrumento de crédito en esta propuesta toma como base determinados
pardmetros, pero un analisis mas detallado del riesgo crediticio puede afectar los criterios
para la seleccién de los hogares que son sujetos de crédito.

Por otro lado, la seleccién de los activos del Kit de equipamiento estuvo limitada a la
informacion disponible en la Encuesta de Movilidad Social, puesto que a través de ésta fue
posible estimar las probabilidades de transicion de los hogares de un quintil a otro. Futuras
investigaciones pueden evaluar el impacto de una combinacion diferente de activos.

Se puede ampliar también el analisis del modelo publico-privado, evaluando
diferentes formas de participacion de ambas partes, o bien profundizando en el nivel

adecuado de tasa de interés para lograr tasas de cobertura mas elevadas.
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ANEXOS

Anexo 1

Comparativa por estados entre Indice de Activos y Coeficiente de Gini.

Coef Medi_ana Me(_jia
Estado L Estado Indice Estado Indice
Gini . .

Activos Activos
Zacatecas 0.20  Aguascalientes 8.42  Aguascalientes 7.23
Aguascalientes 0.20  Chihuahua 8.31  Zacatecas 7.13
Durango 0.20  Ciudad de México 8.29  Chihuahua 7.03
Chihuahua 0.20  Baja California 8.03  Baja California 6.96
Jalisco 0.20  Coahuila 7.90 Ciudad de México 6.84
Guanajuato 0.20  Zacatecas 7.81  Coahuila 6.74
Coahuila 0.21  Sinaloa 7.78  Durango 6.74
Colima 0.21  Jalisco 7.72  Sinaloa 6.70
Baja California 0.21  Baja California Sur 7.71  Jalisco 6.67
Sinaloa 0.21  Sonora 7.60  Baja California Sur 6.64
Tamaulipas 0.21  Nuevo Lebn 7.56  Nuevo Lebn 6.60
Tabasco 0.21  Querétaro 7.52  Sonora 6.53
Nayarit 0.22  Durango 7.49  Querétaro 6.40
Nuevo Le6n 0.22  Nayarit 7.44  Colima 6.39
Tlaxcala 0.22 Colima 7.24  Nayarit 6.39
Michoacan 0.22  Tamaulipas 7.15 Guanajuato 6.26
Quintana Roo 0.22  Guanajuato 7.11  Tamaulipas 6.26
Querétaro 0.23  San Luis Potosi 6.99  Quintana Roo 6.23
Campeche 0.23  Campeche 6.95 Michoacan 6.17
Guerrero 0.23  Michoacéan 6.92 Tlaxcala 6.14
Morelos 0.23  Quintana Roo 6.77  Morelos 6.03
Ciudad de México 0.23  Tlaxcala 6.69 Campeche 6.00
Sonora 0.23  Morelos 6.65  San Luis Potosi 5.95
Baja California Sur 0.23  Yucatan 6.60  Yucatan 5.95
Hidalgo 0.24  México 6.56  México 5.81
Veracruz 0.24  Hidalgo 6.47  Hidalgo 5.74
México 0.24  Tabasco 6.24  Puebla 5.65
Yucatan 0.24  Puebla 6.15 Tabasco 5.64
San Luis Potosi 0.24  Veracruz 591  Veracruz 5.44
Oaxaca 0.25 Chiapas 5.34 Oaxaca 4.97
Chiapas 0.25 Oaxaca 5.33  Guerrero 4.95
Puebla 0.25  Guerrero 5.28  Chiapas 4.95
Promedio 0.22  Promedio 7.06  Promedio 6.22

Fuente: Elaboracion propia
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Anexo 2.
Efectos marginales de la regresion logistica ordenada, prediccion por Quintil

. Q5 Q4 Q3 Q2 01
Variable Error Error
dy/dx Est. dy/dx Error Est. dy/dx Error Est. dy/dx Est. dy/dx Error Est.

Contrato escrito N/A 0.0125%** 0.001 -0.0125***  0.0010  0.000*** 0.000  -0.0261***  0.0003
Teléfono N/A -0.3584***  0.0146  0.3584*** 0.0146  0.000%** 0.000 N/A
Celular N/A -0.0060***  0.0005  0.0060*** 0.0005  0.000%** 0.000 N/A
TV por cable N/A -0.0915%**  0.0054  0.0915*** 0.0055  0.000%** 0.000  0.0382***  0.0003
Conexion a internet N/A -0.0991***  0.0057  0.0991***  0.0057  0.000*** 0.000  0.0426***  0.0003
Tarjeta de crédito N/A -0.9377***  0.0039  0.9377*** 0.0039  0.000%** 0.000  0.0662***  0.0003
Nivel educativo jefe familia

Preescolar 1.0000 - -0.8350***  0.01561  -0.1650***  0.1051  0.000*** 0.000 N/A

Primaria incompleta N/A - -0.8350*** 0.0151 0.8350%*** 0.0151 0.000*** 0.000 N/A

Primaria completa N/A - -0.8350***  0.01561  0.8350%** 0.0151  0.000%** 0.000 N/A

Secundaria incompleta N/A - -0.8350***  0.0181  0.8350*** 0.0152  0.000%** 0.000 N/A

Secundaria completa N/A - -0.7989*** 0.0150 0.7989*** 0.0150 0.000*** 0.000 N/A

Preparatoria incompleta 0.0000***  0.000  0.1650%** 0.01561  -0.1650***  0.0151  0.000*** 0.000 N/A

Preparatoria completa N/A - -0.8347***  0.0151  0.8347*** 0.0151  0.000%** 0.000 N/A

Profesional incompleta N/A - -0.8085*** 0.0155 0.8085*** 0.0155 0.000*** 0.000 N/A

Profesional completa N/A - -0.2410*%**  0.0251  0.2410%** 0.0252  0.000%** 0.000 N/A

Posgrado 0.0002***  0.000  0.1650%** 0.0151  -0.1650***  0.0151  0.000*** 0.000 N/A
No. Integrantes reciben salario 0.000 0.000  0.0109*** 0.0009  -0.0109***  0.0009  0.000*** 0.000  -0.0221***  0.0001
Seguro de gastos médicos mayores 1.000 0.000  -0.0013***  0.0001  -0.9987***  0.0001  0.000%** 0.000 N/A
Seguro de vida 0000 0000  0.9980*** 00002 -0.9980***  0.0002  0.000*** 0000 N/A
Ahorro para el retiro voluntario 0.000 0.000  0.0988*** 0.0001  -0.9988***  0.0001  0.000%** 0.000 N/A
Beca educativa 0.000

0.999 1 -0.0024***  0.0002  -0.9975***  0.0002  0.000%** 0.000 N/A

Seguro popular /Insabi N/A 0.0137*** 0.0012  -0.0137***  0.0012  0.000*** 0.000  -0.0135***  0.0003
Afiliacion meédica N/A 0.0023*** 00002  -0.0023***  0.0002  0.000%** 0.000  -0.0046***  0.0003
Vehiculo 0.000 0.000 0.7111 0.0102  -0.7111***  0.0102  0.000*** 0.000 N/A
Radio 0.000%**  0.000  0.9999*** 0.000  -0.9999*** 0.000 0.000%** 0.000 N/A
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TV analdgica N/A 0.0328*** 0.0025  -0.0328*** 0.0025 0.000*** 0.000 N/A

TV digital N/A 0.0083*** 0.0007  -0.0083*** 0.0007 0.000%*** 0.000  -0.0268***  0.0004
DVD 0.000 0.9669*** 0.0024  -0.9669*** 0.0024 0.000%*** 0.000 N/A
0.000
Videocasetera 0.000 02 0.9986*** 0.00008  -0.9986*** 0.0001 0.000*** 0.000 N/A
Tostador 0.000*** 0.00 0.9998*** 0.0002  -0.9998*** 0.0002 0.000%*** 0.000 N/A
Horno de microondas 0.000 0.9592*** 0.0024  -0.9592*** 0.0024 0.000*** 0.000 N/A
Refrigerador N/A 0.0133*** 0.0010  -0.0133*** 0.0010 0.0001*** 0.000 N/A
Estufa N/A 0.0081*** 0.0007  -0.0081*** 0.0007 0.000*** 0.000  -0.0642***  0.0008
Lavadora N/A 0.1856*** 0.0083  -0.1856*** 0.0137 0.000%*** 0.000 N/A
Maquina de coser 0.000***  0.000 0.9997*** 0.0001  -0.9997*** 0.0001 0.000*** 0.000 N/A
Aspiradora 0.000 0.9995*** 0.00002  -0.9995***  0.00002  0.000*** 0.000 N/A
Computadora N/A 0.8490*** 0.0089  -0.8490*** 0.0089 0.000%*** 0.000 N/A
Impresora 0.000 0.000 0.9975*** 0.0003  -0.9975*** 0.0003 0.000*** 0.000 N/A
Videojuegos 0.000 0.000 0.9990*** 0.00001  -0.9990*** 0.0006 0.000%*** 0.000 N/A
0.016
Disponibilidad de agua 96
Entubada fuera vivienda N/A 0.000 -0.0276*** 0.0019 0.0276*** 0.0019 0.000*** 0.000 N/A
Entubada llave publica 1.000 03 -0.0276*** 0.0019  -0.9724*** 0.0019 0.000%*** 0.000 N/A
Captadores de agua 0.999 0.000 -0.0276*** 0.0041  -0.9724*** 0.0019 0.000%*** 0.000 N/A
Entubada acarrean otra vivienda 0.0001 01 0.9723*** 0.0097 -0.9724*** 0.0019 0.000%*** 0.000 N/A
Agua de pipa N/A - -0.0276*** 0.0019 0.0272*** 0.0019 0.0004*** 0.0007 N/A
Pozo, rio, lago, arroyo N/A - -0.0274*** 0.0019 0.0272*** 0.0019 0.000*** 0.000 N/A
Excusado 0.000***  0.000 0.9978*** 0.0002  -0.9978*** 0.0002 0.000%*** 0.000 N/A
Disponibilidad de electricidad - 0.000
Planta particular 1.000 0.016  -0.0021*** 0.0002  -0.9979***  0.00020.0 0.000*** 0.000 N/A
Panel solar 1.000 52 -0.0021*** 0.0002  -0.9979*** 002 0.000*** 0.0003 N/A
Otra fuente N/A - -0.0021*** 0.0002  -0.9973*** 0.0004 0.9994*** 3 N/A
No tiene N/A - 0.1034*** 0.0423  -0.1034*** 0.0423 0.000*** 0.000 N/A
Tenencia vivienda N/A 0.0179*** 0.00145  -0.0179*** 0.0014 0.000%*** 0.000 N/A
Tipo financiamiento vivienda N/A - 0.2086*** 0.0141 -0.2086*** 0.0140
Infonativ, Fovisste, Fonhapo 0.000 0.000 0.9999*** 0.0247  -0.9999*** 0.0129 0.000*** 0.000 N/A
Bank, Sofol, caja ahorro 0.1007 0.017 0.8993*** 0.0170  -0.9999*** 0.0129 0.000%*** 0.000 N/A
Crédito otra institucion N/A 02 0.9379*** 0.0095  -0.9379*** 0.0095 0.000*** 0.000 N/A
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Familiar, amigo o prestamista
Recursos propios

Calentador Solar

Calentador de gas

Gasto mensual adqui. vehiculo ($)
Gasto mensual hipoteca (3$)

Monto mensual beca educ. ($)

Gasto mensual enseres ($)

Gasto mensual salud ($)

Gasto mensual en comunicaciones ($)
Gasto mensual educacion ($)

Monto mensual percep. financiera ($)

Monto mensual dep. ahorro ($)

N/A

0.000
0.000
0.000
0.000
0.000
0.000
0.000
0.000
0.000
0.000
0.000

0.000
0.000
0.000
0.000
0.000
0.000
0.000
0.000
0.000
0.000

0.0002***

-0.9891***
-0.7401***
0.000***
0.000***
0.000***
0.0005***
0.00003***
0.0002***
0.000***
0.000***
0.000***

0.00002

0.0009
0.0105
0.000
0.000
0.000
0.00004
0.000
0.00002
0.000
0.000
0.000

-0.0002***

0.9891***
0.7401***
0.000***
0.000***
0.000***
0.0005***
0.000***
0.0002***
0.000***
0.000***
0.000***

0.00002

0.0009
0.0105
0.000
0.0000
0.000
0.00004
0.000
0.00002
0.000
0.000
0.000

0.000***
0.000***

0.000***
0.000***
0.000***
0.000***
0.000***
0.000***
0.000***
0.000***
0.000***
0.000***
0.000***

0.000
0.000

0.000
0.000
0.000
0.000
0.000
0.000
0.000
0.000
0.000
0.000
0.000

N/A
N/A

N/A

N/A
-0.00001***
-0.0003***
-0.00002***
0.0010***
0.00005***
-0.0005***
-0.0002***
0.000***
0.000***

0.000
0.000
0.000
0.000
0.000
0.000
0.000
0.000
0.000

***p<0.05
Fuente: Elaboracion propia
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An Asset Index Proposal for Households
in Mexico Applying the Mixed Principal
Components Analysis Methodology

Lorena DelaTorre-Diaz®™ (5 and Romédn Rodriguez-Aguilar ®

Facultad de Ciencias Econémicas y Empresariales, Universidad Panamericana, Augusto Rodin
498, 03920 Mexico City, Mexico

lotorre@up.edu.mx

Abstract. The development of assets indices has grown as an alternative to mea-
sure wealth from different generations in the evaluation of social mobility. A
proposal of the development of an asset index is presented using the GSVD-based
mixed principal components analysis (PCAMix package in R). The contribution
rests in the combination of both numerical and categorical data and the integration
of the simultaneous effect of these variables in the index. It was used in profil-
ing the Mexican households according to the information from the 2018 National
Household Income and Expenditure and the determination of the Gini coefficient
to evaluate the inequality of distribution at the state level. Results show a high
level of disparity in the distribution of assets with only 0.01% of the households
possessing 40% or more of the assets included in the index, being the southern
region where greatest challenges for ascending social mobility.

Keywords: Asset index - Mixed principal components - Social mobility -
Mexico

1 Introduction

Social mobility refers to the changes experienced by individuals in their socioeconomic
condition, reflected in a variation in their relative position according to an educational,
employment or income indicator [1, 2]. Its analysis makes it possible to determine
whether aspects such as effort and talent determine the achievement of objectives and
the change in their living conditions, regardless of the individual’s physical and personal
characteristics or the socioeconomic position of their parents [3].

A society that favors social mobility allows individuals to improve their living status
on their own merits and are not predetermined by their conditions of origin. Social
mobility is therefore one of the aspects of the study of inequality of opportunities in a
society.

The World Economic Forum [4] recently developed the Global Social Mobility
Index (GSMI) that offers a tool to identify areas for improvement in this indicator,
evaluating ten pillars: health, education access, education quality and equity, lifelong

© ICST Institute for Computer Sciences, Social Informatics and Telecommunications Engineering 2021
Published by Springer Nature Switzerland AG 2021. All Rights Reserved

J. A. Marmolejo-Saucedo et al. (Eds.): COMPSE 2021, LNICST 393, pp. 88-106, 2021.
https://doi.org/10.1007/978-3-030-87495-7_7
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Dear Lorena,

We are writing to you in relation to your revised manuscript "Access to microfinance for social mobility". We are glad to report that both
reviewers accepted the publication of your manuscript, with the request of one of them that the text be submitted to a copyediting
process. We are attaching their reports.

Reviewer 1: After a second review of the proposal "Access to microfinance for social mobility in Mexico", | found that the manuscript has
been corrected as was suggested. The introduction, Discussion and Conclusions show a clear connection between the editorial line of
the book and the findings of the manuscript. On the other hand, the implications of measuring social mobility through the proposed
methodology have been characterized. In consequence, | have no regards for this proposal to be accepted in his current form.

Reviewer 2. See the attachment.

Accordingly, it is our pleasure to conditionally accept your chapter for inclusion in the book, subject to a few editorial suggestions that we
detail below, and subject of course to the publisher's own independent review.

Editorial suggestions (where they apply):
a) Please insert a 1 cm tabulation at the beginning of each paragraph.
b) At this stage, please submit author biographies and ORCID where available

¢) We attach to this email the formatting guidelines of Springer-Palgrave which we suggest you review carefully, particularly with
regard to formulas, tables and footnotes.

Lastly, the Editorial Committee congratulates you for your contribution. If you have any questions, please do not hesitate to contact us.

Best regards,

The Editorial Committee
Enrique Murillo

Paolo Morganti

Javier Moreno

\
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